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Palabras de la presidenta
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Estimados colegas e investigadores:

La contabilidad no es solo un lenguaje de los negocios, pues es
también una herramienta para transformar realidades y abrir
caminos hacia un futuro más justo, sostenible e innovador. En tal
sentido, se presenta una nueva edición de LA JUNTA. Revista de
innovación e investigación contable, un espacio que refleja el
compromiso de nuestra profesión con la ciencia y el desarrollo
económico y social.

Los artículos que conforman esta segunda edición del año 2025
abordan temas de especial relevancia para la evolución de la
disciplina contable. Destacan investigaciones vinculadas a la
contabilidad ambiental, las finanzas sostenibles, la gestión de costos
ambientales, la responsabilidad social empresarial, el capital
intelectual y el análisis financiero; asimismo, se incorporan aportes
en el ámbito educativo y gubernamental, con especial atención al
uso de la inteligencia artificial para la detección temprana de riesgos
de corrupción en las contrataciones públicas. Cada artículo
representa un aporte valioso que combina experiencia e
investigación en busca de la calidad y pertinencia de nuestra
profesión.

La Junta de Decanos de los Colegios de Contadores Públicos del
Perú reconoce y valora el trabajo de los autores, revisores y del
equipo editorial. Su esfuerzo y dedicación hacen posible que nuestra
revista se consolide como referente académico en el ámbito
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contable y empresarial. Por ello, invitamos a la comunidad
profesional y académica a recorrer estas páginas, difundir el
conocimiento y reflexionar sobre el rol de la profesión en un entorno
en un entorno cada vez más dinámico.

Al ser esta la última edición que me corresponde presentar como
presidenta del periodo 2025, expreso mi especial reconocimiento a
quienes han contribuido al fortalecimiento de esta importante
publicación académica, con la convicción de que la investigación
contable seguirá siendo una base fundamental para innovar, inspirar
y dejar huella en la sociedad.

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025. pp. 06-07 / ISSN 2709-4979



Palabras de la directora
Nos complace presentar la segunda edición del año 2025 de La Junta.
Revista de Innovación e Investigación Contable, publicación científica
de la Junta de Decanos de los Colegios de Contadores Públicos del Perú.
Desde su creación en el año 2018, nuestra revista ha mantenido una
periodicidad semestral, consolidándose progresivamente como un
espacio de difusión del conocimiento y de reflexión académica en las
ciencias contables, financieras, de gestión pública y afines.

Desde la segunda edición del 2023, la indexación en Latindex 2.0 se
mantiene como un reconocimiento al trabajo realizado para fortalecer la
calidad editorial, el proceso de evaluación por pares y el compromiso con
las buenas prácticas de la comunicación científica. Este logro ha sido
posible gracias al esfuerzo conjunto del comité editorial, del comité
científico, de los revisores y de los autores que confían en este espacio
para compartir sus investigaciones.

De esta manera, los estudios presentados reflejan la participación de
investigadores de distintas regiones del país, lo que fortalece el propósito
de la revista de promover la investigación contable a nivel nacional y
contribuir al debate académico sobre los desafíos contemporáneos de la
profesión.

Esta edición tiene un significado especial y personal, ya que marca el
cierre de mi gestión como directora de la revista. Ha sido un honor
contribuir al desarrollo de este proyecto editorial que busca fortalecer la
investigación contable y promover el intercambio académico. Expreso mi
sincero agradecimiento a la Junta de Decanos, al comité editorial, a los
revisores y a todos los autores que han sido parte de este proceso. 
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Confío en que las futuras gestiones continuarán fortaleciendo este
proyecto editorial, ampliando su visibilidad, consolidando su
posicionamiento en la comunidad académica nacional e internacional y
alcanzando indizaciones de mayor impacto, lo cual seguirá elevando la
calidad de la revista.

Invitamos a nuestros lectores a recorrer los artículos de esta edición,
seguros de que encontrarán en ellos aportes valiosos para el desarrollo
de la investigación, la práctica profesional y la formación académica en
las ciencias contables.
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Editorial
La Junta, Revista de Innovación e Investigación Contable, promovida por
la Junta de Decanos de los Colegios de Contadores Públicos del Perú,
constituye un espacio académico destinado a fomentar, divulgar y
consolidar la investigación y el análisis crítico en el ámbito de la ciencia
contable y disciplinas relacionadas. En su décima quinta edición,
correspondiente al segundo número del año 2025, la revista mantiene su
propósito fundacional. De este modo, presenta tres secciones
cuidadosamente revisadas y aprobadas por el comité editorial que
garantiza su nivel de investigación.

La Junta, Revista de Innovación e Investigación Contable, promovida por
la Junta de Decanos de los Colegios de Contadores Públicos del Perú,
constituye un espacio académico destinado a fomentar, divulgar y
consolidar la investigación y el análisis crítico en el ámbito de la ciencia
contable y disciplinas relacionadas. En su décima quinta edición,
correspondiente al segundo número del año 2025, la revista mantiene su
propósito fundacional. De este modo, presenta tres secciones
cuidadosamente revisadas y aprobadas por el comité editorial que
garantiza su nivel de investigación.

La cuarta investigación aborda las perspectivas sobre los supuestos en la
estimación de provisión para cierre de minas en el sector minero peruano.
Los resultados destacan la importancia del conocimiento normativo y
sectorial, el análisis de eventos futuros y la adecuada revelación y
medición de supuestos. El aporte del estudio radica en identificar estos
criterios a partir de la experiencia profesional y el análisis de escenarios.Pá
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Y, por último, en esta sección, la quinta investigación analizó la relación
entre costo y gestión ambiental en empresas industriales no primarias de
Abancay. Los resultados evidencian la relación de las variables,
especialmente en prevención, control e imagen, por lo que se recomienda
fortalecer su implementación y seguimiento oportuno.

La segunda sección fue denominada “Educación” y contiene un artículo
donde el propósito fue evaluar el cumplimiento de los Estándares
Internacionales de Educación (IES) en los programas de contabilidad de
universidades de la región Junín. El estudio concluye que los programas
de educación contable de las universidades de la región Junín si cumplen
con la incorporación de los IES, aunque en distintos niveles.

La tercera sección es nombrada “Gestión Gubernamental” y presenta un
estudio donde identificaron patrones para detectar tempranamente actos
de corrupción en contrataciones de locadores del Estado Peruano. Para
ello, analizaron órdenes con irregularidades del periodo 2018-2025 y
concluyen que un modelo preventivo basado en datos públicos fortalece
el control y la transparencia en la gestión pública.

Finalmente, el Comité Editorial agradece a quienes hacen posible la
continuidad de este proyecto, especialmente a los autores por sus
valiosas contribuciones sobre problemáticas contables actuales, que
permitieron publicar esta segunda edición del año. Asimismo, reafirma su
compromiso de promover un espacio de difusión y reflexión sobre temas
relacionados con organizaciones públicas y privadas.
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Contabilidad ambiental y finanzas
sostenibles en las empresas del régimen

general de Huaraz – Ancash

Resumen

Frente a la escasa información financiera sobre los activos y pasivos ambientales, y la
deficiente administración de las decisiones de inversión en aspectos ambientales,
sociales y de gobernanza en las organizaciones, surgió la necesidad de identificar el rol
de la contabilidad en la gestión ambiental y de las finanzas sostenibles de las empresas
del régimen general de Huaraz – Ancash. 

El objetivo fue determinar la relación de la contabilidad ambiental con las finanzas
sostenibles de las empresas del régimen general de esta zona en el periodo 2023. El
método de investigación fue el cuantitativo, de nivel correlacional, diseño no
experimental y transversal; para la recolección de datos se aplicó la técnica de la
encuesta y el instrumento fue el cuestionario. Los resultados evidencian la existencia de
relación entre la contabilidad ambiental y las finanzas sostenibles, siendo ésta directa
muy alta y significativa con un valor ρ = 0.901 y p = .000. Se concluye que la relación
entre las variables aún no se maximiza, en tanto existen limitantes en la implementación
de la contabilidad ambiental y las finanzas sostenibles, generadas por la ausencia de
políticas de gestión ambiental, información financiera razonable y lineamientos que
maximicen el valor empresarial.

Palabras claves: contabilidad, medioambiente, finanzas y sostenibilidad. Pá
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Javier Pedro Hidalgo Mejía
Universidad Nacional Santiago Antúnez de Mayolo. Perú

Walter Medrano Acuña
Universidad Nacional Santiago Antúnez de Mayolo. Perú
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Environmental Accounting and Sustainable
Finance in Companies under the General

Regime in Huaraz – Ancash

Abstract

Given the scarce financial information on environmental assets and liabilities, and the
deficient administration of investment decisions in environmental, social and
governance aspects in organizations, the need arose to identify the role of accounting in
environmental and health management. the sustainable finances of the companies of the
general regime of Huaraz – Ancash. The objective of the study was to determine the
relationship between environmental accounting and the sustainable finances of
companies in the period 2023. The research method used was quantitative, correlational
level, non-experimental and transversal design; for data collection, the survey technique
was applied with its instrument, the questionnaire. The results of the research show the
existence of a relationship between environmental accounting and sustainable finance,
this direct relationship being very high and significant with a value ρ = 0.901 and p =
.000. Concluding that the relationship between the variables is not yet maximized, since
there are limitations in the implementation of environmental accounting and sustainable
finance, generated by the absence of environmental management policies, reasonable
financial information and guidelines that maximize business value..

Keywords: accounting, environment, finance and sustainability.
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Contabilidade ambiental e finanças
sustentáveis ​​em empresas sob o regime

geral em Huaraz – Ancash

Resumen

Dada a escassa informação financeira sobre activos e passivos ambientais, e a deficiente
administração das decisões de investimento nos aspectos ambientais, sociais e de
governação nas organizações, surgiu a necessidade de identificar o papel da
contabilidade na gestão ambiental e da saúde das finanças sustentáveis das empresas. o
regime geral de Huaraz – Ancash. O objetivo do estudo foi determinar a relação entre a
contabilidade ambiental e as finanças sustentáveis das empresas do regime geral de
período 2023. O método de pesquisa utilizado foi quantitativo, nível correlacional, não
experimental e desenho transversal; para a coleta de dados foi aplicada a técnica de
survey com seu instrumento, o questionário. Os resultados da investigação mostram a
existência de uma relação entre a contabilidade ambiental e as finanças sustentáveis,
sendo esta relação direta muito elevada e significativa com um valor ρ = 0,901 e p =
0,000. Concluindo que a relação entre as variáveis ainda não é maximizada, uma vez
que existem limitações na implementação da contabilidade ambiental e das finanças
sustentáveis, geradas pela ausência de políticas de gestão ambiental, informações
financeiras razoáveis e diretrizes que maximizem o valor do negócio.

Palavras chaves: contabilidade, meio ambiente, finanças e sustentabilidade. 
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1. Introducción
A fin de comprender la magnitud de la escasa información financiera y su
impacto en las finanzas sostenibles de las organizaciones, es necesario
conocer las teorías que fundamentan las funciones de la contabilidad
ambiental y las finanzas. La Agencia Europea del Medioambiente (1999)
explica que contabilidad ambiental es el conjunto de instrumentos y sistemas
útiles para medir, evaluar y comunicar la actuación medioambiental de la
organización; en tanto que las finanzas sostenibles son decisiones de
inversión que se basan en tres criterios importantes, el medioambiental, social
y de gobierno corporativo (Caro y Puch, 2020). Es particularmente
preocupante la carencia de registros sistematizados sobre la utilización de
recursos naturales, pues solo entre el 40% y el 75% de empresas incorporan
indicadores ambientales en sus reportes (Zabala, 2016; Quispe, 2010; Avellán,
2019). En la práctica regional, esta débil cultura contable impide evaluar
externalidades y limita la eficiencia. Los estudios muestran que una adecuada
contabilidad ambiental puede generar ahorros significativos y aumentar la
confianza de inversionistas, aunque, en el contexto planteado de Huaraz, la
limitada industrialización y el predominio de MYPEs dificultan la
implementación de esquemas sostenibles.

A nivel internacional, las finanzas sostenibles han adquirido protagonismo tras
las crisis sanitarias y conflictos globales, lo que impulsó la atención en criterios
ASG (Climate Bonds Initiative, 2021). Sin embargo, la inversión preventiva es
insuficiente; por ejemplo, en América Latina menos del 2% del presupuesto se
destina a ello, pese a los más de 1,500 desastres ocurridos entre 2000 y 2022
que generaron costos anuales de USD 58,000 millones (Luna, 2024).
Asimismo, ecosistemas vitales como los humedales muestran un deterioro del
22% desde 1970. Pese a ello, en cuanto a financiamiento climático, la región
recibe USD 35,000 millones anuales que resultan insuficientes frente a la
magnitud de la crisis, lo que evidencia una respuesta fragmentada.

En el ámbito corporativo latinoamericano, aunque se registran gastos
ambientales, el compromiso real es limitado: solo el 46% tiene políticas
formales de sostenibilidad y menos del 40% publica reportes ASG (RSM
International, 2024; Helmi Group, 2025). Además, solo un 30% de empresas
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monitorea KPIs ambientales, mientras que la capacidad técnica para adoptar
estándares IFRS S1 y S2 es baja. El desconocimiento del rol de la contabilidad
ambiental explica que se registren gastos, pero no se revelan inversiones ni
beneficios (Martínez et al., 2021).

El Perú enfrenta alta vulnerabilidad frente al cambio climático, especialmente
por eventos asociados a “El Niño”, que explican el 70% de desastres
nacionales. Las pérdidas podrían llegar al 6% del PBI en 2030 y superar el
20% en 2054 (Climate Bonds Initiative, 2022). Aunque las finanzas sostenibles
representan una alternativa, las MIPYME, que constituyen el 99.6% del tejido
empresarial y generan el 88% del empleo, rara vez adoptan estos enfoques
debido a baja formación financiera y limitada capacidad para generar reportes
ambientales. El mercado GSS+ alcanzó USD 4,800 millones en 2021, pero
estos recursos casi no llegan a las MIPYME, que además enfrentan alta
informalidad (60%) y dependencia del financiamiento no bancario (52%).

En el contexto regional de Áncash, menos del 20% de Pymes destinan
recursos a sostenibilidad y solo el 12% incorpora variables ambientales en sus
registros, lo que genera políticas meramente declarativas (Albornoz, 2026). La
falta de sistemas de reporte impide orientar decisiones hacia el valor
empresarial sostenible. El 90% del impacto ambiental proviene de la cadena
de suministro y gestionar adecuadamente estos procesos podría reducir
costos en 16% y aumentar la rentabilidad en 47% (El País, 2025).

En Huaraz, el 95% de las Pymes del régimen general no incorpora principios
de contabilidad ambiental ni criterios de finanzas sostenibles, pues carecen de
políticas alineadas, reportes integrados e inversiones ambientales (Ministerio
del Ambiente, 2023).

De persistir esta situación, se limitará la capacidad de desarrollar procesos
articulados de gestión contable ambiental y de tomar decisiones de inversión
basadas en responsabilidad ambiental, social y gobernanza corporativa. Los
resultados de la investigación permitirán comprender la importancia de
implementar procesos adecuados de contabilidad ambiental y finanzas
sostenibles, no solo para mejorar la rentabilidad, sino también para mitigar el
impacto ambiental negativo generado por sus actividades económicas.

Por las razones expuestas fue necesario indagar sobre el grado de relación
entre las variables objeto de análisis. Para ello, se planteó la interrogante
general ¿Cómo se relaciona la contabilidad ambiental con las finanzas
sostenibles de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo
2023?
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Considerando los hechos descritos, la fundamentación teórica y el marco
conceptual correspondiente, se planteó el objetivo general siguiente,
determinar la relación de la contabilidad ambiental con las finanzas sostenibles
de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.
Asimismo, se planteó como hipótesis general que la contabilidad ambiental se
relaciona directamente con las finanzas sostenibles de las empresas del
régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023. 
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2. Marco teórico
Los antecedentes revisados muestran una convergencia entre contabilidad
social, contabilidad ambiental y finanzas sostenibles. Los estudios de Díaz-Gil
(2024), Lavrova-Manzenko et al. (2023), Khodamipour et al. (2023) y Dash y
Sahoo (2024) evidencian que tanto la contabilidad social y ambiental influyen
en la gestión empresarial, la responsabilidad social corporativa y la
sostenibilidad, aunque persisten limitaciones metodológicas, vacíos
normativos, barreras culturales, escasa adopción tecnológica y dificultades
para cuantificar beneficios ambientales y sociales.

En el ámbito de las finanzas sostenibles, Sainz y Galarraga (2024), Barrera y
González (2021), Beltrán (2021), Culasso (2022), Cita y Aparicio (2022) y
Galarza et al. (2021) resaltan la relevancia creciente de la financiación
climática, los instrumentos financieros verdes y la consolidación de modelos
financieros sostenibles, así como la necesidad de integrar el entorno natural en
los sistemas contables y fortalecer la regulación ambiental.

Los estudios empíricos de Sinforoso (2022), Mantilla et al. (2019), Medina y
Rojas (2021), Gómez y Orozco (2021) y Quispe (2020) demuestran que la
contabilidad ambiental se vincula directa y significativamente con la
competitividad, la rentabilidad y la sostenibilidad empresarial, al apoyar la toma
de decisiones, la prevención de costos futuros y el fortalecimiento del
desempeño operativo y financiero.

El soporte teórico revisado, desde Ludevid (1999) hasta la Agencia Europea
del Medio Ambiente (1999), concibe la contabilidad ambiental como un
enfoque que integra dimensiones sociales, naturales y económicas para
identificar, registrar y gestionar las interacciones entre organizaciones y
entorno. Para ello incorpora información financiera, tributaria y ecológica, lo
que favorece la eficiencia y la preservación de recursos.

En el campo financiero, las aportaciones de Block et al. (2000), Gallopín
(2003), Guajardo (2013), Roldán (2024), Padilla (2022) y Oviedo (2022)
subrayan que las finanzas buscan la asignación eficiente de recursos, la
maximización del valor organizacional y la administración en contextos de
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de riesgo e incertidumbre. Así, se articulan con la sostenibilidad desde los
pilares ecológico, social y económico.

Respecto a las finanzas sostenibles, los planteamientos de Santander (2023),
Papageorgiou (2019), Sifuentes (2022), Larrán y García (2004), UNICEF
(2022), Pérez (2015) y Terry (2022) indican que las decisiones de inversión
deben integrar criterios ASG y considerar tanto información financiera como no
financiera. Para ello deben apoyarse en procesos estructurados de análisis,
consenso y orientación al logro de objetivos, dentro de los cuales deben
considerarse los proyectos ambientales.

Finalmente, desde la perspectiva social y de gobernanza, Lee (2008) y CEPAL
(2018) plantean que las decisiones deben responder al bienestar colectivo y a
principios de transparencia y rendición de cuentas. En el ámbito peruano, la
Ley N.º 28611 establece las funciones de advertir y remediar perjuicios de
carácter ambiental, lo que muestra la consolidación de un marco de
gobernanza ambiental que articula normas, instituciones e instrumentos
orientados a la sostenibilidad.

3. Metodología
El estudio fue de carácter cuantitativo de alcance correlacional y diseño no
experimental, pues busca estudiar el fenómeno en su contexto natural sin
manipulación y mediante una medición única de carácter transversal. El
análisis de datos se sustentó en el método hipotético-deductivo que resulta
adecuado para identificar los factores que explican la relación entre la
contabilidad ambiental y las finanzas sostenibles.

Se empleó el método de encuesta, aplicándose el cuestionario elaborado
conforme a los indicadores de estudio, compuesto por dieciocho ítems en
escala Likert para medir seis dimensiones teóricas. El instrumento incluyó
variables complementarias como objeto del negocio, género y ocupación. Su
confiabilidad fue evaluada mediante el coeficiente Alpha de Cronbach y se
obtuvo 0,715 para la dimensión de contabilidad ambiental y 0,873 para la de
finanzas sostenibles. La validez fue acreditada por dos especialistas en la
temática y un experto en metodología, quienes confirmaron la pertinencia,
claridad y congruencia del instrumento.

La población estuvo constituida por 789 directivos con conocimiento en
contabilidad ambiental y finanzas sostenibles. La muestra, obtenida mediante
muestreo probabilístico por conglomerados, consideró empresas de los
sectores servicios, comercial, e industrial pertenecientes al régimen general. Se
consideró ese sector dada la formulación de estados financieros y la incidencia 
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ambiental de sus actividades, y se alcanzó un total de 176 directivos.
Finalmente, la operacionalización de variables se estructuró conforme a los
criterios del estudio. De esta manera, la operacionalización de variables tiene la
siguiente estructura que se observa en la tabla 1:

Tabla 1
Operacionalización de variables 
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Para procesar la información, se emplearon técnicas estadísticas respaldadas
por aplicaciones informáticas especializadas. Se realizaron estimaciones de la
composición muestral, se verificó la confiabilidad a través del Alfa de Cronbach
y se validaron los instrumentos con criterio de expertos. Todas estas
actividades se desarrollaron utilizando la versión 28 del software IBM SPSS,
reconocido por su eficacia en el análisis de datos empíricos.

Contabilidad ambiental y finanzas sostenibles en las empresas del régimen general de
Huaraz – Ancash

3. Resultados
El estudio presenta, la descripción de la muestra, el análisis de la estabilidad
interior del instrumento, la verificación de su validez metodológica, el análisis
relacional entre las variables estudiadas y la contrastación estadística
empleada para confirmar o rechazar las hipótesis planteadas en la
investigación.

La información expuesta a continuación detalla cómo se encuentra
conformada la muestra según las distintas categorías de clasificación
establecidas. Eso se visualiza en la tabla 2.

Tabla 2
Estructuración de la Muestra 
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De la tabla precedente se infiere que casi el 63% de directivos encuestados
pertenecen a empresas cuya actividad económica es la de servicios, el 29% de
directivos corresponde a empresas comercializadoras; casi el 66% de los
directivos encuestados son profesionales ingenieros, y el 6% de los directivos
son contadores. Son estos los aspectos más destacados de la segmentación.

Tabla 3
Test de confiabilidad 

La Tabla 3, enfocada en la confiabilidad del instrumento de medición, muestra
que el constructo “Políticas ambientales” alcanza un Alfa de Cronbach de
85,20%, lo que confirma su fiabilidad. La dimensión “Contabilidad ambiental”
registra un coeficiente de 71,50%, es decir, supera el umbral mínimo
recomendado de 70% por lo que se considera confiable y válida. Las demás
dimensiones presentan niveles de consistencia interna aún mayores, con
valores entre 78,00% para “Información no financiera” y 94,30% para
“Decisiones sociales”, lo que evidencia una sólida fiabilidad en todos los casos.

Tabla 4
Validez convergente de los constructos exploratorios, bajo el análisis factorial.
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La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



La Tabla 4 resume los hallazgos obtenidos mediante la evaluación de
elementos fundamentales, empleado para examinar preliminarmente la
coherencia interna de las dimensiones teóricas evaluadas. Bajo los criterios del
índice de KMO (0.800 a 1.00) se confirma que el muestreo es el adecuado; en
tanto que las variables se midieron con 9 ítems cada una, las dimensiones con
tres ítems cada una y el AVE para estos osciló entre 0.631 y 0.844, lo que
significa, que en promedio, los porcentajes de las variaciones de los
constructos se explican mediante estos ítems.

La Tabla 5 presenta de manera resumida los hallazgos obtenidos al analizar la
relación entre los distintos constructos, los mismos que oscilan entre 0.30 y
0.80. Se evidencian correlaciones positivas bajas (0.20 a 0.39), moderadas
(0.40 a 0.69) y altas (0.70 a 0.89). 
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Tabla 5
Coeficientes de Correlación de Rho Spearman entre constructos (*)
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La tabla 6 muestra que poco más del 27% de los directivos que indicaron estar
de acuerdo en que la contabilidad medioambiental se vincula con las finanzas
sostenibles también señalaron estar de acuerdo en que estas finanzas se
complementan significativamente con dicha contabilidad. Asimismo, casi el
11% de los directivos que expresaron estar de acuerdo con dicha relación
manifestaron estar totalmente de acuerdo en que las finanzas sostenibles se
complementan de manera significativa con la contabilidad ambiental.

Tabla 6
Interpolación de variables “contabilidad ambiental” y “finanzas sostenibles”
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Finalmente, con respecto a la comprobación de la hipótesis, se demuestra lo
siguiente con relación a la hipótesis general:

H : La contabilidad ambiental no se relaciona directamente con las finanzas
sostenibles de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo
2023.

o

H : La contabilidad ambiental se relaciona directamente con las finanzas
sostenibles de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo
2023.

a

Asimismo, se detalla lo siguiente con relación a la hipótesis y fórmula
estadística:

Hipótesis estadística
H : ρ = 0, H : ρ ≠ 0, y α = 0.05o a

Fórmula estadística

Contabilidad ambiental y finanzas sostenibles en las empresas del régimen general de
Huaraz – Ancash

En la tabla 7, se evidencia cómo el análisis estadístico evidenció una relación
muy alta entre las variables, con un valor p de 0.000 y un coeficiente de
Spearman de 0.901, lo que confirma la hipótesis alternativa y demuestra una
fuerte asociación positiva dentro del rango de 0.90 a 0.99.

Tabla 7
Validación de hipótesis a través del Rho de Spearman
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Con relación a la hipótesis específica 1, como se observa en la tabla 8, se
comprueba lo siguiente: 

H : Las políticas ambientales no se relacionan directamente con las decisiones
de inversión ambiental de las empresas del régimen general de Huaraz -
Ancash, periodo 2023.

o

H : Las políticas ambientales se relacionan directamente con las decisiones de
inversión ambiental de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash,
periodo 2023.

a

Hipótesis estadística
H : ρ = 0, H : ρ ≠ 0, y α = 0.05o a

Fórmula estadística

Tabla 8
Validación de la hipótesis especifica 1 mediante el Rho de Spearman

El análisis estadístico revela una asociación altamente significativa,
evidenciada por un valor p de 0.000 y una correlación de 0.907, lo que
confirma una vinculación intensa y directamente proporcional entre las
dimensiones estudiadas, ubicada dentro del nivel más elevado de fuerza
asociativa.
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En la tabla 9, se evidencian los resultados de la hipótesis específica 2, los
cuales pueden sintetizarse de la siguiente manera:

H : La información financiera y no financiera no se relacionan directamente con
las decisiones de inversión social de las empresas del régimen general de
Huaraz - Ancash, periodo 2023.

o

H : La información financiera y no financiera se relacionan directamente con las
decisiones de inversión social de las empresas del régimen general de Huaraz
- Ancash, periodo 2023.

a

Hipótesis estadística
H : ρ = 0, H : ρ ≠ 0, y α = 0.05o a

Fórmula estadística

Como resultado del examen estadístico realizado, se alcanzó un nivel de
significancia de 0.000, acompañado de un índice de relación según Spearman
de 0.912, lo cual brinda evidencia sólida y contundente para respaldar la
hipótesis alternativa planteada. En la tabla 9, se demuestra una vinculación
intensamente fuerte entre las dimensiones analizadas dentro del rango
superior de asociación positiva (entre 0.90 y 0.99).

Tabla 9
Validación de la hipótesis especifica 2 mediante el Rho de Spearman
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Es decir, con respecto a la hipótesis específica 2, se establece lo siguiente:

H : La información financiera y no financiera no se relacionan directamente con
las decisiones de inversión social de las empresas del régimen general de
Huaraz - Ancash, periodo 2023.

o

H : La información financiera y no financiera se relacionan directamente con las
decisiones de inversión social de las empresas del régimen general de Huaraz
- Ancash, periodo 2023.

a

Hipótesis estadística
H : ρ = 0, H : ρ ≠ 0, y α = 0.05o a

Fórmula estadística

Página 27

Los resultados estadísticos muestran hallazgos muy significativos (p = 0,000) y
un coeficiente de 0,905, que evidencian una relación extremadamente positiva
entre las variables como se puede observar en la tabla 10. Se confirma así la
hipótesis alternativa y se demuestra una fuerte asociación entre la contabilidad
ambiental y la gestión de finanzas sostenibles en las empresas del régimen
general de Huaraz, respaldada por un Rho de Spearman de 0,901. Esto
sustenta que las prácticas contables orientadas a identificar y comunicar
impactos ambientales contribuyen favorablemente a la sostenibilidad
financiera.

Tabla 10
Validación de la hipótesis especifica 3 mediante el Rho de Spearman
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Estos resultados se vinculan con Ludevid (1999), quien sostiene que la
contabilidad ambiental incorpora los efectos de la actividad económica sobre el
entorno, lo cual facilita la adaptación empresarial frente a las exigencias de
compromiso económico, ambiental y social. Asimismo, coinciden con los
principios de Santander (2023), para quien las decisiones basadas en criterios
ambientales, sociales y de gobernanza fortalecen la imagen institucional y la
estabilidad económica de largo plazo.

De igual modo, Lavrova-Manzenko et al. (2023) afirman que un modelo
contable con enfoque social y ambiental refleja integralmente costos
económicos, sociales y ecológicos, pues reafirma el rol estratégico de la
contabilidad ambiental en la sostenibilidad. Esta perspectiva también se vincula
con Dash & Sahoo (2024), quienes destacan que la contabilidad social
ambiental influye en la responsabilidad social empresarial al brindar
información útil para las estrategias sostenibles.

En conjunto, la evidencia empírica confirma un vínculo directo entre
contabilidad ambiental y gestión financiera sostenible, coherente con estudios
internacionales que enfatizan la necesidad de modelos contables integrales
para reflejar la interacción entre actividad económica y entorno. Este enfoque
favorece la transparencia y mejora la eficiencia en la sostenibilidad financiera
ante crecientes demandas ambientales y sociales.

Contabilidad ambiental y finanzas sostenibles en las empresas del régimen general de
Huaraz – Ancash

4. Conclusiones
Se determinó estadísticamente que la contabilidad ambiental y las finanzas
sostenibles como variables generales reflejan una relación significativa, por
cuanto se obtuvo un valor “p” igual a (0.000), por lo que se confirma que la
muestra es significativa. En consecuencia, se acepta la hipótesis alterna de la
investigación; así mismo, al obtenerse un coeficiente de (0.901) se confirmó
que entre las variables analizadas prevalece una correlación positiva muy alta
(0.90 a 0.99).

Así mismo, la investigación advierte que existen factores que limitan la
implementación y desarrollo el desarrollo de la contabilidad ambiental a nivel
de las organizaciones del régimen general de Huaraz – Ancash. Esto ocurre
porque los directivos aún no valoran la importancia de la contabilidad como
fuente generadora de información financiara para tomar decisiones en materia
ambiental; por ello, no han optimizado políticas de gestión ambiental, no
poseen información no financiera y financiera razonable y mucho menos se
maximiza el valor de las empresas.
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Las limitaciones también alcanzan a las finanzas sostenibles de las empresas
en tanto no han tomado decisiones importantes con respecto a la ejecución de
inversiones vinculadas a la gestión ambiental, social, ni de gobierno
corporativo. Esto afecta la planificación de fondos de inversión, la maximización
de la satisfacción de la sociedad y la prevención de conflictos de intereses.
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Responsabilidad Social Empresarial y el
Capital Intelectual en las Organizaciones

de Tacna y Moquegua 

Resumen

El presente estudio analiza la relación entre la Responsabilidad Social Empresarial
(RSE) y el Capital Intelectual (CI) en organizaciones de las regiones de Tacna y
Moquegua en Perú. Este tema es relevante ante el creciente interés por comprender
cómo las prácticas de RSE contribuyen al desarrollo sostenible y a la generación de
valor intangible dentro de las empresas. Se adoptó un enfoque cuantitativo con diseño
transversal y se consideró una muestra de 141 representantes de micro, pequeñas y
medianas empresas. Para la obtención de datos se aplicaron dos instrumentos validados:
la Escala de Responsabilidad Social Empresarial (RSE) y la Escala de Capital
Intelectual (CI). Los resultados muestran que la mayoría de las empresas (97,2%)
evidencian niveles altos de RSE, mientras que el 71,6% presentan un nivel elevado de
CI. Además, se identificó una correlación moderada y estadísticamente significativa
entre ambas variables (r = 0,563; p < 0,001). En el análisis dimensional, las prácticas de
responsabilidad económica, legal y ética-filantrópica mostraron vínculos consistentes
con las dimensiones del capital humano, relacional y estructural. En conjunto, estos
hallazgos resaltan la interacción estratégica entre la RSE y el CI como factores
determinantes del desarrollo empresarial sostenible en el contexto regional de Tacna y
Moquegua.

Palabras claves: Responsabilidad social empresarial, capital intelectual,
empresarios, organizaciones.

Eloyna Lucia Peñaloza Arana
Universidad Privada de Tacna. Perú

Pá
gi

na
 3

4

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



Corporate Social Responsibility and
Intellectual Capital in Organizations of

Tacna and Moquegua

Abstract

This study examines the relationship between Corporate Social Responsibility (CSR)
and Intellectual Capital (IC) in organizations located in the regions of Tacna and
Moquegua, Peru. The topic is particularly relevant given the growing interest in
understanding how CSR practices contribute to sustainable development and the
creation of intangible value within firms. A quantitative approach with a cross-sectional
design was adopted, involving a sample of 141 representatives from micro, small, and
medium-sized enterprises. Two validated instruments were used for data collection: the
Corporate Social Responsibility Scale (CSR) and the Intellectual Capital Scale (IC).
The results indicate that most companies (97,2%) exhibit high levels of CSR, while
71,6% show elevated levels of IC. Moreover, a moderate and statistically significant
correlation was identified between the two variables (r = 0,563, p < 0,001). At the
dimensional level, the economic, legal, and ethical–philanthropic components of CSR
showed consistent relationships with the human, relational, and structural dimensions of
IC. Taken together, these findings highlight the strategic interplay between CSR and IC
as key determinants of sustainable business development within the regional context of
Tacna and Moquegua.

Keywords: Corporate social responsibility, intellectual capital, entrepreneurs,
organizations.
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Responsabilidade Social Corporativa e
Capital Intelectual em Organizações de

Tacna e Moquegua

Resumo

Este estudo se concentra em analisar a relação entre a Responsabilidade Social
Corporativa (RSC) e o Capital Intelectual (CI) em organizações localizadas em Tacna e
Moquegua. Esta análise é particularmente relevante, dado a crescente importância da
RSC no ambiente empresarial atual e seu impacto no desenvolvimento sustentável das
organizações. O estudo adota uma abordagem quantitativa, transversal, envolvendo 141
representantes de micro, pequenas e médias empresas da região. A Escala de
Responsabilidade Social Corporativa (RSC) e a Escala de Capital Intelectual (CI) foram
administradas à amostra do estudo. Os resultados revelaram que 97,2% das empresas
apresentam um alto nível de RSC, enquanto 71,6% possuem um alto nível de CI. A
correlação entre as variáveis foi moderada e significativa (r = 0,563; p < .001),
destacando uma relação moderada entre as dimensões da responsabilidade econômica,
legal e ética-filantrópica, e as dimensões do capital humano, relacional e estrutural.
Essas descobertas destacam a importância de considerar a interação entre RSC e CI
para promover o desenvolvimento empresarial sustentável na região de Tacna e
Moquegua.

Palavras-chave: Responsabilidade social corporativa, capital intelectual,
empreendedores, organizações.
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1. Introducción
En el contexto empresarial contemporáneo, la Responsabilidad Social
Empresarial (RSE) se ha consolidado como un modelo de gestión clave que
pretende armonizar el desarrollo económico con el bienestar social y
ambiental. Este enfoque va más allá del simple cumplimiento de las normas
legales, pues implica que las organizaciones asuman un compromiso activo y
sostenido con sus grupos de interés, entre ellos los empleados, clientes,
proveedores, la comunidad y el entorno natural (Vega et al., 2023).   En
América Latina, el estudio de la Responsabilidad Social Empresarial (RSE) ha
transitado de un interés principalmente teórico hacia una aplicación más
práctica dentro de las estrategias corporativas, impulsada por la búsqueda de
legitimidad institucional. Según un estudio reciente, cerca del 70 % de las
empresas latinoamericanas aplican políticas de RSE, lo que refleja un
compromiso creciente del sector empresarial con los principios de
sostenibilidad (Usuriaga-Medrano et al., 2023).

Las prácticas de RSE exigen que los miembros de una organización —como
parte de su capital intelectual (CI)— orienten sus capacidades y conocimientos
hacia los objetivos institucionales. En este sentido, el CI se consolida como un
recurso intangible esencial para asegurar el éxito y la permanencia de las
empresas en la actual economía del conocimiento. Este concepto comprende
activos de difícil medición, pero determinantes para generar valor, innovación y
ventajas competitivas sostenibles (Barrios et al., 2022).

Bajo esta perspectiva, resulta pertinente examinar la relación entre la RSE y el
CI en el ámbito organizacional. El CI abarca los activos intangibles que
fortalecen la posición competitiva de la empresa, como el capital humano, el
capital estructural y el capital relacional (Avellán-Herrera, 2019). La conexión
entre ambos constructos es bidireccional. Por un lado, una gestión
responsable de la RSE puede estimular el desarrollo del CI, al favorecer la
atracción y retención del talento humano, mejorar la motivación y el sentido de
pertenencia del personal, reforzar la reputación corporativa y consolidar
relaciones de confianza con los grupos de interés (Bradbury et al., 2022). 

Por otro lado, un CI fortalecido impulsa la implementación de políticas y
programas de RSE. El conocimiento, las competencias y la experiencia del
capital humano son claves para diseñar e implementar prácticas sostenibles
en tanto el capital estructural proporciona los sistemas y procesos que facilitan
su gestión; y el capital relacional posibilita alianzas estratégicas con actores
sociales y ambientales relevantes (Ali et al., 2020).
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La relación entre la Responsabilidad Social Empresarial (RSE) y el Capital
Intelectual (CI) en Tacna y Moquegua presenta un reto importante en cuanto
se debe comprender cómo las prácticas de RSE impactan en la gestión y
desarrollo del capital intelectual dentro de las organizaciones. En estas
regiones, las micro, pequeñas y medianas empresas enfrentan contextos
socioeconómicos particulares que dificultan el aprovechamiento pleno de sus
recursos humanos y conocimiento, factores clave dentro del capital intelectual.
Problemas como la falta de capacitación adecuada, limitado acceso a
tecnologías avanzadas, y una cultura empresarial poco consolidada afectan
negativamente el nivel de capital intelectual y, por ende, su competitividad. 

Al investigar la interacción entre RSE y CI, se puede identificar cómo las
prácticas socialmente responsables contribuyen a fortalecer el talento humano,
promover una mejor reputación corporativa y fomentar el desarrollo sostenible.
Este análisis es especialmente relevante para diseñar estrategias que
impulsen no solo el desempeño económico, sino también el bienestar social y
ambiental en las empresas de estas regiones, lo cual apoyará así un
crecimiento más equilibrado y duradero.
 
Esta problemática también refleja la necesidad de que las organizaciones en
Tacna y Moquegua adapten y potencien sus prácticas de RSE para vincularse
de manera eficiente con su capital intelectual, al reconocer su rol en la
creación de valor y ventaja competitiva dentro de la economía del
conocimiento. Además, el desarrollo de capacidades internas y la
institucionalización de una cultura organizacional basada en la responsabilidad
social podrían ser elementos decisivos para superar las barreras existentes y
mejorar la sostenibilidad empresarial en estos territorios.

En esa línea, se busca analizar la relación de la Responsabilidad Empresarial
y el Capital Intelectual de las organizaciones de Tacna y Moquegua, para lo
cual formulamos la siguiente interrogante: ¿Cuál es la relación que existe entre
la Responsabilidad Social Empresarial y el Capital Intelectual en las
organizaciones de Tacna y Moquegua?, siendo la hipótesis de estudio la
existencia de correlación entre la Responsabilidad Social Empresarial y el
Capital Intelectual en las organizaciones de Tacna y Moquegua.

Esta investigación podría ofrecer valiosas implicaciones para las empresas, al
ayudarles a entender cómo las prácticas de RSE fortalecen el capital
intelectual y, así, mejoran su desempeño y competitividad. Asimismo, sería
relevante para los responsables de la toma de decisiones en el sector público,
al brindarles información útil para fomentar la implementación de RSE en las
empresas de la región.
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El artículo se divide en cinco secciones: marco teórico, metodología,
resultados y su interpretación y concluye con implicaciones y futuras líneas de
investigación. Cada sección revisa la literatura, describe métodos, presenta
hallazgos y analiza su contribución al conocimiento.
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2. Marco teórico 
El primer concepto clave para el estudio es el de responsabilidad social
empresarial. En su estudio, Remache-Rubio et al. (2018) destacan que la
Responsabilidad Social Empresarial (RSE) representa una iniciativa asumida
de manera voluntaria por las empresas, orientada no solo a mejorar su
rendimiento económico, sino también a generar un impacto social y ambiental
positivo a través de sus actividades. Por su parte Bustos & Moreno (2020)
plantean que la RSE pretende modificar la dinámica entre la empresa y el
consumidor, ya que hoy en día, este último toma decisiones de compra no solo
por el precio o la calidad del producto o servicio, sino también al evaluar el
compromiso social y las prácticas responsables de la empresa. Asimismo,
Camarán et al. (2019) enfatizan que se trata de un instrumento de gestión
integrado en los planes estratégicos empresariales, cuyo propósito es
fortalecer la imagen de la empresa como una entidad que logra equilibrar sus
objetivos económicos con las metas sociales.

Las distintas definiciones revisadas coinciden en concebir la Responsabilidad
Social Empresarial (RSE) como una iniciativa integral que incorpora
dimensiones sociales, ambientales y de gestión estratégica. En conjunto, los
autores subrayan que las empresas deben ir más allá de los objetivos
económicos tradicionales, pues deben promover el bienestar colectivo, la
sostenibilidad ambiental y relaciones sólidas con sus grupos de interés. 

El fundamento teórico de la RSE se sustenta en diversas corrientes que
aportan marcos explicativos complementarios. Por ejemplo, la Teoría de los
Stakeholders plantea que las organizaciones deben considerar las
expectativas de todos los grupos afectados por sus decisiones equilibrando
sus intereses y responsabilidades (Cardona-Arbeláez et al., 2020). Mientras
que, desde la Teoría de la Responsabilidad Social Corporativa, se argumenta
que las empresas tienen el deber de contribuir activamente al bienestar social
y ambiental como parte inherente de su estrategia de gestión (Navarro, 2024).
Por su parte, la Teoría de los Recursos y Capacidades interpreta la RSE como
una vía para generar valor compartido al aprovechar de forma sostenible los
recursos y competencias internas de la empresa (García & Sorhegui, 2020). 
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Finalmente, la Teoría de la Ética de los Negocios sostiene que las
organizaciones poseen una responsabilidad moral intrínseca de actuar con
justicia y transparencia en todos sus ámbitos de operación (Valbuena &
Monfort, 2020).

Las teorías analizadas ofrecen una comprensión más amplia del modo en que
las empresas interactúan con la sociedad y el entorno natural. Además,
resaltan la necesidad de gestionar dichas responsabilidades de manera
equilibrada para consolidar un valor sostenible. Integrar estos enfoques
permite diseñar estrategias de RSE más coherentes y efectivas, ajustadas a
los desafíos del contexto actual. En concordancia con Wendlandt et al. (2016),
la RSE se estructura en tres dimensiones principales: a) responsabilidad
económica, que implica encontrar un punto de equilibrio entre los objetivos
financieros y los compromisos sociales para crear valor compartido; b)
responsabilidad legal, vinculada al cumplimiento de las normas y expectativas
sociales respecto al actuar empresarial dentro del marco jurídico; y c)
responsabilidad ética-filantrópica, que abarca principios y valores no escritos
orientados a un comportamiento íntegro, e incluye acciones voluntarias
dirigidas a mejorar la calidad de vida de la comunidad. La relevancia de la
RSE radica en su capacidad para fortalecer la reputación corporativa,
consolidar vínculos con los grupos de interés, generar confianza y fidelidad en
los clientes, incrementar la competitividad y sostenibilidad a largo plazo, y
aportar beneficios tangibles al desarrollo social y ambiental (Ramos, 2021).

En síntesis, la Responsabilidad Social Empresarial trasciende su dimensión
ética para posicionarse como una estrategia clave de gestión empresarial en
un entorno global cada vez más orientado hacia la sostenibilidad y la
responsabilidad social. Por ende, adoptar prácticas responsables no solo
mejora la imagen institucional, sino que también fortalece las relaciones con
empleados, clientes y comunidades. De esta manera, se promueven las
ventajas competitivas duraderas y se contribuye al equilibrio entre negocio,
sociedad y medio ambiente.

Otro concepto clave es el de capital intelectual. El estudio del capital intelectual
(CI) tiene sus orígenes en el siglo XIX, cuando comenzó a asociarse con los
descubrimientos e innovaciones que impulsaban el progreso económico. Con
el paso del tiempo, el concepto ha evolucionado y se ha consolidado gracias a
las contribuciones de diversos investigadores.

Según Gómez et al. (2022), el capital intelectual puede entenderse como el
conjunto de activos intangibles que favorecen el crecimiento organizacional
mediante la integración del conocimiento y la experiencia.
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Así, se genera valor a través de las personas y las relaciones que se
establecen tanto dentro como fuera de la organización. En la misma línea,
Limache (2017) plantea que el CI abarca los sistemas y procesos que facilitan
la creación, el intercambio y la difusión del conocimiento, alineados con los
objetivos estratégicos de cada entidad. Este constructo se compone
principalmente de tres dimensiones del capital humano, estructural y
relacional, las cuales aportan valor añadido y determinan, en buena medida, el
desempeño organizacional.

En el contexto actual de una economía basada en el conocimiento, el capital
intelectual se posiciona como un indicador clave de generación de valor,
convirtiéndose en un recurso esencial para la innovación, la productividad y la
sostenibilidad de las empresas (Rincón et al., 2021). En conjunto, los autores
coinciden en que la gestión eficiente del CI es determinante para comprender
el éxito empresarial en este nuevo escenario económico. Administrar
adecuadamente estos activos intangibles permite a las organizaciones generar
valor sostenible, fortalecer su competitividad y alcanzar sus metas
estratégicas. Asimismo, Ochoa et al. (2021) identifican diversas teorías que
sustentan el concepto de capital intelectual, entre las cuales destacan las
siguientes: 

a) Teoría de los recursos y capacidades: sostiene que las empresas
pueden desarrollar ventajas competitivas sostenibles al aprovechar de forma
eficiente sus recursos. Esta teoría reconoce que la diversidad de recursos
influenciada por decisiones históricas y contextuales determina su valor
estratégico, y subraya la relevancia de los activos intangibles.

b) Teoría del capital intelectual: surge como una extensión crítica de la
anterior, buscando superar su carácter tautológico y su falta de aplicación
práctica. Propone un enfoque orientado a comprender cómo distintas
configuraciones de recursos y capacidades pueden conducir a resultados
organizacionales equivalentes.

c) Teoría basada en el conocimiento: establece que el conocimiento
constituye el recurso más valioso dentro de las organizaciones
contemporáneas. Este paradigma ha transformado la economía global al
promover el crecimiento mediante la innovación, la tecnología y la gestión del
capital intelectual, convirtiéndose en la principal fuente de ventaja competitiva
en la denominada sociedad del conocimiento.
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Por ello en palabras de Núñez et al. (2021), el capital intelectual está
compuesto por tres dimensiones. En primer lugar, la del capital humano, la
cual es crucial para cualquier organización porque facilita la generación de
nueva información en la economía y permite agregar valor a la empresa,
siempre y cuando los directivos respalden los recursos intangibles
conformados por las habilidades, experiencia y conocimientos de las
personas. En segundo lugar, se encuentra el capital estructural. Este se
vincula con aspectos internos como la configuración organizativa, la tecnología
disponible, los sistemas de gestión implementados, los manuales operativos,
las patentes registradas y la cultura corporativa. Este tipo de conocimiento
representa el capital intangible que una empresa acumula, derivado tanto de la
experiencia y habilidades de sus empleados como de los recursos y procesos
institucionalizados, los cuales son fundamentales para mantener la innovación,
eficiencia y ventaja competitiva. 

Finalmente, la tercera dimensión es el capital relacional, el cual es un activo
intangible de gran valor para las empresas que operan en la economía actual.
Al invertir en la construcción de relaciones sólidas con sus stakeholders
(clientes, proveedores, trabajadores), las empresas pueden generar valor a
largo plazo y alcanzar sus objetivos estratégicos.  

De la teoría analizada, el capital intelectual es un activo esencial para las
organizaciones que buscan prosperar en la economía del conocimiento. Al
invertir en el desarrollo de su CI, las empresas pueden generar valor, obtener
una ventaja competitiva, lograr un crecimiento a largo plazo y construir una
organización sostenible y exitosa.

3. Metodología  
El diseño de investigación empleado es de tipo ex post facto, caracterizado por
la recolección de datos para establecer hipótesis sobre la relación entre
variables, donde la variable independiente se observa tal como ocurre
naturalmente, sin que el investigador realice ninguna intervención o
manipulación directa. Este enfoque es útil para estudiar fenómenos en los que
no es posible o ético alterar las condiciones originales, lo cual permite analizar
las asociaciones y posibles causas a partir de la información obtenida
retrospectivamente (Ñaupas et al., 2018). El tipo de investigación corresponde
al tipo aplicada, ya que se consideró la aplicación de teorías e instrumentos
utilizados en otras investigaciones que buscan resolver problemas concretos
de la realidad (Bernal, 2016).
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De acuerdo con la información del Instituto Nacional de Estadística e
Informática (INEI), para el año 2024 la región Tacna registró aproximadamente
18,600 empresas formales, mientras que la región Moquegua contó con
alrededor de 9,300, lo que representa una población aproximada de 27,900
empresas formales en total. Tomando como referencia esta población, se
estimó un tamaño de muestra teórico de 379 empresas, y se consideró un
nivel de confianza del 95% y un margen de error del 5%, parámetros
comúnmente utilizados en estudios de carácter social y empresarial. No
obstante, el estudio adoptó un muestreo no probabilístico por conveniencia
debido a que el acceso a los participantes dependió de la disponibilidad y
disposición de los representantes de las empresas para participar en la
investigación, situación muy frecuente en estudios aplicados al ámbito
organizacional. En ese contexto, se logró recolectar 141 cuestionarios válidos
de miembros de micro, pequeñas y medianas empresas de las regiones Tacna
y Moquegua, lo que representa una tasa de respuesta del 37.2% con respecto
al tamaño de muestra teórico estimado.

Para el presente artículo, se emplearon dos instrumentos para medir las
variables de estudio. La Escala de Responsabilidad Social Empresarial (RSE)
de Wendlandt et al. (2016) de 16 ítems y elaborada en cuatro dimensiones:
responsabilidad económica, responsabilidad legal, responsabilidad ética y
responsabilidad filantrópica. Se utilizó la escala Likert de 5 puntos que va
desde "muy en desacuerdo" hasta "muy de acuerdo". Y el otro instrumento fue
la Escala de Capital Intelectual (CI) de Nuñez et al. (2021), la cual constó de
14 ítems y aborda tres dimensiones: capital humano, capital relacional y capital
estructural, también mediante una escala Likert de 5 puntos. 

La recopilación de datos se realizó mediante cuestionarios en línea enviados
por WhatsApp y correo electrónico, incorporando los objetivos del estudio y el
consentimiento informado para garantizar la participación voluntaria. Se
aseguró el anonimato y la confidencialidad mediante el uso de información
únicamente obtenida para esta investigación. Además, se realizaron análisis
descriptivos con frecuencias absolutas y relativas para entender la distribución
de las variables. Para evaluar la normalidad, se analizaron los coeficientes de
asimetría y curtosis, buscando valores dentro de ±1.0. Finalmente, se aplicó el
coeficiente de correlación de Spearman para determinar la relación entre las
variables. (López-Martín et al., 2018).

4. Resultados
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En la Tabla 1 se aprecian las características sociodemográficas de los
participantes. Se encontró que la mayoría pertenece al sector de la
microempresa (58,9%). El rango de creación de las empresas está entre los 6
y 10 años (32,6%). En relación con el cargo que desempeñan en la
organización, el 39% son gerentes. Además, la mayoría son mujeres (55,3%),
con edades en el rango de 30 a 35 años (22,7%). Por otro lado, la mayoría
han manifestado ser solteros (46,1%), seguidos de casados (34,0%). En
cuanto al nivel de instrucción, el más común es titulado (29,1%), seguido de
maestro (27,7%).

Tabla 1
Datos sociodemográficos de los participantes

Responsabilidad Social Empresarial y el Capital Intelectual en las Organizaciones de
Tacna y Moquegua 
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En la Tabla 2 se observa que la gran mayoría de las empresas (97,2%)
alcanzan un nivel alto en Responsabilidad Social Empresarial (RSE), lo que
indica un fuerte compromiso con prácticas que mejoran su impacto social. De
igual forma, el 71,6% de las empresas presentan un nivel elevado de Capital
Intelectual (CI), lo que refleja inversiones significativas en recursos humanos y
conocimiento, elementos clave para el éxito empresarial.

Tabla 2
Niveles de Responsabilidad social empresarial y Capital intelectual de los
participantes
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La Tabla 3 muestra estadísticas descriptivas de las variables analizadas, tales
como la media, desviación estándar, asimetría y curtosis. Estas últimas se
emplean para determinar la normalidad de los datos; sin embargo, al superar
el rango de ±1.0, se concluye que no tienen distribución normal. Por ello, se
recurrió a pruebas no paramétricas, como la correlación de Spearman, para
analizar las relaciones entre las variables del estudio (Aguilar et al., 2015).

Tabla 3 
Análisis descriptivos de las variables

La Tabla 4 muestra la correlación entre las dimensiones de las variables, lo
cual evidencia una relación moderada y significativa entre la RSE y el CI (r =
0,563; p <0 ,001). Esto indica que existe una conexión moderada y relevante
entre la responsabilidad social empresarial y el capital intelectual,
particularmente, entre las dimensiones de responsabilidad económica, legal y
ética-filantrópica con las de capital humano, relacional y estructural.
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Tabla 4
Correlación de las variables

5. Discusión
El estudio evidenció una relación significativa entre la Responsabilidad Social
Empresarial (RSE) y el Capital Intelectual (CI) en las organizaciones de Tacna
y Moquegua, lo cual revela una correlación moderada (r = 0,563; p < 0,001)
entre ambas variables. Este resultado indica que la adopción de prácticas
socialmente responsables se vincula con un mayor desarrollo de los activos
intangibles que conforman el CI, lo que refuerza la idea de que la
sostenibilidad empresarial se construye también desde el conocimiento y la
gestión del talento.

La relación identificada sugiere que la RSE no solo mejora el impacto social y
ambiental de las empresas, sino que también contribuye de manera directa a
su competitividad y sostenibilidad en la economía del conocimiento. Integrar
prácticas de responsabilidad social permite fortalecer el capital humano,
estructural y relacional, lo cual genera valor organizacional y consolida
ventajas competitivas sostenibles.

Estos hallazgos coinciden con la evidencia presentada por Usuriaga-Medrano
et al. (2023), quienes destacan que el estudio de la RSE en América Latina ha
pasado de ser un interés teórico a una estrategia incorporada en la gestión
empresarial, con aproximadamente un 70% de las organizaciones de la región 
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implementando acciones concretas en este ámbito. Este avance refleja un
compromiso creciente con la sostenibilidad como principio de gestión.

Asimismo, Barrios et al. (2022) y Avellán-Herrera (2019) sostienen que la RSE
no se limita al desempeño económico, sino que implica una transformación
profunda de la cultura organizacional y de las relaciones con el entorno. Para
que las prácticas de RSE sean efectivas, se requiere un compromiso
transversal dentro de la empresa, donde el capital intelectual actúe como
motor del cambio y garante de la sostenibilidad.

De forma complementaria, Remache-Rubio et al. (2018) subraya que la RSE
constituye una iniciativa voluntaria orientada a mejorar simultáneamente el
rendimiento económico y el impacto social y ambiental. En esa misma línea,
Bustos y Moreno (2020) señalan que la RSE redefine el vínculo entre las
organizaciones y los consumidores, quienes hoy valoran las prácticas éticas y
responsables como parte esencial de la identidad empresarial.

Desde el enfoque teórico, la teoría de la Responsabilidad Social Corporativa
plantea que las empresas deben incorporar el bienestar social y ambiental en
su estrategia central (Navarro, 2024). Esta visión les permite fortalecer su
reputación, consolidar relaciones con los grupos de interés, y generar
confianza y fidelidad entre sus clientes, factores que incrementan su
competitividad y sostenibilidad (Ramos, 2021).

Por su parte, la teoría del capital intelectual complementa esta perspectiva al
reconocer la importancia de los activos intangibles en la creación de valor. La
gestión del capital humano entendido como el conocimiento y la experiencia
de las personas, la teoría del capital relacional comprende las conexiones
dentro y fuera de la organización; y, la del capital estructural implica la cultura,
los procesos y la capacidad de innovación, se vuelve esencial para potenciar
los efectos de la RSE y alcanzar un crecimiento sostenido, especialmente en
las micro, pequeñas y medianas empresas de Tacna y Moquegua.

En síntesis, la evidencia obtenida demuestra que la RSE y el CI se
retroalimentan mutuamente: la primera impulsa la generación de conocimiento
y cohesión organizacional, mientras que el segundo posibilita la
implementación de estrategias responsables y sostenibles. Esta sinergia
constituye un pilar clave para el desarrollo competitivo y sostenible de las
organizaciones en la actual economía basada en el conocimiento. 

Responsabilidad Social Empresarial y el Capital Intelectual en las Organizaciones de
Tacna y Moquegua 

6. Conclusiones
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Lejos de constituir solo un componente ético, la RSE actúa como un
catalizador del conocimiento y la innovación dentro de las empresas. Su
correcta implementación no solo potencia el impacto social y ambiental, sino
que también fortalece la estructura interna, genera valor agregado y contribuye
a la obtención de ventajas competitivas sostenibles. Particularmente, el capital
intelectual, integrado por los componentes humano, relacional y estructural,
representa la base intangible que permite a las empresas adaptarse a los
cambios del entorno y aprovechar las oportunidades que ofrece la economía
del conocimiento. Invertir en el desarrollo de estos activos permite fortalecer la
cultura organizacional, fomentar la creatividad y consolidar relaciones de
confianza con los distintos grupos de interés.

Por ende, para prosperar en un entorno empresarial cada vez más dinámico,
las organizaciones deben incorporar la RSE en su estrategia corporativa y
alinearla con la gestión del CI. Este enfoque integral posibilita generar valor
compartido con los stakeholders y contribuye al progreso social y ambiental de
la región. Así, la RSE, entendida no solo como un compromiso ético sino como
un instrumento estratégico de gestión, puede mejorar el desempeño
financiero, social y ambiental de las empresas. Todo ello se puede lograr
mediante la aplicación de prácticas que promuevan el desarrollo del CI, como
la atracción y retención del talento, la motivación del personal, el
fortalecimiento de la cultura organizacional y la creación de redes
colaborativas, así las empresas pueden consolidar su sostenibilidad y
competitividad a largo plazo.

Futuras investigaciones podrían profundizar en casos de éxito donde la
integración entre RSE y CI haya generado resultados tangibles con lo cual
podrían identificar buenas prácticas y factores determinantes de éxito. También
resulta pertinente explorar esta relación en distintos sectores productivos,
analizando posibles variaciones y los efectos de largo plazo que las
estrategias conjuntas de RSE y CI ejercen sobre el desempeño empresarial.

Eloyna Lucia Peñaloza Arana
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El Beta Contable como alternativa al Beta
de Mercado para empresas agrícolas de la

Bolsa de Valores de Lima 

Resumen

El objetivo de este estudio fue determinar si el Beta contable podía ser una alternativa
efectiva al Beta de mercado para medir el riesgo sistemático en empresas agrícolas
cotizadas en la Bolsa de Valores de Lima (BVL) durante el período 2017-2023. Para
ello, se seleccionó una muestra de nueve empresas agrícolas, la cual excluyó aquellas
que no tienen publicados sus Estados Financieros completos porque no cotizaron
durante el periodo seleccionado. Se calculó el Beta de mercado utilizando los precios
promedio de las acciones y el Beta contable a partir de los indicadores de rentabilidad
como ROA, ROE y EBIT. La información financiera se recopiló del portal de la BVL y
de la Superintendencia del Mercado de Valores. El análisis se realizó mediante un
cálculo de regresión lineal mediante el software Excel. Los resultados mostraron que,
aunque existe una relación positiva entre ambos Betas, esta es débil, lo que sugiere que
el Beta contable tiene una capacidad predictiva limitada para medir el riesgo sistemático
en este sector específico y en Bolsa de Valores pequeñas que no tienen un alto volumen
de operaciones. Se recomienda utilizar el Beta contable con precaución y en
combinación con otros enfoques para una evaluación más integral del riesgo.

Palabras claves: Beta Contable, Beta de Mercado, riesgo sistemático, rentabilidad
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The accounting Beta as an alternative to the
market Beta for agricultural companies on

the Lima stock exchange

Abstract

The objective of this study was to determine whether accounting Beta could be an
effective alternative to market Beta for measuring systematic risk in agricultural
companies listed on the Lima Stock Exchange (BVL) during the period 2017-2023. To
achieve this, a sample of nine agricultural companies was selected, excluding those that
did not have their complete Financial Statements published because they were not listed
during the selected period. Market Beta was calculated using the average stock prices,
and accounting Beta was derived from profitability indicators such as ROA, ROE, and
EBIT. Financial information was gathered from the BVL portal and the
Superintendency of the Securities Market. The analysis was performed through linear
regression calculations using Excel software to evaluate the relationship between
market and accounting Betas. The results showed that, although there is a positive
relationship between both Betas, it is weak, suggesting that accounting Beta has limited
predictive ability to measure systematic risk in this specific sector and in small stock
exchanges that do not have a high trading volume. It is recommended to use accounting
Beta with caution and in combination with other approaches for a more comprehensive
risk assessment.

Keywords: Accounting Beta, Market Beta, Systematic Risk, Profitability
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Beta contábil como alternativa ao beta de
mercado para empresas agrícolas na Bolsa de

Valores de Lima

Resumo

O objetivo deste estudo foi determinar se o beta contábil poderia ser uma alternativa
eficaz ao beta de mercado para mensurar o risco sistemático em empresas agrícolas
listadas na Bolsa de Valores de Lima (BVL) durante o período de 2017 a 2023. Uma
amostra de nove empresas agrícolas foi selecionada, excluindo-se aquelas que não
tiveram suas demonstrações financeiras completas publicadas por não estarem listadas
durante o período selecionado. O beta de mercado foi calculado utilizando os preços
médios das ações, e o beta contábil foi calculado utilizando indicadores de rentabilidade
como ROA, ROE e EBIT. As informações financeiras foram coletadas no site da BVL
e na Superintendência do Mercado de Valores Mobiliários. A análise foi realizada
utilizando regressão linear com o software Excel para avaliar a relação entre os betas de
mercado e contábil. Os resultados mostraram que, embora exista uma relação positiva
entre os dois betas, ela é fraca, sugerindo que o beta contábil tem poder preditivo
limitado para mensurar o risco sistemático neste setor específico e em bolsas de valores
de pequeno porte com baixo volume de negociação. Recomenda-se o uso do beta
contábil com cautela e em combinação com outras abordagens para uma avaliação de
risco mais abrangente.

Palavras-chave: Beta contábil, Beta de mercado, Risco sistemático, Retorno
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1. Introducción
La contabilidad siempre ha sido considerada como la principal fuente de
información en la toma de decisiones empresariales; sin embargo, no es la
única. Cuando se busca evaluar la relación de riesgo-rendimiento existen
modelos financieros que son preferidos por los inversionistas y gerentes.
Según Intrisano et al. (2018), entre los modelos más comunes se encuentra el
Modelo de Valoración de Activos de Capital (CAPM), que examina la relación
entre el riesgo y el rendimiento esperado de una inversión, y sirve para
determinar el costo del capital. Un elemento crucial del CAPM que afecta los
rendimientos esperados es el Beta, una variable que mide la sensibilidad de
una acción en comparación con las fluctuaciones del mercado. Este
coeficiente se obtiene mediante un análisis de regresión que compara los
rendimientos de la acción con los del mercado. El riesgo sistemático, medido
por el Beta, se considera un elemento importante en el cálculo del costo del
capital, como lo señala Altaf (2016), porque determina el costo generado por el
uso del capital propio de la empresa con el fin de resaltar la creación de valor
real de la organización.

El principal inconveniente que presenta la determinación de esta variable es
que sólo se puede obtener para empresas que cotizan en un mercado bursátil.
Britzelmaier (2019) propuso alternativas de solución como los siguientes
enfoques: analógicos, cualitativos y analíticos. El enfoque analógico utiliza una
muestra de empresas cotizadas en bolsa como referencia para calcular el
Beta de otras empresas; no obstante, usar el Beta del mercado para
empresas no cotizadas puede sesgar los resultados, dando valores que no
reflejan el riesgo real y llevando a una posible sobrevaloración o
subvaloración. Este método asume que las empresas no cotizadas presentan
características similares a las cotizadas, pero encontrar una empresa con
características idénticas a la de interés puede ser complicado. En países
emergentes como Perú, donde el número de empresas cotizadas es bajo en
comparación con el total de empresas, es muy difícil encontrar una empresa
con las mismas especificidades. Por lo tanto, tal como lo señala Roztocki &
Needy (2000), para empresas del sector público o pequeñas y medianas
empresas no cotizadas, es crucial desarrollar un modelo alternativo para
calcular el Beta y así determinar el costo de capital.

En este contexto, el modelo del Beta contable emerge como una alternativa
sólida al CAPM, pues ofrece una perspectiva valiosa para calcular el riesgo y,
por ende, el costo del capital. Este modelo se basa en la regresión lineal entre
la medida contable de una empresa y el promedio de la misma medida
contable de todas las empresas del mercado. Este modelo se basa en la
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regresión lineal entre la medida contable de una empresa y el promedio de la
misma medida contable de todas las empresas del mercado. Teixeira et al.
(2020) señaló que el Beta contable podría ser adecuado para empresas no
cotizadas.

Diversos estudios han demostrado que el Beta contable es una medida
relevante para evaluar el riesgo en empresas no cotizadas (Almisher & Kish,
2000; Faiteh & Aasri, 2022; Intrisano et al., 2018; Roque & Carrero, 2021;
Rutkowska-Ziarko & Pyke, 2018; Sarmiento et al., 2021; Sarmiento-Sabogal &
Sadeghi, 2015; Teixeira et al., 2020). No obstante, algunos otros
investigadores han cuestionado su eficacia al señalar que el Beta contable no
captura todas las dimensiones del riesgo de mercado, sino que se enfoca casi
exclusivamente en la información financiera (St‐Pierre & Bahri, 2006; Vos,
1992). Los estudios sugieren que el Beta contable podría no ser una medida
completamente efectiva del riesgo para las empresas, por ende, limitan su
aplicación a un análisis más integral del riesgo de mercado.

El objetivo principal de este estudio es determinar si el Beta contable refleja el
riesgo sistemático medido por el Beta del mercado en empresas agrícolas que
cotizan en la Bolsa de Valores de Lima. La elección del sector agrario como
objeto de estudio responde a una justificación práctica vinculada a sus
características estructurales y financieras dentro del mercado peruano. Las
empresas agrícolas que cotizan en la Bolsa de Valores de Lima se
desenvuelven en un entorno altamente expuesto a riesgos climáticos,
variaciones en precios internacionales de commodities y cambios en políticas
comerciales, lo que genera volatilidad en sus resultados financieros. Además,
se trata de un sector con reducida liquidez bursátil y bajo volumen de
negociación, lo que puede distorsionar la estimación del Beta de mercado y,
en consecuencia, del costo de capital.  En este contexto, analizar la
pertinencia del Beta contable en el sector agrario permite evaluar una
alternativa metodológica en un escenario donde las limitaciones del mercado
de capitales son particularmente evidentes. De esta manera, se aporta
evidencia empírica relevante para economías emergentes con mercados poco
profundos como el peruano. Por ende, se formularon las siguientes hipótesis:

Hipótesis 1 (H1): El Beta contable calculado en función del ROA está
positivamente relacionado con el Beta del mercado.

Hipótesis 2 (H2): El Beta contable calculado en función del ROE está
positivamente relacionado con el Beta del mercado.

Hipótesis 3 (H3): El Beta contable calculado en función de los ingresos netos
está positivamente relacionado con el Beta del mercado.
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Para demostrar estas hipótesis, el artículo comienza con una revisión de la
literatura existente sobre la relación entre el Beta Contable y el Beta de
Mercado, seguido de la metodología utilizada para el análisis de datos. Luego,
se presentan los resultados obtenidos y se discuten en el contexto de las
teorías financieras actuales.
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2. Marco teórico
Las investigaciones, sobre el riesgo financiero medido por los Beta, son
abundantes en la literatura financiera debido al impacto que esta variable tiene
en los resultados empresariales. Desde teorías muy antiguas como la
propuesta por Sharpe (1964), se ha establecido que el riesgo sistemático es
un factor clave en la determinación de los rendimientos esperados de un
activo. Sharpe introdujo el Modelo de Valoración de Activos de Capital (CAPM)
que revolucionó la forma en que tanto los inversionistas como gerentes miden
y gestionan el riesgo. En su investigación, se argumentó que el riesgo de un
activo puede descomponerse en dos componentes: el riesgo sistemático, que
es inherente al mercado y no puede diversificarse, y el riesgo no sistemático,
que es específico de la empresa y puede ser mitigado mediante la
diversificación. El Beta de mercado, según Sharpe, es la medida más
adecuada del riesgo sistemático, ya que cuantifica la sensibilidad de los
rendimientos de un activo frente a los movimientos del mercado en su
conjunto. Lo determina usando la Ecuación 1:

Ke = Rf + β(Rm - Rf)

Kevin Litman Florez Tolentino

Donde:

·Ke: Rendimiento esperado de la acción.

·Rf: Tasa libre de riesgo.

·β: Beta. Medida de volatilidad sistemática.

·Rm: Rendimiento esperado del mercado.

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



Página 59

Este enfoque permitió a los inversionistas tomar decisiones más informadas
sobre la relación riesgo-rendimiento y facilitó la evaluación del costo de capital
para empresas cotizadas en bolsa. Esta teoría sentó las bases para
innumerables estudios posteriores, incluyendo los que exploran alternativas
para medir el riesgo en empresas no cotizadas, como el Beta contable.

Algunas de las críticas más fuertes a este modelo son las planteadas por Roll
(1977) quien argumentó que el modelo presupone la existencia de un
portafolio de mercado que abarca todas las inversiones disponibles. No
obstante, este portafolio es una construcción teórica que no puede ser
observado directamente en la práctica. Como resultado, Roll concluyó que
esta limitación impide llevar a cabo pruebas empíricas definitivas del CAPM,
ya que no es posible verificar de manera exhaustiva la relación entre el
rendimiento esperado y el riesgo de un activo en comparación con el portafolio
de mercado ideal propuesto.

Desde el punto de vista de Faiteh & Aasri (2022), el modelo CAPM solo se
puede aplicar a empresas que cotizan en bolsa, de ahí la necesidad de
encontrar alternativas para calcular el riesgo y, posteriormente, el costo de
capital para organizaciones no cotizadas. En este contexto, el uso de modelos
alternativos para estimar el costo del capital propio para organizaciones que no
cotizan en bolsa es crucial. Además, Britzelmaier et al. (2013) evidenciaron los
desafíos para estimar el costo de capital en empresas no cotizadas. De esta
manera, demostraron que, debido a la falta de datos del mercado de capitales,
la estimación del costo del capital para PYMEs requiere enfoques alternativos.

Dado que el cálculo del riesgo sistemático generalmente requiere datos del
mercado; Palliam (2005) propuso como solución el uso del Beta contable, que
se fundamenta exclusivamente en datos contables, principalmente en los
estados financieros. Kulkarni et al. (1991) justifican el uso del Beta contable
como una alternativa al Beta de mercado cuando los datos del mercado no
están disponibles y presentan una técnica para vincular los Betas contables
con la tasa de descuento divisional en empresas multi-producto. La relación
entre los Betas de mercado y contables como medidas de riesgo continúa
siendo objeto de análisis. Uno de los primeros estudios en explorar esta
relación fue el de Ball & Brown (1969), quienes evaluaron cómo los números
contables pueden reflejar el riesgo de una empresa para los inversores del
mercado y concluyeron que entre el 35% y el 40% de la variabilidad en el 
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riesgo sistemático puede ser explicada por el movimiento conjunto en los
ingresos contables de las empresas. Desde entonces, otros investigadores
han seguido validando esta conexión como Almisher & Kish (2000) y Faiteh &
Aasri (2022). No obstante, otros estudios han encontrado resultados distintos
como es el caso de St‐Pierre & Bahri (2006). En dicho estudio se reveló que el
Beta contable, aunque útil, no captura todas las dimensiones del riesgo en las
empresas debido a que se enfoca principalmente en la información financiera.
Además, Según Eccles (1999), los datos financieros no reflejan
completamente el rendimiento de la empresa, ya que no consideran factores
intangibles como la satisfacción del cliente, la innovación y la lealtad de los
empleados. Finalmente, Cumby & Conrod (2001)  agregan que el rendimiento
financiero sostenible a largo plazo depende de factores no financieros.

La fiabilidad del uso del Beta contable como indicador para medir el riesgo
sistemático de una empresa no está exenta de límites. En particular, el uso del
Beta contable implica la disponibilidad de información contable para empresas
no cotizadas para utilizarla como referencia en su cálculo de acuerdo con
Rutkowska-Ziarko & Pyke (2018). Además, requiere la disponibilidad de datos
históricos. Vos (1992) probó la posibilidad de usar betas contables como
medida de riesgo en una muestra de 209 pequeñas empresas en Nueva
Zelanda. El investigador concluyó que el uso del Beta contable para establecer
una relación de equilibrio entre riesgo y rendimiento no es suficiente. St‐Pierre
& Bahri (2006) buscaron probar si el Beta contable se considera como una
medida reconocida de riesgo para las empresas cotizadas y, por lo tanto, para
evaluar su posibilidad de ser utilizado para empresas no cotizadas. Los
investigadores utilizaron una muestra de 128 empresas pequeñas y medianas
en Canadá. Los resultados mostraron que el Beta contable no parece ser una
medida integral de riesgo para empresas no cotizadas y, en particular, para las
PYMEs. De manera similar, en un estudio de Cohen et al. (2009), los
investigadores utilizaron el Beta contable directamente como una
representación aproximada del Beta de mercado. Los resultados indicaron que
el Beta de mercado puede generar resultados excesivamente optimistas para
la estimación de precios de acciones. Adicionalmente, Er & Kaya (2012)
argumentaron que no hay una asociación significativamente positiva entre las
medidas contables y el Beta de mercado. Encontraron que esta asociación es
fuerte solo en mercados desarrollados, con la excepción del mercado turco.

De esta manera, el estado del arte revela que los estudios que analizan la

Kevin Litman Florez Tolentino
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relación entre el Beta contable y el Beta de mercado no alcanzan una
conclusión definitiva, ya que algunos investigadores han encontrado una
relación positiva, mientras que otros no han logrado confirmar dicha
correlación. A partir de estos hallazgos, el objetivo principal de este estudio es
determinar si el Beta contable es una mejor representación del riesgo
sistemático, tal como lo mide el Beta de mercado, en las empresas del sector
agrario que cotizan en la Bolsa de Valores de Lima. Este estudio es
completamente inédito, ya que no se han encontrado investigaciones previas
sobre este tema realizadas en Perú.

La validación del uso del Beta contable como una medida efectiva de riesgo, y
por ende, del costo de capital, ofrecerá una alternativa valiosa para expertos e
investigadores interesados en calcular la creación de valor en empresas no
cotizadas en países emergentes como Perú. Este país se caracteriza por un
bajo número de empresas cotizadas y una predominancia de las PYMEs en
su economía. 

El Beta Contable como alternativa al Beta de Mercado para empresas agrícolas de la
Bolsa de Valores de Lima 

3. Metodología
Este estudio recoge los datos de las empresas del sector agrario que se
cotizaron en la Bolsa de Valores de Lima en el período de 2017 a 2023. El
detalle de las empresas seleccionadas para la muestra puede apreciar en la
Tabla 1.

Tabla 1
Empresas del sector agrarias seleccionadas en la muestra
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Tal como se detalla en la Tabla 1, se excluyeron tres empresas de la muestra
debido a la falta de estados financieros completos, situación que se produjo
como consecuencia de su reciente incorporación o retiro de la BVL durante el
período de estudio. 

Los datos utilizados en este estudio comprenden los precios promedios
mensuales de las acciones durante cada mes durante los años del período de
análisis, los cuales fueron empleados para el cálculo del Beta de mercado. En
cuanto a los indicadores de rentabilidad, específicamente el Retorno sobre
Activos (ROA) y el Retorno sobre Patrimonio (ROE), se calcularon anualmente
con el propósito de estimar el Beta contable correspondiente a cada empresa
de la muestra (ver Tabla 2).

Kevin Litman Florez Tolentino

Tabla 2
Definición de las variables

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



Página 63

Toda la información financiera y de mercado fue recopilada directamente del
portal de la Bolsa de Valores de Lima[1] y del portal de la Superintendencia del
Mercado de Valores[2] , pues son instituciones que garantizan la confiabilidad
y consistencia de los datos. Para llevar a cabo los análisis cuantitativos, se
utilizó un análisis de regresión, implementado mediante la herramienta de
análisis de datos disponible en el software Excel. Este enfoque permitió
modelar la relación entre los Betas de mercado y contable para evaluar la
idoneidad del Beta contable como alternativa al Beta de mercado en el
contexto específico de las empresas agrícolas.

La metodología empleada en esta investigación es una variación de la
metodología empleada por Faiteh & Aasri (2022) en el artículo “Accounting
Beta as an Indicator of Risk Measurement: The Case of the Casablanca Stock
Exchange”. En esta investigación se empleó econometría de datos de panel
para probar empíricamente las hipótesis, mientras que en esta investigación
se utilizará un análisis de regresión simple, sin considerar la estructura de
panel en los datos.

El Beta Contable como alternativa al Beta de Mercado para empresas agrícolas de la
Bolsa de Valores de Lima 

4. Resultados
Con el procesamiento de las cotizaciones bursátiles mostradas, se pudo
determinar el Beta de mercado de las empresas de la muestra, lo que se
resume en la Tabla 3. Por otro lado, para obtener los betas contables
mostrados en la Tabla 4, se procesaron los datos de los estados financieros.
De esta manera, se obtuvieron las rentabilidades sobre el patrimonio (ROE),
sobre los activos (ROA) y en base a la Utilidad Operativa (EBIT). 

Tabla 3
Determinación del Beta de Mercado
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Al confrontar los resultados obtenidos en las Tablas 3 y 4 se obtuvo un
coeficiente de correlación detallado en la Tabla 5 en el cual se puede apreciar
que la correlación más alta, entre el Beta del ROE y el Beta del ROA, es de un
valor de 0.886. Esto indica que existe una fuerte relación positiva entre el
retorno sobre el patrimonio y el retorno sobre los activos, lo que significa que
las empresas con un alto ROE tienden a tener un alto ROA. Este hallazgo es
coherente con la lógica financiera, ya que ambos indicadores miden la
rentabilidad de la empresa, aunque desde diferentes perspectivas.

Por otro lado, la correlación entre Beta de mercado y el Beta contable en base
al ROE es de 0.230, lo que indica una relación positiva pero débil.
Similarmente, la correlación entre el Beta de Mercado y el Beta del ROA es de
0.394, lo que muestra una relación moderada. Estos resultados sugieren que,
aunque existe una cierta relación entre el mercado y estos indicadores de
rentabilidad, no es lo suficientemente fuerte como para considerar que las
variaciones en el mercado impactan significativamente en el ROE o ROA de
las empresas agrícolas estudiadas.

Tabla 4
Determinación de los Beta Contables (ROE, ROA y EBIT)

Tabla 5
Coeficiente de correlación
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Finalmente, el Beta contable calculado en base al EBIT muestra correlaciones
bajas con el Beta del ROE (0.309) y el Beta del ROA (0.249), lo que sugiere
que las variaciones en las ganancias antes de intereses e impuestos no están
fuertemente relacionadas con el retorno sobre el patrimonio o los activos. En
conjunto, estos hallazgos proporcionan una visión detallada de cómo los
diferentes aspectos del rendimiento financiero se relacionan entre sí y con el
mercado en las empresas agrícolas de la Bolsa de Valores de Lima. Para
cumplir con el objetivo planteado en la investigación se realizó un análisis de
regresión a las variables de estudio, el cual se muestra en la Tabla 6.

Tabla 6
Resultados del análisis de regresión

La Tabla 6 muestra los resultados del análisis de regresión que busca
determinar la relación entre las variables independientes: Beta ROE, Beta
ROA y Beta EBIT. Estas variables son comúnmente utilizadas para evaluar el
desempeño y el riesgo de las empresas desde distintas perspectivas, pero los
resultados obtenidos en este análisis indican una capacidad predictiva muy
limitada del modelo utilizado.
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En primer lugar, con el coeficiente de correlación múltiple, que mide la relación
conjunta entre las variables independientes y la variable dependiente, los
valores obtenidos son bajos para las tres métricas. El Beta ROE presenta una
correlación de 0.2299, lo que sugiere una relación positiva pero débil con las
variables independientes. Para el Beta ROA, la correlación es algo mayor
(0.3936), pero sigue siendo moderada. Finalmente, el Beta EBIT muestra una
correlación muy baja de 0.0889, lo que indica casi nula relación con las
variables explicativas consideradas.

Luego, en el caso del coeficiente de determinación (R ), que indica el
porcentaje de la variabilidad de la variable dependiente que es explicado por el
modelo, también se obtienen resultados poco alentadores. En el caso del Beta
ROE, solo el 5.28% de su variabilidad es explicada por el modelo, lo que
sugiere que las variables independientes no son suficientes para capturar los
factores que influyen en el ROE. El Beta ROA tiene un R  de 0.1549 que,
aunque es mayor, sigue siendo bastante bajo, lo que señala que la mayoría de
la variabilidad en ROA no está siendo explicada por las variables incluidas en
el modelo. Para el Beta EBIT, el R  es extremadamente bajo, de apenas
0.0079, lo que prácticamente descarta la utilidad del modelo en predecir EBIT.

2

2

2

El R  ajustado, que corrige el valor de R  tomando en cuenta el número de
variables independientes y la cantidad de observaciones, refleja aún más la
ineficiencia del modelo. Para el Beta ROE y Beta EBIT, los valores son
negativos (-0.0656 y -0.1161 respectivamente), lo que indica que el modelo es
peor que simplemente predecir usando la media de los datos. En el caso del
Beta ROA, el R  ajustado es ligeramente positivo (0.0493), pero sigue siendo
un indicativo de la baja capacidad explicativa del modelo.

2 2

2

Otro aspecto destacable es el error típico, el cual mide la dispersión de los
datos alrededor de la línea de regresión. Aquí se observa que hay una
significativa variabilidad en las predicciones. Para el Beta ROE, el error típico
es 1.0037, lo que muestra una considerable dispersión en los valores
predichos. El Beta ROA presenta un error típico menor (0.6539), pero sigue
siendo considerable. En contraste, el Beta EBIT muestra un error típico alto de
2.2663, lo que indica que las predicciones están muy lejos de los valores
observados.
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Finalmente, cabe mencionar que el análisis se realizó con solo 10
observaciones para cada variable dependiente. Este tamaño de muestra tan
reducido limita la robustez y la generalización de los resultados, lo que podría
explicar en parte los bajos coeficientes de determinación y los altos errores
típicos observados.

5. Conclusiones
Los resultados de este análisis de regresión sugieren que el modelo utilizado
es ineficaz para predecir las métricas Beta ROE, Beta ROA y Beta EBIT. Tal
como se observa en la Tabla 6, los bajos coeficientes de determinación, los R
ajustados negativos y los elevados errores típicos indican que las variables
independientes seleccionadas no son adecuadas para explicar la variabilidad
en estas métricas financieras debido a la baja capacidad predictiva del modelo
utilizado. Además, el reducido tamaño de la muestra añade una capa adicional
de incertidumbre a los resultados, lo que sugiere la necesidad de un enfoque
más robusto o el uso de métodos alternativos para obtener predicciones más
precisas y fiables.

2

Una de las principales limitaciones de este estudio es el tamaño reducido de la
muestra, que consistió en solo 10 observaciones para cada variable
dependiente. Este tamaño de muestra puede haber limitado la robustez y la
validez externa de los resultados, lo que impide generalizar las conclusiones a
un universo más amplio de empresas agrícolas. Además, la dependencia
exclusiva de datos contables puede haber restringido la capacidad del modelo
para capturar variaciones de riesgo más allá de lo financiero.

El Beta de mercado de las empresas seleccionadas en la muestra sugieren
que la limitada liquidez de la Bolsa de Valores de Lima no permite capturar de
manera efectiva los cambios continuos en las condiciones financieras y
económicas de las empresas. Esta falta de sensibilidad del Beta de mercado a
las fluctuaciones en los fundamentos económicos y financieros de las
empresas impide que este indicador refleje de forma precisa el verdadero nivel
de riesgo sistemático de las mismas. Por tanto, se concluye que el Beta
calculado en este contexto bursátil puede no ser un parámetro confiable para
evaluar con precisión la volatilidad inherente a las empresas cotizadas en
dicha bolsa. 

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



Pá
gi

na
 6

8
Kevin Litman Florez Tolentino

Futuras investigaciones podrían explorar la integración de factores cualitativos
o macroeconómicos en la determinación del Beta contable para mejorar su
capacidad predictiva. También sería valioso replicar este estudio con un
tamaño de muestra mayor o en otras bolsa de valores que presenten una
mayor liquidez bursátil para verificar la aplicabilidad del Beta contable en otros
contextos. Por último, se podría investigar la viabilidad de modelos híbridos
que combinan tanto el Beta contable como el de mercado para obtener una
visión más completa del riesgo sistemático. 
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Perspectivas sobre los supuestos en la
estimación de provisión para cierre de

minas en el sector minero peruano. 

Resumen

Las estimaciones contables forman parte de la elaboración de información financiera y
requieren del uso del juicio del profesional contable en cuanto a análisis de escenario y
proyecciones. El objetivo del estudio fue identificar las perspectivas en relación con los
supuestos asumidos para la estimación de la provisión para remediación y cierre de
minas en el sector minero peruano. Se aplicó un enfoque cualitativo mediante
entrevistas a profesionales contables de cinco empresas mineras peruanas para
identificar las perspectivas sobre los supuestos asumidos para la estimación bajo
estudio. Los resultados muestran la relevancia del conocimiento de la normativa
contable, conocimiento del sector, análisis de eventos futuros, revelación de supuestos
específicos y criterios de medición adecuados para la formulación de supuestos
asumidos en la provisión para remediación y cierre de minas. La contribución de este
estudio se focaliza en identificar las perspectivas sobre los supuestos utilizados, a partir
de la consideración de la experiencia de los profesionales contables de empresas
mineras peruanas, la información detallada disponible y el análisis de escenarios.

Palabras claves: Supuestos, estimaciones, medición, perspectivas, minería
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Perspectives on the assumptions in the
estimation of mine closure provisions

within the peruvian mining sector

Abstract

Accounting estimates are part of preparing financial information and require the use of
the accounting professional's judgment regarding scenario analysis and projections. The
study’s objective was to identify the perspectives concerning the assumptions assumed
for estimating the provision for remediation and closure of mines in the Peruvian
mining sector. A qualitative approach was applied aimed at interviews with accounting
professionals from five Peruvian mining companies where perspectives on the
assumptions assumed for the estimation under study were identified. The results show
the relevance of knowledge of accounting regulations, knowledge of the sector, analysis
of future events, disclosure of specific assumptions, and appropriate measurement
criteria for the formulation of assumptions assumed in the provision for remediation and
closure of mines. The contribution of this study focuses on identifying the perspectives
on the assumptions used, based on the consideration of the experience of accounting
professionals from Peruvian mining companies, detailed information available, and
scenario analysis.

Keywords: Assumptions, estimates, measurement, perspectives, mining
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Perspectivas sobre as premissas na
estimativa da provisão para fechamento de

minas no setor minerador peruano

Resumo

As estimativas contábeis integram a elaboração das demonstrações financeiras e
demandam o exercício do julgamento profissional do contador no que tange à análise
de cenários e projeções. O objetivo deste estudo foi identificar as perspectivas relativas
às premissas adotadas na estimativa da provisão para remediação e fechamento de
minas no setor minerador peruano. Adotou-se uma abordagem qualitativa,
fundamentada em entrevistas com profissionais contábeis de cinco empresas
mineradoras peruanas, por meio das quais foram identificadas as percepções sobre os
pressupostos assumidos para a estimativa sob análise. Os resultados evidenciam a
relevância do domínio da normativa contábil, do conhecimento setorial, da análise de
eventos futuros, da divulgação de premissas específicas e de critérios de mensuração
adequados para a formulação dos pressupostos na provisão para remediação e
fechamento de minas. A contribuição deste estudo reside na identificação das
perspectivas sobre as premissas utilizadas, fundamentando-se na experiência dos
profissionais contábeis, na disponibilidade de informações detalhadas e na análise de
cenários.

Palavras-chave: Premissas, estimativas, mensuração, perspectivas, mineração.
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1. Introducción
La información financiera incluye estimaciones que involucran incertidumbre
(Chiahemba y Ibiamke, 2019). Un cambio en ciertas estimaciones contables
podría tener un impacto en la evaluación realizada por los analistas financieros
(Albrecht et al., 2017). Por otro lado, una interpretación inadecuada de los
hechos inciertos podría alterar el sentido de la información sobre la situación
financiera de las empresas, sesgar la perspectiva de los usuarios de dicha
información e incluso tener un efecto en la valuación de las acciones de una
empresa (Berardi, 2022; Burcă et al., 2019) o en sus resultados
(Raubenheimer, 2013). 

Todos estos aspectos podrían afectar el proceso de toma de decisiones, por lo
que es necesario estudiar las consideraciones para las estimaciones contables
en contextos inciertos, específicamente para el sector minero peruano, el cual
se caracteriza por la incertidumbre del contexto y la volatilidad de los precios
de los metales. En ese sentido, las perspectivas que se van construyendo
sobre el futuro (Bertsch, 2012) y el conocimiento del marco normativo contable
(Morales Díaz, 2016) son elementos relevantes para la definición de
supuestos sobre estimaciones contables, con incidencia en la toma de
decisiones (Gómez, 2004), debido a la interpretación de la información
(Birnberg y Nath, 1967; Bruns, 1968), y a partir de la revelación disponible de
información acerca de dichos supuestos (Johnstone, 2018). Por ende, la
divulgación de información se constituye en un aspecto relevante, así como la
suficiencia de esta en referencia a los supuestos que se tienen presente para
las estimaciones contables. 

Dichas empresas representan un sector relevante para la investigación, pues
aplican buenas prácticas contables, así como equipos contables capacitados y
disponibilidad de recursos asociados a ello. Entonces, el estudio se justifica en
tanto, por un lado, las particularidades del sector, como la gestión de
escenarios, análisis de la probabilidad de ocurrencia de eventos y sucesos
futuros, colaboran para el estudio. Por otro lado, la obligatoriedad de proyectar
costos futuros por el cierre de minas y remediación ambiental exige un manejo
de escenarios y probabilidades. No obstante, una dificultad es la naturaleza
subjetiva de las estimaciones contables y la dependencia del juicio profesional
para interpretar hechos inciertos bajo marcos normativos rigurosos. 

A partir de lo anterior, se propuso la siguiente interrogante: ¿cuáles son las
perspectivas de los contadores del sector minero, con relación a los supuestos
para la estimación de la provisión de cierre de minas por el año 2023?
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Ante ello, el objetivo de investigación fue identificar las perspectivas con
relación a los supuestos para la estimación de la provisión de cierre de minas
en el sector minero peruano por el año 2023. De esta manera, la investigación
se justifica teóricamente en cuanto al análisis de supuestos en contextos
inciertos y la justificación práctica se centra en dicho análisis para el sector
minero peruano respecto de la provisión por cierre de minas. 

Página 75

2. Revisión de la literatura
Con relación al uso del juicio en la contabilidad, Mattessich (1995) se enfocó
en la vinculación entre los objetivos y los medios disponibles para alcanzarlos,
lo cual se alinea con el propósito de las ciencias sociales que parten de la
teoría para dar propuestas de solución a dichos objetivos. 

Desde el campo de la investigación contable, es necesario el desarrollo de
modelos que expliquen y analicen los posibles escenarios de un hecho
económico o situación que afecte a la empresa. Para ello, se requiere
promover el desarrollo de líneas de investigación orientadas a dicho propósito
para que el juicio crítico tome un rol primordial. De esta manera, el fin es
identificar los métodos más adecuados para el logro de un objetivo concreto
como lo es la evaluación de cierre de minas donde el análisis de escenarios
posibles es vital. 

Desde esa perspectiva, Mejía (2025) destaca el rol de la aplicación del juicio
en la determinación de objetivos y sostiene que la contribución de Mattessich
con la introducción de la CoNAT (Teoría Condicional Normativa) proporciona
múltiples modelos para la definición de objetivos contables específicos. De
igual manera, Cuadrado y Valmayor (1999) argumentan, al igual que
Mattessich, que no necesariamente existe una relación directa entre objetivos
y medios, pues podrían presentarse diferentes caminos para lograr un
objetivo, así como se pueden lograr varios objetivos a través de un medio. 

De acuerdo con el enfoque de la Teoría Condicional-Normativa (CoNAT)
propuesta por Mattessich, la construcción del conocimiento contable no es
neutral, sino que integra intrínsecamente los juicios de valor dentro de su
estructura teórica. Esta perspectiva sostiene que el vínculo entre los
instrumentos contables y los fines organizacionales está mediado por diversas
variables contextuales tales como la naturaleza de la entidad, los perfiles
individuales de los preparadores, el marco fiscal y las restricciones externas.

Perspectivas sobre los supuestos en la estimación de provisión para cierre de minas en el
sector minero peruano. 
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Bajo esta premisa, Mejía (2005) refuerza que la interacción entre medios y
fines. Esto implica que la elección de criterios contables no responde
únicamente a una eficiencia técnica, sino que involucra dimensiones éticas, de
propósito y normativas. Así, desde el enfoque de la CoNAT, es posible
comprender cómo los juicios de valor de los contadores en las empresas
mineras peruanas generan la información financiera. Finalmente,  Gómez
(2004) analiza cómo el proceso de toma de decisiones se ve impactado por
las creencias o perspectivas asociadas a cada escenario bajo análisis.

Otro aspecto por considerar es lo investigado en torno a las estimaciones
contables. En este caso, se debe comprender que la estimación de la
provisión para el cierre de minas considera los costos asociados con las
actividades pertinentes para dicho propósito, como son restauración, cierre y
desmantelamiento. Estos costos requieren efectuar estimaciones sobre el
futuro e involucran un componente de incertidumbre en los costos, tasas de
interés, actividades esperadas, entre otros (Sociedad Nacional de Minería,
Petróleo y Energía, 2019). 

Las estimaciones contables cumplen un rol importante en la elaboración de
estados financieros. Los lineamientos de KPMG International Financial
Reporting Group (2012), recomiendan la revelación transparente de los
supuestos asumidos con relación a los sucesos futuros y a la incertidumbre
asociada a ellos que puedan tener un impacto en los estados financieros, pues
podrían verse afectados en un ajuste material en los siguientes periodos de
reporte. En este sentido, la norma se enfoca en aquellas estimaciones que,
por su naturaleza, demandan un ejercicio de la dirección más complejo y
subjetivo, ya que buscan que el usuario comprenda con precisión los juicios de
valor aplicados.

Por su parte, la IFRS Foundation (2020) indica que no todas las transacciones
o hechos económicos reúnen certeza, por lo que la contabilidad no es exacta.
La incertidumbre en la medición es parte de la preparación de información
financiera, a través de modelos que permitan efectuar la mejor estimación, por
ende, es necesario dejar en claro los criterios utilizados a partir del uso del
juicio profesional y crítico en el análisis de escenarios, asociados con la
ocurrencia de los flujos futuros. Collin (2007) añade que los supuestos
asumidos en la preparación de los estados financieros parten del hecho de
asumir que una empresa tiene continuidad, es decir, que cumple con el
principio de empresa en marcha en un horizonte de tiempo razonable y que la
aplicación de sus políticas contables con consistentes en el tiempo. Con
respecto a la planificación financiera, Mooney (2008) propone la elaboración
de estados financieros desde una óptica prospectiva que considere
estimaciones derivadas de eventos o decisiones estratégicas, en línea con
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cursos de acción específicos asociados a los objetivos de la empresa.

Por otra parte, la dinámica contable exige un monitoreo constante de las
estimaciones para reflejar fielmente la realidad económica. Según la IFRS
Foundation (2020), los cambios en las estimaciones contables representan
ajustes en el valor en libros de activos o pasivos, motivados por la evaluación
de su condición actual y las expectativas de flujos futuros. Tales modificaciones
son el resultado del surgimiento de nueva información o por sucesos recientes;
por consiguiente, poseen una naturaleza prospectiva y no deben ser
interpretadas como correcciones de errores de periodos previos, sino como un
perfeccionamiento de la medición financiera. 

Página 77
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sector minero peruano. 

3. Método
Se desarrolló un estudio cualitativo con el objetivo de identificar las
perspectivas acerca de los supuestos para la estimación de la provisión de
cierre de minas a partir de entrevistas a profundidad efectuadas a los
contadores de una muestra de empresas del sector minero peruano. Los
criterios de selección de los entrevistados fueron los siguientes: a) perfil de
contador o carrera afín, b) empresas públicas de gran minería, sujetas a
auditoría anual y que reportan a entidades reguladoras, c) experiencia senior
en emisión de información financiera, d) cargo de controller, ejecutivo o
gerente de área contable o financiera y e) conocimiento de regulación y
operaciones del sector minero.

Asimismo, las entrevistas fueron semiestructuradas y estuvieron orientadas a
comprender las perspectivas en relación con los supuestos utilizados para la
provisión bajo estudio, por el año 2023. Las preguntas se enfocaron en los
aspectos relacionados con la formulación de juicios para las estimaciones
contables críticas. Se entiende por estimaciones contables críticas a aquellas
partidas contables que no pueden ser medidas con precisión y que requieren
ser estimadas, con base en el uso de juicios sobre la información fiable
disponible. En ese sentido, se preguntaron por los criterios de medición
seleccionados por las empresas, la definición de estos, los factores que
influyen en esas decisiones y, finalmente, en cómo se usan esas
probabilidades en el proceso de estimación de flujos futuros y otras variables
para la provisión por cierre de minas.

Esto permitió que los entrevistados desarrollen estos temas y analicen el
tratamiento contable específico en contraste con lo dispuesto por el marco
normativo de las NIIF. Se identificaron a los entrevistados mediante códigos:
E1 al E5, con el fin de garantizar la confidencialidad de su identidad, además, 
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Con base en la revisión de la literatura (Mattessich, 1995; Cuadrado y
Valmayor, 1999; Mejía, 2005), se definieron los siguientes códigos: análisis de
eventos futuros, revelación de supuestos específicos y conocimiento de la
normativa contable.

Las entrevistas efectuadas brindaron información que permitió la identificación
de las perspectivas asociadas al uso de supuestos asumidos en relación con
el objetivo de la investigación. En el contexto de la teoría condicional-normativa
contable, las estimaciones contables críticas requieren la adopción de juicios
de valor enfocados en la información sobre la gestión de recursos, la gestión
de gobierno y las expectativas relacionadas con la situación financiera y los
futuros flujos de efectivo. De esta manera, la Tabla 1 muestra la codificación a
partir de los códigos a priori como los emergentes.
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de garantizar su participación con el respectivo consentimiento informado. El
análisis se efectuó a través del software Atlas.ti (versión 23), bajo la siguiente
secuencia: primero, se realizó una transcripción de las entrevistas; luego, se
realizó una definición de códigos a partir de los antecedentes y literatura
revisada; posteriormente, se procedió con la creación de códigos que
surgieron de las entrevistas; finalmente, se realizó la elaboración de tablas de
vinculación de categorías y códigos, así como el análisis de citas, en línea con
el objetivo de investigación propuesto.

Rosa Milagros Castañeda Moreano

4. Resultados

Tabla 1
Codificación asociados a la formulación de supuestos
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Como resultado de las entrevistas realizadas a los responsables de la emisión
de información financiera, se identificó lo siguiente: en primer lugar, con
respecto de las consideraciones para la medición, es esencial considerar
elementos como la regulación actual, las particularidades del fenómeno o
evento en cuestión, los niveles de medición pertinentes y la disponibilidad de
herramientas adecuadas, según sea necesario. Los entrevistados indicaron
que disponen de criterios de evaluación previamente definidos que les
permiten realizar estimaciones de manera oportuna y precisa, con la
participación de especialistas.

Los entrevistados expresaron que el proceso de formulación de supuestos
requiere de estándares definidos de medición. Po ejemplo, los E1 y E2
coincidieron al afirmar: “Nosotros tenemos una métrica ya consensuada con
nuestro equipo”. Con relación a las estimaciones, respondieron que “todo se
trabaja bajo esas probabilidades de que los precios se mantengan o que los
precios suban, y buscamos siempre una media”. Adicionaron que
oportunamente se va decidiendo “cuál es la mejor forma de aplicarlo y en qué
momento debemos hacerlo. En el caso del E3, añade que la participación de
los especialistas es relevante, pues menciona: “Hemos obtenido ese
porcentaje en base a la consulta a expertos externos que también tienen estos
modelos de todas las minas y han hecho un ponderado, determinándolo como
el más adecuado”. Y en cuanto al aporte de los criterios de medición, el E4
añade: “Acá hay varios criterios que se suman, el criterio que viene de la
política analizada, cómo tratar estos eventos, la participación del especialista
nos da unos inputs adicionales para el análisis y la experiencia que se tiene en
finanzas y contabilidad”.

Con respecto al entendimiento del sector y del negocio, se enfatiza en las
características del sector y la regulación aplicable. En base a esto, los
entrevistados expresaron que el comienzo del proceso de desarrollo minero es
fundamental para las proyecciones, pues se considera la volatilidad de precios
futuros, la regulación vigente, los estándares de la industria, la viabilidad
operativa y su impacto tanto social como ambiental. Asimismo, desde el punto
de vista de los entrevistados, existen aspectos relevantes como la declaración
de inicio de operaciones, la incertidumbre del mercado, así como la regulación
aplicable y las características de la industria. Por ejemplo, el E4 resalta “la
complejidad del tema minero, los eventos que ocurren en nuestra compañía a
nivel financiero, a nivel económico, desde el punto de vista comercial, desde el
punto de vista de medioambiente”.

Perspectivas sobre los supuestos en la estimación de provisión para cierre de minas en el
sector minero peruano. 
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También reconoce algunas particularidades de la operación, entre las que
considera los “ingresos, la producción, lo que tenemos por costos asociados a
producción, las inversiones” y el impacto del entorno, pues menciona: “El tema
social va a depender en el momento que ocurra y si algún reclamo o demanda
de ellos afecta al programa de cierre de minas en cuanto al término de
actividades dentro del plazo establecido”. Con respecto al efecto en los
usuarios, el E5 añade la importancia “del conocimiento del negocio y del
entorno del negocio, así como del interés de las partes interesadas”. 

Con relación al conocimiento del contexto tanto internacional como regional,
este aspecto contempla las dinámicas del mercado, las tendencias de precios
a futuro, las tasas de riesgo, variables de mercado, entre otros factores. Estos
aspectos implican conocer las particularidades del mercado, la volatilidad del
precio del metal, la tasa de interés, información sobre la competencia y
expectativas asociadas. Como precisa E5, es necesario conocer los
“mercados emergentes, nuevas tecnologías, potenciales crisis del entorno
global, principalmente en países consumidores, oferta y demanda de metales,
problemas energéticos, precios de principales insumos”.

Con respecto al análisis de eventos futuros, este es esencial para formular
supuestos en la planificación minera, a partir de la identificación de posibles
escenarios y sus consecuencias. Los entrevistados destacaron la importancia
de ello y su incidencia en el plan de producción y en las actividades de cierre
de mina. En este aspecto existe un consenso entre los entrevistados con
respecto a la obligatoriedad de realizar un análisis prospectivo de eventos
críticos al definir las premisas de valoración. Por ejemplo, tanto E1 como E2
coinciden en que “al cierre de cada año se va haciendo una estimación de
esas reservas, su actualización y en función a ello se actualiza hacia adelante
los rubros que dependen de ese juicio”. Además, añaden la importancia de la
elaboración de modelos prospectivos que permitan proyectar el
comportamiento futuro de las variables bajo análisis, pues resaltan lo
siguiente: “En general esta es una etapa primordial para este llevar a cabo la
explotación de una mina. Incluso acá se establece este lo que se necesita o
sea cuánto va a durar digamos la explotación y en qué tiempo se estima llegar
a la etapa de cierre y todo esto, es soportado por estudios técnicos de
especialistas en cada rubro”. Adicionalmente, inciden en la consecuente
estimación de recursos que posteriormente serán consideradas reservas. Al
respecto, los mismos entrevistados señalan: “nosotros tenemos un
procedimiento para determinar los recursos potenciales con que cuenta la
compañía y que se puede convertir más tarde en reservas”, lo cual tiene un
efecto en la planificación de la producción.

Rosa Milagros Castañeda Moreano
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La evaluación de escenarios constituye un factor determinante para la
modelación prospectiva de las actividades de cierre, pues facilita el ajuste y la
actualización de dicha provisión. Los E1 y E2 indican que con “respecto al plan
de cierre de minas la ley indica que el plan debe ser actualizado en un periodo
no mayor a 5 años, pero dependiendo de nuestros juicios podemos presentar
una actualización a los 2 o 3 años máximo en 5 años”. Y, con relación al
horizonte de tiempo estimado, añaden: “empezamos a trabajar el plan que se
elabora en función a estimados o supuestos de precios que van a regir de acá
a 3, 4, 5, 6, 10 o 20 años”. De igual manera, la proyección de escenarios
permite evaluar la operación. El E4 indica al respecto lo siguiente:  “Cuando
hacemos la proyección de futuros ingresos en función a la producción
esperada, ahí es donde viene evaluar el mejor precio que podamos tener
como referencia del mercado”. Sin embargo, incide que se maneja mediante
un criterio conservador : “Pero tratamos de ser conservadores, manejar
escenarios que no se salgan de esa línea de una mayor expectativa o de una
expectativa muy reducida”.

Con relación a la divulgación de supuestos específicos, estos sirven de base
para realizar proyecciones futuras mediante la evaluación de diversos
escenarios mediante el uso de información obtenida de fuentes externas como
Bloomberg u otras bases de datos. De esta manera, la revelación de
supuestos facilita la construcción de modelos prospectivos y la evaluación
rigurosa de diversos escenarios de riesgo. E1 y E2 precisan: “Con toda esa
información, se proyectan flujos, se hacen modelos matemáticos de
proyección y generan sensibilidades para ver si el precio sube o baja no, a
efectos de poner en valor alguna de nuestras unidades”. Estos resultados
orientan las decisiones de producción, ya que, como añaden los entrevistados,
“dependiendo de cómo se mueven los precios también podemos redireccionar
la producción” o las decisiones a futuro, pues “después del reconocimiento
inicial necesitamos hacer las actualizaciones a valor presente de los
desembolsos que se van a realizar en el futuro, utilizando la tasa libre de
riesgo … de forma anual al 31 de diciembre actualizamos las nuevas tasas”.
Finalmente, E1 y E2 añaden que completan la información con la proveniente
de otras fuentes:  “En el tema de supuestos nos apoyamos en fuentes
externas como por ejemplo la plataforma Bloomberg, que provee información
sobre precios futuros, wacc, commodities y los reportes que soportan los datos
de dicha plataforma”.
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Con respecto al conocimiento de la normativa contable, este es necesario para
dimensionar los requerimientos de reconocimiento, medición y revelación de
información de supuestos asumidos para este tipo de estimaciones. La Tabla 2
muestra que el juicio profesional utilizado en la estimación de la provisión de
cierre de minas está fuertemente anclado en el conocimiento normativo (f=29).
No obstante, existe una convergencia significativa entre el conocimiento del
sector y la capacidad prospectiva (f=25), lo que sugiere que es el resultado de
una síntesis entre el cumplimiento regulatorio y la gestión estratégica de la
incertidumbre. 

Tabla 2
Códigos identificados, entrevistados y citas efectuadas

Una limitación del marco normativo contable es la ausencia de
especificaciones basadas en un rigor matemático o estadístico estricto, lo que
genera espacios para diversas interpretaciones. Para mitigar este efecto, debe
existir una orientación hacia la revelación de los supuestos matemáticos
específicos que reduzcan sesgos en la interpretación.

En última instancia, la información contable debería comunicar detalladamente
los fundamentos matemáticos subyacentes a las estimaciones. Además, la
información contable debe ayudar a los usuarios a formar creencias o
fundamentos mejor sustentados.

5. Discusión de Resultados
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La contrastación de los hallazgos se articula estrictamente con el objetivo de la
investigación. Bajo un enfoque cualitativo, se examinan las percepciones de
los contadores de empresas mineras peruanas respecto a las estimaciones
contables críticas, integrando los requerimientos de las NIIF y el Marco
Conceptual con los postulados de la Teoría Condicional-Normativa (CoNAT).

Como resultado de la investigación efectuada, el marco normativo de las NIIF
cumple un rol relevante respecto de la emisión de información suficiente,
detallada y disponible para la toma de decisiones de los usuarios. En ese
sentido, las entrevistas realizadas muestran que el proceso de análisis y uso
del juicio requiere la consideración de supuestos, los cuales provienen de
diversos factores a considerar, tanto exógenos como endógenos, como la
volatilidad de los precios, riesgos de mercado, riesgos ambientales o los
conflictos sociales, donde todas estas variables pueden afectar la estimación
de reservas, las cuales son fundamentales para proyectar escenarios futuros.

En contraposición con la investigación de Raubenheimer (2013), la cual se
enfocó en el cumplimiento general de aspectos de revelación, esta
investigación se centró en la provisión por cierre de minas. Por ello, se
identificó que, a pesar de que las empresas mineras peruanas incluyen notas
específicas sobre la provisión de cierre de minas, tanto a nivel de importe y
movimientos, la revelación sobre la naturaleza de los supuestos asumidos es
genérica. Sin embargo, las entrevistas mostraron la perspectiva de los
contadores en cuanto a la importancia del uso de modelos que incluyan la
probabilidad en el análisis de ocurrencia de los diversos factores para medir la
incertidumbre con el fin de mapear sus efectos en las estimaciones contables.

En ese sentido, se confirma el hecho de que las estimaciones requieren de un
análisis multidisciplinario a fin de cubrir la mayor cantidad de factores
asociados a ello. Para el caso de la provisión de cierre de minas, los
entrevistados coinciden en que se requiere la participación de especialistas en
geología, estadística y planificación financiera. Esta interacción entre la
medición técnica y el juicio del experto, consistente con los planteamientos de
Cooke (1991) y Johnstone (2018), es vital para la calidad de la información
cualitativa y la predicción de flujos de efectivo futuros.

Finalmente, la Teoría Condicional-Normativa de Mattessich (1995) aporta en la
presente investigación en cuanto indica que la definición de políticas y
estimaciones contables no es un proceso neutral, sino que requiere la
aplicación de juicios de valor (Mejía, 2005). Estos juicios involucran la gestión
de recursos y la gobernanza corporativa con las expectativas de desembolsos
futuros. 
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Cabe precisar que en la presente investigación, si bien se tuvo la limitación
sobre el acceso a un mayor número de participantes por la confidencialidad de
la información, la profundidad de las entrevistas permitió obtener una
saturación suficiente a nivel interpretativo respecto de los resultados
presentados. Después de la cuarta entrevista, no surgieron nuevos códigos
que revelen características adicionales a considerar, puesto que cada código
tiene respaldo empírico basado en las citas presentadas. La quinta entrevista
confirmó los códigos identificados dentro del grupo de entrevistados que
representan a las empresas mineras, lo cual se muestra en la Tabla 2. Por
ende, la trazabilidad está respaldada por el nivel de saturación obtenido.

Es importante precisar que los hallazgos son transferibles a empresas que
pertenecen a la gran minería, que adoptan el marco normativo de las NIIF y
que reportan información a entidades reguladoras, con lo cual no es posible
transferir los resultados de esta investigación a empresas que se encuentren
fuera de este alcance. 

6. Conclusiones y recomendaciones
La conclusión principal se centra en que el conocimiento de la normativa
contable y del sector minero, así como la consideración del análisis de eventos
futuros, sumados a la capacidad de análisis prospectivo, son aspectos
relevantes en la estimación de la provisión por cierre de mina. La revelación de
los supuestos asumidos y los criterios de medición se muestran en menor
medida y no de manera suficiente debido a la naturaleza estratégica de las
empresas y su carácter confidencial. 

A pesar de que las empresas mineras peruanas cumplen con incluir notas
explicativas sobre dicha provisión, la transparencia respecto a las
incertidumbres y supuestos subyacentes tiende a ser superficial. La ausencia
de revelaciones sobre análisis de sensibilidad, horizontes de resolución de
incertidumbres o efectos financieros de corto plazo, contrasta
significativamente con el discurso de los entrevistados, quienes validan el uso
de modelos probabilísticos como una herramienta esencial en la formulación
de supuestos.

Finalmente, la contribución de este estudio se focaliza en identificar las
perspectivas sobre los supuestos utilizados, a partir de la experiencia,
información detallada disponible y análisis de escenarios. Se ha considerado
el mercado, marco normativo y regulatorio, contexto económico y social, lo
cual proporciona una base sólida de información para la toma de decisiones
informada.
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Costo y gestión ambientales en empresas
industriales no primarias del distrito de

Abancay, región de Apurímac, Perú – 2024

Resumen

El objetivo general fue mostrar la relación existente entre costo y gestión ambiental en
las Empresas Industriales no Primarias del Distrito de Abancay en el periodo 2024. El
tipo de estudio fue correlacional, el diseño fue no experimental transversal con enfoque
cuantitativo. La población estuvo constituida por 882 contribuyentes registrados en la
base de datos de la Administración Tributaria del Perú – SUNAT y perteneciente a la
actividad económica de las industrias no primarias en el distrito de Abancay en el
periodo 2024. La muestra se realizó sobre 239 directivos responsables de las áreas de
gerencia y producción mediante el uso de una encuesta, la cual fue ejecutada mediante
un cuestionario en escala de Likert. La investigación ha obtenido resultados
significativos que demostraron que el costo ambiental influye en la gestión ambiental en
las empresas industriales no primarias del distrito de Abancay en el periodo 2024 en las
direcciones costo de prevención, costo de control y costo de imagen. Las
recomendaciones van por el camino de las implementaciones y seguimientos
oportunos.

Palabras claves: costo ambiental, gestión ambiental, costo de prevención, costo de
control, costo de imagen, contabilidad ambiental
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Environmental costs and management in
non-primary industrial companies in the

district of Abancay, Apurímac region, Peru
– 2024

Abstract

The overall objective was to show the relationship between cost and environmental
management in non-primary industrial companies in the District of Abancay, period
2024. The study was correlational, with a non-experimental cross-sectional design and a
quantitative approach. The population consisted of 882 taxpayers registered in the
database of the Peruvian Tax Administration (SUNAT) in the economic activity of non-
primary industries in the district of Abancay during the period 2024. The sample
consisted of 239 executives responsible for management and production areas, using a
survey, which was conducted using a Likert scale questionnaire. The research has
obtained significant results that demonstrate that environmental costs influence
environmental management in non-primary industrial companies in the district of
Abancay during the 2024 period in terms of prevention costs, control costs, and image
costs. The recommendations are along the lines of timely implementation and follow-
up.

Keywords: environmental cost, environmental management, prevention cost,
control cost, image cost, environmental accounting
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Custos e gestão ambiental em empresas
industriais não primárias do distrito de

Abancay, região de Apurímac, Peru – 2024

Resumo

O objetivo geral foi mostrar a relação existente entre custo e gestão ambiental nas
empresas industriais não primárias do distrito de Abancay, no período de 2024. o tipo de
estudo foi correlacional, o desenho foi transversal não experimental com enfoque
quantitativo, a população foi constituída por 882 contribuintes registrados na base de
dados da Administração Tributária do Peru - SUNAT, na atividade econômica das
indústrias não primárias, Distrito de Abancay, período 2024. A amostra foi realizada
com 239 executivos responsáveis pelas áreas de gestão e produção, utilizando uma
pesquisa, que foi executada por meio de um questionário em escala Likert. A pesquisa
obteve resultados significativos que demonstraram que o custo ambiental influencia a
Gestão Ambiental nas Empresas Industriais não primárias do distrito de Abancay, no
período de 2024, nas direções de custo de prevenção, custo de controle e custo de
imagem. As recomendações seguem o caminho das implementações e
acompanhamentos oportunos.

Palavras-chave: custo ambiental, gestão ambiental, custo de prevenção, custo de
controle, custo de imagem, contabilidade Ambiental

Página 91

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



1. Introducción
En la actualidad, las empresas industriales suponen un medio decisivo en el
desarrollo económico de los países; sin embargo, también son una de las
principales causas del deterioro ambiental vinculado a los procesos
productivos. Ello se debe, en gran medida, a que los mercados de bienes no
recogen plenamente el valor ambiental real de los recursos utilizados en la
producción. Por ello, los impactos negativos que se producen —entendidos
como externalidades— suelen repercutir en los costes externos que no
acaban por internalizarse en la estructura de los precios finales de los
productos. Desde esta óptica, existe una externalidad cuando la producción o
el consumo de un bien afecta directamente a consumidores o empresas que
no están implicados en su transacción, venta o compra.

Bajo este marco, puede sostenerse que los recursos naturales utilizados en la
producción poseen una dimensión económica susceptible de valoración
monetaria; por consiguiente, resulta esencial incorporar los costos ambientales
dentro de los costos internos de las organizaciones. Esto exige una gestión
ambiental efectiva, sustentada en políticas de medición y reconocimiento de
los impactos ambientales (Martínez-Hernández et al., 2025), con el propósito
de alcanzar un equilibrio entre el desempeño económico empresarial y la
protección del entorno (Fernández Vásquez, 2025; Villalobos y Landazury,
2025). En términos operativos, los costos ambientales comprenden los
desembolsos asociados a materias primas, mano de obra directa y costos
indirectos incurridos durante el proceso productivo para prevenir, controlar o
mitigar los impactos ambientales derivados de la fabricación de bienes o de la
prestación de servicios (Cañizares Roig 2014).
 
Se indica que, cada año, la industria tabacalera causa más de 8 millones de
muertes, consume 600 millones de árboles, 200,000 hectáreas de suelo y
22,000 millones de toneladas de agua y emite 84 millones de toneladas de
CO₂. Además, la limpieza de sus residuos recae en los contribuyentes: en
China, US$2,600 millones; India, US$766 millones y tanto Alemania como
Brasil le dedican más de US$200 millones. Por ejemplo, en Francia, España y
jurisdicciones como San Francisco y California aplican “quien contamina paga”
vía responsabilidad ampliada del productor (Organización Mundial de la Salud
[OMS], 2022). En Perú, solo 3,500 de 150,000 industrias cuentan con
instrumentos ambientales aprobados (Gestión, 2019).

El Banco Central de Reserva del Perú (2022), en su informe “Apurímac:
Síntesis de Actividad Económica enero 2022”, señala que la actividad
agropecuaria se expandió 7,7 por ciento al compararse con el mismo mes del
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año 2021. Esto se ocasionó debido a un mayor volumen de producción del
subsector agrícola (19,4 por ciento), atenuado en parte por un menor volumen
de producción del subsector pecuario (-0,9 por ciento). La expansión del
subsector agrícola estuvo explicada por la mayor utilización de producción
orientada a mercado externo y agroindustria (64,5 por ciento), lo cual fue
resultado de un mayor porcentaje de producción de papa (64,6 por ciento). Así
mismo, se expandió la producción orientada al mercado interno (7,5 por
ciento), por un mayor volumen de producción de palta (72,2 por ciento) y
alfalfa (53,3 por ciento).
 
Del análisis de los antecedentes internacionales, nacionales y regionales se
infiere que de las empresas industriales generan problemas de contaminación
en sus procesos de producción. Dichos problemas deben ser identificarlos
para su conocimiento y valoración y así convertirlos en costos
medioambientales; para ello, es imprescindible establecer políticas de gestión
medioambiental para disminuir los impactos que produce la falta de
implantación porque podría poner en peligro el logro de los objetivos de la
empresa (Martínez-Hernández et al., 2025).
 
En esta línea, Vidal y Asuaga (2021) revisan la literatura hispana y destacan
los Sistemas de Gestión Ambiental y la Contabilidad de Gestión como marcos
para evaluar el cumplimiento e implementar los indicadores de reporte.
Sinforoso-Martínez et al. (2019) muestran que reconocer contablemente
externalidades ambientales en el costo de producción fortalece la toma de
decisiones proambientales. Adicionalmente, Amay-Vicuña et al. (2020)
proponen lineamientos de contabilidad ambiental para reconocer y valorar
activos, pasivos e ingresos/costos ambientales, mientras que Marrucci y Daddi
(2022) cuestionan los efectos uniformemente positivos de los SGA sobre el
desempeño ambiental. Otros estudios subrayan el rol de presiones
institucionales, regulación y costos ambientales como motores —o límites—
del compromiso empresarial, así como sus vínculos con la competitividad,
reputación y los resultados económicos (Kharuddin et al., 2022; Andersen &
Bams, 2022; Daddi et al., 2022; Torres Garay, 2021).

Diversos estudios aplicados en el Perú reportan evidencia consistente sobre el
deterioro ambiental y la necesidad de fortalecer la gestión. Argota Pérez e
Iannacone (2020) advierten concentraciones no deseadas en aguas
residuales y limitaciones del tratamiento pasivo sin alcanzar lo recomendado.
Cuzcano Quispe (2021) identifica impactos relevantes de los residuos de
construcción y demolición sobre la sostenibilidad edilicia. 
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Bustamante Pérez (2022) encuentra una relación significativa entre gestión
ambiental y manejo de residuos de solventes que sugieren la necesidad de
mejoras de gestión que repercutan en el tratamiento de dichos residuos. Villon
Mariluz (2023) y Llique Ahumada et al. (2025) confirman asociación directa
entre gestión ambiental y contaminación por relaves mineros. Laguna et al.
(2019) estiman costos ambientales de estrategias en cimentación y evalúan
sostenibilidad; Rodríguez R. et al. (2022) evidencian niveles de ruido
superiores a recomendaciones OMS y demandan planes de mitigación costo-
efectivos. En paralelo, Álvarez Vicaño (2023) propone alinear los sistemas con
ISO 45001 e ISO 14001. En conjunto, se subraya la urgencia de internalizar
costos ambientales y avanzar hacia reportes cuantitativos que reflejen el
desempeño real.

La presente investigación se realizará a las empresas industriales no primarias
del distrito de Abancay, provincia de Abancay, región Apurímac, que no están
ajenas a los problemas de incorporación de los costos ambientales y políticas
de gestión ambiental en su proceso de producción.
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2. Marco teórico
Murillo & Cano (2021) argumentan que actualmente se va dando un creciente
deterioro del medio ambiente. Por ende, se vuelve necesario realizar
actuaciones que permitan que los recursos tengan duración en el tiempo y la
aplicación de políticas de gestión ambiental a modo de parte del desarrollo
operacional que es importante en las empresas. En definitiva, este artículo se
centra en ofrecer, una breve disertación sobre el rol que tienen los costes
ambientales ante el desarrollo sostenible de las empresas.
Los costos ambientales más altos, que China e India lideran, se vinculan con
GEI, partículas y acidificación por carbón y acero (Arendt et al., 2022). 

Además, la relación costo/PIB es favorable en países procesadores o
petroleros que externalizan impactos. Teplická y Hurná (2023) estiman 1,9–3,1
millones de euros, mientras que los valores mínimos aparecen en Eslovaquia
e Italia con el agua como un factor destacado de reducción.

Valarezo-Vera y Solís-Muñoz (2023) indican que, en remediación ambiental, el
mantenimiento del caudal de los ríos suele requerir mayor financiamiento; por
ello, el análisis de costos sustenta la continuidad operativa y decisiones
estratégicas. Díaz Gómez (2019) sostiene que los sistemas de gestión
ambiental generan beneficios económicos y, además, mediante indicadores se
pueden permitir medir el desempeño (Carbal et al., 2020). 

Arístides Melchor Peláez Santi
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Su relevancia crece por la globalización y apertura comercial (Almánzar-
Fortuna, 2019; Cardona Castaño, 2025; Yan et al., 2020). Así, a partir de la
revisión de literatura, se obtiene la primera hipótesis de trabajo. Esta,
denominada H1, propone que existe una relación significativa entre el costo y
la gestión ambientales en las empresas industriales no primarias del distrito
de Abancay en el período 2024.

De acuerdo con Doroni (2021) producir implica: (a) explicitar las relaciones
entre ambiente y derechos humanos; (b) encuadrar los costos ambientales y
sociales de comercializar recursos naturales; (c) contrastar ese encuadre con
situaciones de vulnerabilidad socioambiental y (d) proponer abordar la
compensación, la remediación de la deuda ecológico-social, como también la
prevención de derechos ambientales. Canahuire-Montúfar y Loaiza-Rojas
(2022) analizan la relación entre gestión ambiental y responsabilidad social y
no hallan asociación significativa en tejas y ladrillos; por ende, resaltan la
planificación y la voluntariedad. Se reporta la existencia de una planificación
débil e indicadores ineficaces, por lo que se plantea un modelo para
conservar recursos y biodiversidad (Pariona-Luque et al., 2023). Un plan con
educación ambiental reforzaría la prevención (Loa et al., 2023; Moreno-
Salazar-Calderón y Parihuana Mamani, 2025); por ejemplo, en Puno se
observan avances de formalización minera (Chavez Flores et al., 2023). Se
plantea, a partir de esto, la hipótesis 2 (H2) que propone que existe una
relación significativa entre el costo de prevención y la gestión ambiental en las
empresas industriales no primarias, en el distrito de Abancay, período 2024.

Edelman y Estévez (2019) plantean un plan quinquenal para atender
problemáticas urbanas en Lima Metropolitana. En línea con ello, Agüero Alva
et al. (2020) denuncian insuficiencias municipales en gestión ambiental que
se aprecian en minería informal, limitada cobertura de agua y saneamiento,
mala gestión de residuos, tala e insalubridad en limpieza y conservación de
espacios públicos. Vidal y Asuaga (2021) proponen armonizar rentabilidad,
ambiente y bienestar social. Castro y Suysuy (2020) recomiendan
instrumentos basados en ISO 14001 e ISO 9001, como matriz de Leopold,
análisis causa–efecto y control/registro de costos ambientales. A partir de ello,
se plantea la hipótesis 3 que indica que existe una relación significativa entre
el costo de control y la gestión ambiental en las empresas industriales no
primarias, en el distrito de Abancay, en el período 2024.

Hernández Pajares y Yagui Nishii (2021) evidencian influencia institucional
según el tipo de movimiento empresarial. Así, las prácticas de economía
circular presentan baja divulgación, mientras que la mitigación del consumo
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de insumos y la gestión de residuos se reportan con mayor intensidad;
además, ni el tamaño ni el sector se asocian con la información de EC. Al-
Waeli et al. (2022) hallan una divulgación ambiental promedio cercana al 20%
y efectos positivos de costos ambientales y contingentes en desempeño
financiero como mediación parcial de la divulgación. Adicionalmente, Salas
Canales (2020) destaca el empleo de las tecnologías limpias como ventaja
competitiva y vía para mejorar costos e impactos. De esta manera, se propone
la hipótesis 4 que plantea que existe una relación significativa entre el costo de
imagen y la gestión ambiental en las empresas industriales no primarias, en el
distrito de Abancay, período 2024.
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3. Metodología
La investigación es de enfoque cuantitativo, de nivel correlacional, con método
hipotético deductivo, y diseño no experimental y transversal. La población
corresponde a 882 contribuyentes registrados en la base de datos de la
Administración Tributaria del Perú - SUNAT, correspondiente a la actividad
económica de industria no primaria, del distrito de Abancay en el periodo 2024.
La muestra está constituida por los 239 encuestados que son considerados
como unidad de análisis.

Se empleó como instrumento de recolección de datos la encuesta y, el
cuestionario como técnica. Este último fue distribuido electrónicamente por
Google Forms. Además, se usó la herramienta estadística SPSS para obtener
la confiabilidad y resultados de correlación.

Arístides Melchor Peláez Santi

Sobre las respuestas obtenidas de las 239 personas, se obtuvo que 118
personas laboran en el área de gerencia y 121 en producción. Asimismo, en
mayor medida, se sitúan principalmente con dos años de tiempo de servicio en
la empresa y de igual forma en el cargo, según se presenta en tabla 1.

4. Resultados y discusión

Tabla 1
Aspectos demográficos

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



Página 97
Costo y gestión ambientales en empresas industriales no primarias del distrito de
Abancay, región de Apurímac, Perú – 2024

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



Además, los resultados de las correlaciones efectuadas muestran valores
inferiores a 0.05 y, por lo tanto, se aprueban las hipótesis planteadas en el
estudio, según se presenta en tabla 2.

Pá
gi

na
 9

8

Tabla 2
Resultados de estadística inferencial

Sobre la base de la mayoría de las respuestas brindadas por las empresas, se
obtiene que se tiene una relación significativa del costo y la gestión
ambientales. En la misma dirección Díaz Gómez (2019) y Valarezo-Vera y
Solís-Muñoz (2023) concluyen que el estudio de costos ambientales es una
herramienta que contribuye a la continuidad de sus operaciones y en la toma
de decisiones. 

La principal conclusión es el beneficio económico, pues mediante la
implementación del sistema de gestión ambiental se concluye que existe una
relación costo-beneficio interesante, ya que a la hora de determinar los
beneficios que emanan a raíz del sistema son superiores, a su vez, a los
costos que se requieren en la implementación y mantenimiento de este.
Carbal et al. (2020) muestra un sistema de gestión ambiental integral bajo que
permite comunicar, diagnosticar, ejecutar, planear, medir, evaluar y ajustar el
comportamiento ambiental de PYMES industriales.  Estos resultados se
contrastan con la realidad de las empresas industriales no primarias del distrito
de Abancay, donde tienen un sistema de costos ambientales que contribuyen
a la gestión ambiental. Esto coincide con las opiniones de Díaz-Gómez, (2019)
y Valarezo-Vera & Solís-Muñoz (2023) que se asemejan con los resultados
obtenidos en la investigación.
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A partir de la opinión mayoritaria de las empresas, se obtiene que hay un buen
manejo del costo de prevención, pero para lograr los objetivos y metas de la
empresa se debe mejorar la administración de los indicadores. Por ejemplo,
Doroni (2021) explica la relación entre el medio ambiente y los derechos
humanos, la delimitación del problema de los costos ambientales y sociales
derivados del mercadeo de los recursos naturales mediante la constatación de
la relación de costos ambientales y el contexto de vulnerabilidad
socioambiental. En el estudio se buscaron las medidas de indemnización, el
resarcimiento de la deuda social - ecológica que se generan por el crecimiento
económico y sus medidas de prevención de los derechos ambientales. Dichos
resultados son muy diferentes a la situación de las empresas industriales no
primarias que existen en el distrito de Abancay, donde se cuenta con un
sistema de costos principalmente preventivos que favorezcan la gestión
ambiental.
  
Kharuddin et al. (2022) expusieron la necesidad de que los administradores
cuenten con el apoyo gubernamental y empresarial para hacer obligatoria la
preservación del medio ambiente y ser financieramente responsables de
preservarlo. En contraste, Cheng & Li (2022) dicen que, si todas las provincias
pueden mejorar y optimizar sus estructuras industriales, y sus niveles de
innovación tecnológica frente a las reglamentaciones ambientales cada vez
más estrictas, podrán lograr un desarrollo industrial verde y cambiar mejor el
modelo de crecimiento económico. Estos resultados se contrastan con la
realidad de las empresas industriales no primarias del distrito de Abancay,
donde tienen un sistema de los costos de control que contribuyen a la gestión
ambiental. Es decir, la opinión de Cheng & Li (2022) se asemeja con los
resultados obtenidos en la investigación. 
 
Finalmente, a diferencia de Al-Waeli et al. (2022), los resultados evidencian que
el porcentaje medio de las empresas industriales muestreadas fue del 20,0 % y
la media que se obtuvo fue de 20,2 %. También se obtuvo que los costos
ambientales, entendidos como costos sociales externos y costes contingentes,
afectan positivamente en el desempeño financiero, mientras que los costos
sociales, los costos contingentes, los costos ocultos, los costos de imagen y
relaciones tienen un impacto positivo en la divulgación ambiental. Estos
resultados se contrastan con la realidad de las empresas industriales no
primarias del distrito de Abancay, donde tienen un sistema de los costos de
imagen que contribuyen a la gestión ambiental. Consecuentemente, la opinión
de Al-Waeli et al. (2022) se asemeja con los resultados obtenidos en la
investigación.
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En función de los objetivos de la investigación, de la comprobación de las
hipótesis y de los resultados obtenidos, se asumieron las siguientes
conclusiones. En primer lugar, se determinó que el costo ambiental tiene una
influencia sobre la gestión ambiental, por cuanto se obtuvo un nivel de
significación inferior a 0,05. Por ende, se concluye que los costos ambientales
son una variable relevante para considerar en un 41,4 % de personas
encuestadas. Se considera como una variable que la empresa está de
acuerdo con el manejo del costo ambiental con una frecuencia de 99; además,
el 39,7 % pone de manifiesto que están totalmente de acuerdo con el manejo
del costo ambiental con una frecuencia de 95. Lo anterior se debe a que el
buen manejo del costo ambiental proporciona la oportunidad de determinar
una buena gestión ambiental en las empresas industriales no primarias del
distrito de Abancay.

En segundo lugar, se definió cómo los costos de prevención tienen incidencia
en el actuar de la gestión ambiental. Se pudo ver un nivel de significación
menor a 0,05, lo que permite concluir que los costes de prevención son un
aspecto más que importante para conocer que el 46 % de los encuestados,
considera que la empresa está totalmente de acuerdo con el manejo del coste
de prevención, con una frecuencia de 110. También el 37.7 % destaca que
está de acuerdo con el manejo del coste de prevención, con una frecuencia de
90 y  se consideró también un 61 % que está totalmente de acuerdo, dentro
del 39 % de acuerdo. Esto por el buen manejo del coste de prevención que
contribuye a determinar una buena gestión en la gestión ambiental en las
empresas industriales no primarias en el distrito de Abancay.

En tercer lugar, se concluyó que los costos de control tienen influencia sobre la
gestión ambiental, dado que se obtuvo un nivel de significancia menor a 0,05.
Los costos de control son un elemento muy importante para considerar, ya que
el 40,2 % de las personas encuestadas, considera que la empresa se
encuentra en total acuerdo con el manejo del costo de control con una
frecuencia igual a 96. También el 40,6 % recalca que se encuentran de
acuerdo con el manejo del costo de control con una frecuencia igual a 90,
debido a que el buen manejo de los costos de control permite establecer una
buena gestión ambiental en las empresas industriales no primarias, el distrito
de Abancay.

Finalmente, se establece que el costo de imagen es un factor que influye en la
gestión ambiental, dado que se obtuvo un nivel de significación menor a 0,05.
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5. Conclusiones
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Se establece que el costo de imagen es un tema por considerar, ya que el
37,7 % de las personas encuestadas en relación con lo que la empresa opina
respecto de manera total del costo de imagen, con una frecuencia de 90,
también el 46,4 % de la gente en relación con lo que la empresa considera
que están de acuerdo con el manejo del costo de imagen, con una frecuencia
de 111. Esto se debe a que el buen manejo del costo de imagen ayuda a
determinar una buena gestión ambiental en las empresas industriales no
primarias en el distrito de Abancay.

Página 101

6. Recomendaciones
Es importante realizar sistemas de costeo ambiental propios de la empresa a
través de la gestión ambiental, lo cual permitirá, de manera oportuna, un buen
manejo del costo de producción para tener información en el menor tiempo
posible y así poder ofrecer un buen producto de calidad y captar una gran
parte de mercado para sostenerse y que la empresa obtenga una buena
rentabilidad. Adicionalmente, se deben implementar planes de capacitación de
los trabajadores, mejorar el manejo de los costos de prevención y mitigar los
riesgos a los que se enfrenta la empresa.

Finalmente, se debe desplegar un mejor control de los costos ambientales en
el proceso de producción, contratando profesionales capacitados para que
aseguren el cumplimiento del sistema de producción de la empresa para la
consecución de los objetivos y metas del sistema de producción establecido
por la empresa, para lograr los objetivos y metas.

Costo y gestión ambientales en empresas industriales no primarias del distrito de
Abancay, región de Apurímac, Perú – 2024
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Estándares Internacionales de Educación en
los currículos de los programas de educación

contable de las universidades de la Región
Junín

Resumen

Los estándares internacionales de educación (IES) son un conjunto de prescripciones
que buscan estandarizar y mejorar la formación de contadores profesionales en el
mundo. El propósito del estudio fue determinar el nivel de cumplimiento de los IES en
el currículo de los programas de contabilidad de universidades peruanas de la región
Junín. Con este fin, se ha realizado un estudio descriptivo y, mediante 12 matrices de
datos, se analizaron las asignaturas incluidas en los currículos y las 18 competencias de
los IES 2, IES 3 e IES4. El nivel de cumplimiento de incorporación se determinó
utilizando una escala tipo Likert que luego se procesó con el análisis de tendencia
central. Así, el resultado general indica que los currículos cumplen niveles medio y alto
de incorporación de los IES. A nivel específico, se muestran niveles de cumplimiento
alto y total de incorporación del IES 2, mientras que niveles bajo, medio y alto de
incorporación del IES 3; y niveles bajo y medio de incorporación del IES 4. El estudio
llegó a concluir que los programas de educación contable de las universidades de la
región Junín si cumplen con la incorporación de los IES, aunque en distintos niveles.

Palabras claves: IES, currículo, programa de educación contable, nivel de
cumplimiento.Pá
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International Education Standards in the
Curricula of Accounting Education

Programs at Universities in the Junín Region

Abstract

The International Education Standards (IES) are a set of prescriptions aimed at
standardizing and improving the training of professional accountants worldwide. The
purpose of this study was to determine the level of compliance with the IES in the curricula
of accounting programs at Peruvian universities in the Junín region. To achieve this, a
descriptive study was conducted in which 12 data matrices were used to analyze the
courses included in the curricula and the 18 competencies established in IES 2, IES 3, and
IES 4. The level of compliance was determined using a Likert-type scale, which was
subsequently processed through central tendency analysis. The overall results indicate that
the curricula show medium and high levels of incorporation of the IES. At a specific level,
the curricula demonstrate high and full incorporation of IES 2, low, medium, and high
incorporation of IES 3, and low and medium incorporation of IES 4. The study concludes
that the accounting education programs of universities in the Junín region do comply with
the incorporation of the IES, although at varying levels.

Keywords: IES, curriculum, accounting education program, level of compliance.
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Normas Internacionais de Educação nos
Currículos dos Programas de Formação
Contábil das Universidades da Região de

Junín

Resumo

Os International Education Standards (IES) são um conjunto de prescrições que buscam
padronizar e aprimorar a formação de contadores profissionais no mundo. O propósito do
estudo foi determinar o nível de cumprimento dos IES no currículo dos programas de
contabilidade de universidades peruanas da Região Junín. Para isso, foi realizado um
estudo descritivo, no qual, por meio de 12 matrizes de dados, analisaram-se as disciplinas
incluídas nos currículos e as 18 competências dos IES 2, IES 3 e IES 4. O nível de
cumprimento da incorporação foi determinado utilizando uma escala do tipo Likert,
posteriormente processada por meio da análise de tendência central. Assim, o resultado
geral indica que os currículos apresentam níveis médio e alto de incorporação dos IES. Em
nível específico, os currículos mostram níveis alto e total de incorporação do IES 2, níveis
baixo, médio e alto de incorporação do IES 3 e níveis baixo e médio de incorporação do
IES 4. O estudo concluiu que os programas de educação contábil das universidades da
região de Junín cumprem a incorporação dos IES, ainda que em diferentes níveis.

Palavras-chave: IES, currículo, programa de educação contábil, nível de
cumprimento.
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1. Introducción
En las últimas dos décadas, la economía global ha experimentado un proceso
sostenido de consolidación, lo que ha impulsado la armonización internacional
de las actividades profesionales, especialmente en el ámbito contable. Este
proceso se orienta a través de estándares o normas internacionales que
buscan estandarizar la información financiera de las entidades económicas en
todo el mundo. Crawford et al. (2014) destacan que la competencia de los
contadores profesionales constituye un factor clave para la adecuada
aplicación de dichas normas contables internacionales. En consecuencia, la
formación académica y profesional de los contadores adquiere una
importancia estratégica, particularmente en economías en desarrollo, donde el
crecimiento económico intensifica la demanda de información financiera
armonizada y de profesionales formados bajo un enfoque internacional.

En este contexto, la Federación Internacional de Contadores (IFAC), mediante
la Junta de Normas Internacionales de Educación en Contabilidad (IAESB), ha
emitido y actualizado entre los años 2005 y 2019 los International Education
Standards (IES). Estos estándares promueven un enfoque integral para la
educación contable global, al establecer requisitos vinculados con el ingreso a
los programas de formación (IES 1), las competencias técnicas (IES 2), las
habilidades profesionales (IES 3), los valores, la ética y las actitudes
profesionales (IES 4), la experiencia práctica (IES 5), la evaluación (IES 6), la
educación continua (IES 7) y la competencia del socio encargado de auditoría
(IES 8) (IFAC, 2021a). De este conjunto, los IES 2, IES 3 e IES 4 son los que
orientan directamente la educación inicial del aspirante a contador profesional
y, por tanto, deberían incorporarse de manera explícita en los programas
universitarios de formación contable.

En el caso del Perú, al igual que en otros países latinoamericanos, la
implementación de los IES ha sido parcial (IFAC, 2021b). La Junta de
Decanos de Colegios de Contadores Públicos del Perú (JDCCPP),
representante nacional ante la IFAC, presentó un plan de acción para su
aplicación entre octubre de 2019 y diciembre de 2020 (JDCCPP, 2019); sin
embargo, hasta la fecha no se han reportado resultados sobre su ejecución.
En septiembre de 2021, la IFAC señaló que “no está claro si otros requisitos
nacionales cumplen con los requisitos revisados” (IFAC, 2021c), lo que
evidencia la falta de claridad en el proceso de adopción. En la región Junín
existen cuatro programas de formación contable con licencia vigente,
gestionados por la Universidad Nacional del Centro del Perú, la Universidad
Continental S.A.C., la Universidad Peruana Los Andes y la Universidad
Tecnológica del Perú S.A.C. (SUNEDU, 2022). 
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Si bien estas universidades presentan currículos que incluyen asignaturas
vinculadas al desarrollo de competencias profesionales, no se observa
evidencia pública de la incorporación formal de los IES en sus planes
curriculares, ni de la participación de la JDCCPP en su revisión. 

Ante esta situación, se identifica una brecha de conocimiento sobre el grado
de integración de los IES en los programas de educación contable. En
consecuencia, la presente investigación tiene como objetivo determinar el nivel
de incorporación de los IES en los currículos de las universidades de la región
Junín. Se plantea la hipótesis de que los programas de contabilidad cumplen
en general con la incorporación de los IES 2, IES 3 e IES 4, aunque con
distintos niveles de aplicación. Los resultados de este estudio serán útiles para
los aspirantes a contadores profesionales, quienes podrán conocer el estado
actual de la adopción de los IES; además, proporcionarán información
relevante para los diseñadores curriculares y autoridades universitarias, al
ofrecer evidencia sobre la adecuación de la formación contable peruana a los
estándares internacionales.
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2. Marco teórico
Los International Education Standards (IES) son normas que orientan la
formación de los contadores profesionales a nivel mundial. Dado que la
práctica contable siempre ha estado sujeta a estándares, resulta lógico que su
enseñanza también se base en ellos. Estos estándares se sustentan en
diversos enfoques teóricos que respaldan su aplicación en los procesos
formativos. En esta investigación se consideran tres teorías clave para
comprender la formación contable según los IES: la teoría del aprendizaje
sociocultural, la del desempeño laboral y la de las necesidades de existencia,
relación y crecimiento (ERG).

En primer lugar, la teoría del aprendizaje sociocultural está basada en las
ideas de Lev Vigotsky, sostiene que el aprendizaje humano surge de la
interacción con el entorno, las tradiciones culturales y las prácticas sociales.
Esta perspectiva enfatiza que la acción humana está regulada y expresada
por dichos factores socioculturales, los cuales configuran el desarrollo del
pensamiento y las funciones superiores del individuo (Barriga y Hernández,
2002). En este sentido, Vigotsky (1981) señala que “las relaciones sociales o
las relaciones entre personas subyacen genéticamente a todas las funciones
superiores y a sus relaciones” (p. 163).

Estándares Internacionales de Educación en los currículos de los programas de
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Desde esta teoría, la formación contable se entiende como un proceso
socialmente mediado en el que la interacción con el contexto profesional y
académico contribuye al desarrollo de competencias y saberes pertinentes
para el ejercicio ético y responsable de la profesión.

En segundo lugar, la teoría del desempeño laboral que fue propuesta por
McClelland en la Universidad de Harvard plantea que las competencias
permiten predecir distintos grados de éxito en la ejecución del trabajo. Surgió
como respuesta a la limitada eficacia de los exámenes de aptitud para evaluar
el desempeño e introdujo el concepto de competencia como indicador del
conocimiento práctico y de la experiencia demostrada en la ejecución de las
tareas laborales (Guevara, 2011). McClelland argumentó que las pruebas
académicas tradicionales no garantizaban el éxito profesional ni reflejaban el
potencial real de desempeño, además que generaban sesgos hacia minorías
y grupos vulnerables. En consecuencia, propuso la búsqueda de variables
más objetivas, como las competencias, que pudieran predecir con mayor
precisión el rendimiento y la eficacia en el trabajo. En el ámbito de la
educación contable, esta teoría sustenta la necesidad de orientar la formación
hacia el desarrollo de competencias observables y transferibles al ejercicio
profesional, en concordancia con los IES.

En tercer lugar, la teoría de las necesidades de existencia, relación y
crecimiento (ERG) fue formulada por Alderfer (1969) a partir de la
reformulación de la jerarquía de necesidades de Maslow en tres dimensiones
esenciales: existencia, relación y crecimiento. Esta teoría sostiene que la
necesidad de existencia impulsa al ser humano a satisfacer requerimientos
físicos y materiales; la necesidad de relación motiva la interacción
interpersonal; y la necesidad de crecimiento estimula la realización de
actividades creativas y productivas. En el contexto de la formación contable, la
teoría ERG permite comprender los factores motivacionales que inciden en el
aprendizaje y el desarrollo profesional. Los contadores, frente a los desafíos
actuales del entorno global, deben fortalecer sus competencias y habilidades
para ser más competitivos y eficientes. Sin embargo, la ausencia de
motivaciones intrínsecas de aprendizaje puede limitar los resultados, incluso
en entornos laborales favorables. De este modo, integrar la teoría ERG al
análisis de las necesidades de capacitación en contabilidad refuerza la
comprensión del enfoque por competencias promovido por los IES, al vincular
la motivación interna con el desarrollo profesional continuo.
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Diversas investigaciones internacionales han analizado el grado de
cumplimiento de los International Education Standards (IES) en los programas
universitarios de contabilidad y han evidenciado avances desiguales y áreas
de mejora en distintas regiones del mundo. En el contexto asiático, Razak
(2016) examinó el nivel de cumplimiento de los departamentos de contabilidad
de las universidades sauditas con los IES en el desarrollo de sus planes de
estudio. Mediante un análisis de contenido de los programas universitarios,
encontró que la mayoría de las instituciones cumplían con los requisitos en las
áreas de contabilidad, finanzas, conocimiento profesional y tecnología de la
información; sin embargo, observó una carencia significativa en la oferta de
cursos independientes sobre ética y valores profesionales. Estos resultados
coinciden con los de Kutluk y Gnen (2019) en Turquía, quienes, al evaluar 15
programas de contabilidad de pregrado conforme al IES 2, hallaron un
adecuado desarrollo en competencias técnicas como normatividad contable,
finanzas, costos y tributación, pero deficiencias en áreas vinculadas al riesgo,
la gobernanza y el control interno. Es decir, ambos estudios resaltan la
necesidad de una alineación más precisa entre los planes de estudio
universitarios y las áreas de competencia definidas por los IES,
particularmente en los componentes éticos y de control organizacional.

En el contexto europeo, Lucianelli y Citro (2018) analizaron el alineamiento de
los programas de educación contable en Italia con el IES 2 mediante una
encuesta aplicada a 21 egresados de distintos programas universitarios. Los
resultados mostraron una desconexión entre la formación recibida y las
habilidades prácticas y de comportamiento requeridas por la profesión
contable según los estándares del International Accounting Education
Standards Board (IAESB). Los autores concluyeron que la armonización entre
la formación universitaria y las competencias profesionales deseadas siguen
siendo un desafío estructural. De manera similar, en el norte de África,
Mameche et al. (2020) evaluaron el cumplimiento del programa de educación
contable en Túnez con el IES 3 que estuvo enfocado en las habilidades
profesionales. A partir de un estudio transversal con 419 encuestados,
identificaron avances significativos en el desarrollo de habilidades intelectuales
y organizacionales, pero deficiencias notorias en las competencias
interpersonales y de comunicación. Estas conclusiones refuerzan la
observación de que las universidades tienden a priorizar los aspectos técnicos
del aprendizaje contable por encima de las dimensiones sociales y éticas de la
profesión.

3. Antecedentes
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En el sudeste asiático, Weli y Marsudi (2022) exploraron las percepciones de
estudiantes de último año de contabilidad en Indonesia sobre sus
competencias profesionales iniciales. Los resultados revelaron que las
habilidades blandas obtuvieron una valoración superior a las competencias
técnicas y tecnológicas, además, se demostró que existe una relación
significativa entre el nivel de competencia y la preparación laboral de los
estudiantes. Este hallazgo sugiere la necesidad de que los currículos de
contabilidad integren de manera equilibrada las competencias técnicas y las
habilidades transversales, en consonancia con los requerimientos del mercado
profesional.

En el contexto latinoamericano, diversas investigaciones han analizado la
incorporación de los Estándares Internacionales de Educación (IES) en la
formación contable universitaria. Ávila y Maldonado (2015) realizaron un
estudio comparativo en programas de contaduría de Chile y Colombia con una
muestra de 348 participantes. Se demostró en el estudio que las
características académicas y profesionales de los estudiantes influyen
significativamente en los requisitos de ingreso (IES 1) y en los programas de
educación profesional continua (IES 7), lo que resalta la necesidad de adaptar
estos estándares al contexto académico de cada país para garantizar su
implementación efectiva. Por su parte, Huacca-Incacutipa (2022) analizó
programas de contabilidad de universidades latinoamericanas con el propósito
de verificar la incorporación de contenidos relacionados con control interno
conforme a los IES. Se encontró que solo el 62,5 % de las universidades
incluye entre una y tres asignaturas vinculadas directamente con esta
temática, lo que evidencia una adopción parcial de las recomendaciones del
IES 2. De manera complementaria, Cerqueira Lima y Franco de Lima (2025)
identificaron en Brasil brechas significativas en la formación introductoria en
contabilidad, donde únicamente el 32,14 % de las competencias esperadas
mostró un desarrollo sustancial y el 53,57 % se consideró deficiente frente a
las recomendaciones del IES 2. Estos estudios evidencian que, en la región, la
implementación de los IES aún presenta niveles heterogéneos de
incorporación en los programas de educación contable. Estos antecedentes
demuestran que, si bien la mayoría de los países analizados han avanzado en
la adopción parcial de los IES, persisten desafíos en su implementación
integral. 

Las principales brechas se concentran en la falta de alineación entre las
competencias técnicas y las habilidades profesionales, así como en la escasa
incorporación de la ética y la formación continua en los currículos
universitarios. 

Obed Alejandro Magno Atencio, Augusto Li Chan

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



Pá
gi

na
 1

16

Estas evidencias internacionales aportan un marco de referencia para analizar
la situación de la educación contable en el Perú y comprender el nivel de
incorporación de los IES en los programas de formación profesional.

4. Metodología
La investigación se diseñó partiendo de una investigación no experimental,
transeccional. Se entendió que la variable IES y sus tres dimensiones IES 2,
IES 3 e IES 4 son medidas a partir de los datos recogidos en un momento
dado y sin intervención en su comportamiento ni antes o después de la
investigación, por ende, hay que limitarse a observar la característica existente
más no un efecto causal. Así, las unidades de análisis que conforman la
población son los currículos de los programas de contabilidad de las
universidades de la región Junín (Tabla 1). Además, no fue necesario definir
muestra, ya que el trabajo de investigación se realizó a todas las unidades de
análisis, es decir, en los cuatro programas universitarios de formación contable
licenciados de la región Junín. El trabajo de investigación usa la técnica de
revisión documental para los currículos e IES y se elaboraron cuatro juegos de
tablas para cada una de las universidades, por ende, se obtuvieron doce
tablas que permitieron recoger datos para el análisis documental.

Estándares Internacionales de Educación en los currículos de los programas de
educación contable de las universidades de la Región Junín

Tabla 1
Programas de educación contable profesional
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Del currículo, se recogieron datos de 268 asignaturas de los diferentes
programas de educación contable, los que fueron analizados a través de las
dimensiones competencia técnica (IES 2), habilidades profesionales (IES 3) y
valores, ética y actitudes profesionales (IES 4), además de los 18 indicadores
respectivos a cada dimensión. El nivel de cumplimiento de los IES en los
currículos de los programas de formación contable de las universidades de la
región Junín, se ha medido a través de una escala tipo Likert debido a la
naturaleza categórica de la variable. Se adaptó una escala en la que 1 significa
un cumplimiento “insuficiente”, 2 indica un “cumplimiento bajo”, 3 indica
“cumplimiento medio”, 4 indica “cumplimiento alto” y 5 indica “cumplimiento
total” para cada indicador en el currículo del programa analizado. Los datos ya
estructurados se observan en la tabla 2.

Obed Alejandro Magno Atencio, Augusto Li Chan
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Respecto a la hipótesis general, la tabla 3 muestra la frecuencia de
cumplimiento que tienen los currículos de los programas de educación
contable de las universidades de la región Junín en los distintos niveles
preestablecidos. Se observa que dos de las cuatro universidades tienen un
cumplimiento alto y otras dos universidades tienen cumplimiento medio. Esto
indica que, aunque los currículos de todas las universidades analizadas no
necesariamente cumplen niveles máximos, sí cumplen con incorporar los
diversos criterios establecidos en los IES. 

5. Resultados

Estándares Internacionales de Educación en los currículos de los programas de
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La figura 1 indica cuáles son los currículos que cumplen los distintos niveles
de cumplimiento de los IES. Así, las universidades UC y UTP alcanzan el
punto 4 de la escala, es decir, ambas universidades tiene cumplimiento alto,
mientras que UNCP y UPLA alcanzan el punto 3 de la escala; por tanto,
estas universidades tienen cumplimiento medio. De esta manera, se
rechaza la hipótesis nula y se acepta la hipótesis alterna, es decir, los
programas de educación contable de las universidades de la región Junín
cumplen con incorporar los IES en sus respectivos currículos.

Figura 1
Cumplimiento de los IES en el currículo de los programas de educación
contable de las universidades de la región Junín
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Respecto a la primera hipótesis específica, relacionada al cumplimiento del
IES 2 denominado competencia técnica, la figura 2 muestra que las
universidades UC y UPLA cumplen a nivel total con incorporar el IES 2 en
sus currículos, mientras que las universidades UNCP y UTP cumplen a nivel
alto con incorporar el IES 2. Esto permite rechazar la hipótesis nula y aceptar
la primera hipótesis específica, es decir, los programas de educación
contable de las universidades de la región Junín cumplen en distintos niveles
con la incorporación del IES 2 en sus respectivos currículos.

Figura 2
Cumplimiento de IES 2 en los currículos de los programas de educación
contable de la Universidades de la Región Junín.

Con relación a los resultados de la segunda hipótesis específica referida al
cumplimiento del IES 3, de habilidades profesionales en los currículos, la
figura 3 muestra que la universidad UC tiene un nivel de cumplimiento alto,
UPLA y UTP tienen nivel de cumplimiento medio y UNCP tiene nivel de
cumplimiento bajo en la incorporación de IES 3. Por tanto, se rechaza la
hipótesis nula y se acepta la segunda hipótesis específica, es decir, los
programas de educación contable de las universidades de la región Junín
cumplen en distintos niveles con incorporar el IES 3 en sus respectivos
currículos.
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Finalmente, la tercera hipótesis específica sostiene que los programas de
educación contable de la región Junín tienen distintos niveles de
cumplimiento al incorporar el IES 4 en sus respectivos currículos. Al
respecto, la figura 4 muestra que la universidad UC tiene cumplimiento
medio, pero la UNCP, UPLA y UTP tienen cumplimiento bajo en la
incorporación del IES 4. En ese sentido, se rechaza la hipótesis nula y se
acepta la tercera hipótesis específica. Es decir, los programas de educación
contable de la región Junín tienen distintos niveles de cumplimiento al
incorporar el IES 4 en sus respectivos currículos.

Figura 3
Cumplimiento de IES 3 en los currículos de los programas de educación
contable de la Universidades de la Región Junín.
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Figura 4
Cumplimiento de IES 4 en los currículos de los programas de educación
contable de la Universidades de la Región Junín.

La incorporación satisfactoria del IES 2 indica que los currículos de los
programas cumplen satisfactoriamente (niveles alto y total) las 11 áreas. Lo
mencionado anteriormente concuerda con Razak (2016) quien encontró que
la mayoría de las universidades de Arabia Saudita cumplen con los
requisitos del IES 2 en áreas de contabilidad, finanzas, tecnología de
información, organizacionales y empresariales, y los demás relacionados.
Asimismo, los resultados también concuerdan con los de Luccianelli y Citro
(2018), quienes a través de encuestas encontraron que los cursos de los
programas universitarios italianos consideran los 11 indicadores del IES 2,
aunque algunos con más importancia que otras. 
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De igual manera, los resultados concuerdan con los de Kutluk et al. (2019)
quienes encontraron que todos los componentes de la competencia técnica
IES 2 están incluidos en los planes de estudio de los programas de
contabilidad de las universidades de Turquía, aunque algunas áreas son
más adecuadas que otras.  Finalmente, Weli y Marsudi (2022) hallaron que
las percepciones de los estudiantes de universidades indonesas respecto a
sus competencias del área técnica son inferiores en comparación con otras
áreas del currículo. Esto no se contrapone con los resultados de la presente
investigación, pero abre la necesidad de evaluar cómo los estudiantes
perciben la incorporación del IES 2. Asimismo, el resultado del IES 2 se
encuentra dentro de lo propuesto por Mc Clelland (1969) quien en su teoría
de desempeño laboral afirmó que el mejor estado del conocimiento laboral
que puede tener una persona es aquél en donde, en forma práctica, es
decir, en la ejecución del trabajo, muestre su conocimiento y refleje su
experiencia (citado por Guevara, 2011).

Los distintos niveles de incorporación del IES 3 indican el cumplimiento bajo,
medio y alto de las 4 áreas, intelectual; interpersonal y comunicación;
personales; y organización. Lo antes mencionado concuerda con Mameche
et al. (2020) quienes encontraron que la percepción de todos sus
encuestados, entre profesores, profesionales contables, y estudiantes de
posgrado, es que el programa de educación contable en Túnez permite el
desarrollo de las áreas intelectual y organización, pero, no del área
interpersonal y comunicación, en tanto la percepción de profesores y
estudiantes de posgrado indica que el programa no contribuye al desarrollo
del área personal de la IES 3. Sin embargo, los resultados con respecto al
IES 3 se oponen relativamente a lo hallado por Weli y Marsudi (2022)
quienes encontraron que la percepción de los estudiantes de las
universidades de Indonesia es que las habilidades interpersonales,
habilidades blandas relacionadas con la IES 3 eran más adecuadas y
suficientes que otro tipo de competencias. De esta manera, se puede
reflexionar si el nivel de cumplimiento del currículo en estas competencias
son percibidos de la misma manera por los estudiantes. Además, este
resultado se relaciona con la teoría del aprendizaje sociocultural de Vigotsky
(1981) quien sostiene que “las relaciones sociales o las relaciones entre
personas subyacen genéticamente a todas las funciones superiores y a sus
relaciones” (p.163).

En último orden, la incorporación en distintos niveles del IES 4 indica el
cumplimiento bajo y medio de las 3 áreas, escepticismo y juicio profesional;
principios éticos; y compromiso con el interés público. 
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Este resultado se alinea con lo encontrado por Razak (2016) quien en su
análisis encontró que las universidades de Arabia Saudita no ofrecen
independientemente un curso de ética y valores profesionales. También,
concuerda con lo encontrado por Sarapaivanich et al. (2019) quienes
recogieron la percepción de los estudiantes de contabilidad de las
universidades del norte de Tailandia respecto a escepticismo y juicio
profesional; principios éticos; y compromiso con el interés público. Como
resultado, hallaron que los estudiantes no identifican en su crecimiento la
necesidad de contar con estas competencias y sí valoran las competencias
relacionadas con IES 3.

Una discusión aparte merece la implementación de los Estándares
Internacionales de Educación (IES) en el contexto latinoamericano. Ávila y
Maldonado (2015), mediante un estudio comparativo en Chile y Colombia
con 348 participantes, evidenciaron que las características académicas y
profesionales de los estudiantes influyen significativamente en los requisitos
de ingreso a los programas de contaduría (IES 1) y en los procesos de
educación profesional continua (IES 7). Por ello, se destaca la necesidad de
adaptar los estándares internacionales al contexto académico de cada país
para garantizar su aplicación efectiva. Por su parte, Huacca Incacutipa
(2022) analizaron programas de contabilidad de universidades
latinoamericanas y encontraron que solo el 62,5 % incluye entre una y tres
asignaturas relacionadas con control interno, lo que evidencia una adopción
parcial de las recomendaciones del IES 2 y la necesidad de fortalecer la
formación integral del contador público. De manera similar, Cerqueira Lima &
Sampaio Franco de Lima (2025) identificaron en Brasil brechas relevantes
en la formación introductoria en contabilidad, donde solo el 32,14 % de las
competencias esperadas mostró desarrollo sustancial y el 53,57% se
consideró deficiente frente a las recomendaciones del IES 2. En
comparación, el presente estudio evidencia que los programas de la región
Junín alcanzan niveles altos de incorporación del IES 2, mientras que los
IES 3 y 4 presentan niveles menores de implementación.

Estándares Internacionales de Educación en los currículos de los programas de
educación contable de las universidades de la Región Junín

Se puede concluir de manera general que los programas alcanzaron niveles
medio y alto en la incorporación de los IES en sus respectivos currículos. De
esta manera, se acepta la hipótesis que planteaba que los currículos de los
programas de educación contable cumplen con incorporar los IES. A nivel
específico, se puede concluir que los programas alcanzaron niveles alto y
total en la incorporación del IES 2, denominado competencia técnica

6. Conclusión
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, aceptándose de esta forma la primera hipótesis específica que planteó que
los currículos de los programas de educación contable tienen distintos
niveles de cumplimiento en la incorporación del IES 2 en sus respectivos
currículos. De igual forma, los resultados permiten concluir que los
programas alcanzaron niveles bajo, medio y alto en la incorporación del IES
3, lo cual permite aceptar la segunda hipótesis específica que proponía que
los currículos de los programas de educación contable tienen distintos
niveles de cumplimiento en la incorporación del IES 3 en sus respectivos
currículos. Adicionalmente, se concluye que los programas mostraron
niveles bajo y medio en la incorporación del IES 4, corroborando así, la
tercera hipótesis específica que planteaba que los currículos de los
programas de educación contable tienen distintos niveles de cumplimiento
en la incorporación del IES 4.

Este estudio aporta evidencia relevante para analizar los currículos de
formación contable en la región Junín, al mostrar que no alcanzan la
profundidad requerida por la IFAC, especialmente respecto del IES 4,
relacionado con valores, ética y actitudes profesionales. Asimismo, los
hallazgos sugieren un cumplimiento parcial del IES 3 sobre habilidades
profesionales, pues solo uno de los cuatro programas evaluados se
aproxima al nivel esperado. En contraste, los resultados del IES 2 indican
que dos programas alcanzan el nivel máximo de incorporación y los otros
dos se ubican cerca del estándar, lo que refleja una mayor orientación hacia
las competencias técnicas que hacia otras IES.

No obstante, los resultados deben interpretarse considerando ciertas
limitaciones metodológicas. En primer lugar, el estudio se basó
exclusivamente en el análisis documental de los currículos y planes de
estudio publicados por las universidades, lo cual permite identificar la
incorporación formal de los estándares, pero no evaluar su implementación
efectiva en los procesos de enseñanza-aprendizaje ni el nivel real de
desarrollo de competencias en los estudiantes. 

En segundo lugar, la investigación no incluyó procesos de validación externa
ni triangulación con actores relevantes del ámbito académico y profesional
—como docentes, egresados o especialistas en educación contable—
quienes pueden aportar evidencia adicional sobre la aplicación práctica de
los estándares. Finalmente, el análisis se limitó a cuatro universidades de
una misma región, por lo que futuras investigaciones deberían ampliar la
muestra a nivel nacional e incorporar metodologías mixtas que permitan
analizar la relación entre la incorporación curricular de los IES y el desarrollo
efectivo de competencias profesionales.
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Detección temprana de corrupción en
contrataciones públicas: un análisis de

patrones en el perú utilizando inteligencia
artificial

Resumen
Ante la vulnerabilidad de los procesos de contratación pública de servicios en el Estado
Peruano frente a los actos de corrupción, es necesario evaluar mecanismos de detección
temprana eficaces. El objetivo del estudio fue determinar los patrones integrados que
permitirán la detección temprana de actos de corrupción en los procesos de contratación
con locadores de servicios con el Estado Peruano a través de una propuesta integradora
y utilizando inteligencia artificial. Para ello, se realizó una investigación de naturaleza
descriptiva, de enfoque mixto y no experimental, basado en el análisis cualitativo de
perfiles y condiciones de los contratistas utilizando ChatGPT y Vosviewer. Además, se
realizó una evaluación cuantitativa de datos contractuales y su contexto legal, por ende,
se analizó una muestra de 37 órdenes de servicios documentadas con irregularidades en
su proceso de contratación pública, por los periodos 2018-2025. Las muestras tomadas
evidencian patrones significativos en más del 50% de las órdenes de servicios
relacionados con el perfil profesional, la situación financiera y tributaria, la calificación
crediticia, la naturaleza de los contratos y la situación socio-administrativa de los
locadores de servicios, lo cual alerta que los locadores de servicios no cumplen con el
perfil deseado o fueron parte de un proceso irregular. Se concluye que la integración
holística de datos complejos públicos en patrones desarrollados en un modelo
preventivo permite el fortalecimiento de los mecanismos de control público, lo cual
muestra que es una herramienta viable, aplicable y replicable para la gestión pública
transparente. 

Palabras claves: Contratación pública, locadores de servicio, patrones, corrupción,
detección, control público. 
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Early detection of corruption in public
procurement: a pattern analysis in Peru

using artificial intelligence

Abstract

Given the vulnerability of public service procurement processes in the Peruvian State to
acts of corruption, it is necessary to evaluate effective early detection mechanisms. The
objective of the study was to determine integrated patterns that allow for the early
detection of acts of corruption in contracting processes with service providers with the
Peruvian State, through an integrative approach and the use of artificial intelligence. The
method is descriptive, mixed-approach, non-experimental research, based on the
qualitative analysis of contractors' profiles and conditions using ChatGPT and
Vosviewer, and with a quantitative evaluation of contractual data and its legal context,
where a sample of 37 service orders documented with irregularities in their public
procurement process was analyzed, for the periods 2018-2025. The samples taken
reveal significant patterns in more than 50% of service orders related to the professional
profile, financial and tax situation, credit rating, nature of the contracts, and the socio-
administrative status of the service providers. This serves to highlight the types of
service providers that do not meet the desired profile or were involved in an irregular
process. As a conclusion, the holistic integration of complex public data into patterns
developed in a preventive model allows for the strengthening of public oversight
mechanisms, providing a viable, applicable, and replicable tool for transparent public
management.

Keywords: Public procurement, service providers, patterns, corruption, detection,
public oversight.
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Detecção precoce de corrupção em
licitações públicas: uma análise de padrões

no Peru utilizando inteligência artificial.

Resumo

Dada a vulnerabilidade dos processos de contratação pública de serviços no Estado
peruano à corrupção, é necessário avaliar mecanismos eficazes de detecção precoce. O
objetivo deste estudo foi determinar os padrões integrados que permitam a detecção
precoce da corrupção em processos de contratação de prestadores de serviços pelo
Estado peruano, por meio de uma abordagem integrada e do uso de inteligência artificial.
Para tanto, foi realizado um estudo descritivo, de métodos mistos e não experimental,
baseado na análise qualitativa dos perfis e condições dos contratados, utilizando
ChatGPT e Vosviewer. Além disso, foi realizada uma avaliação quantitativa dos dados
contratuais e seu contexto legal; portanto, uma amostra de 37 ordens de serviço
documentadas com irregularidades em seu processo de contratação pública foi analisada
para o período de 2018 a 2025. As amostras obtidas revelam padrões significativos em
mais de 50% das ordens de serviço, relacionados ao perfil profissional, situação
financeira e tributária, classificação de crédito, natureza dos contratos e situação
socioadministrativa dos prestadores de serviços. Isso sugere que os prestadores de
serviços não atendem ao perfil desejado ou estiveram envolvidos em um processo
irregular. Conclui-se que a integração holística de dados públicos complexos em padrões
desenvolvidos dentro de um modelo preventivo fortalece os mecanismos de controle
público, demonstrando ser uma ferramenta viável, aplicável e replicável para a gestão
pública transparente.

Palavras-chave: Contratação pública, prestadores de serviços, padrões, corrupção,
detecção, controle público.
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1. Introducción
El control gubernamental no es ajeno a un mundo caracterizado por la ciencia
de datos, herramientas tecnológicas e inteligencia artificial, las cuales son
utilizadas para identificar problemas y dar soluciones a muchas cuestiones de
índole social en un mundo globalizado y con diversos conflictos de interés
entre los agentes económicos. En ese sentido, en este contexto globalizado la
incorporación de tecnologías emergentes se convierte en un elemento clave
para fortalecer la transparencia y la integridad en la gestión pública.

En el marco de la contratación pública, los mecanismos de control institucional
han mostrado un enfoque predominante posterior y correctivo, que se puede
apreciar en la Figura 1. Aquello limita la capacidad de identificar riesgos antes
del perfeccionamiento del contrato. En particular, en las contrataciones
menores a 8 UIT, los filtros de evaluación del proveedor suelen centrarse en
requisitos formales y no en un análisis integral de riesgos económicos,
financieros o administrativos del contratista.
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Figura 1
Servicios de Control Concluidos en el 2024

Nota. Elaborado por datos tomados de Velocímetro de los servicios de control por
Contraloría General de la República https://velocimetrodecontrol.contraloria.gob.pe/?
utm_source=serviciosenlinea&utm_medium=boton&utm_campaign=serviciosenlinea

Irvin Luis Llave Angulo

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



De acuerdo con la versión 2024 de la medición del índice de percepción de la
corrupción realizado por la organización Transparencia Internacional, el Perú
ocupa el puesto 127 de 180 países con una tendencia a la baja en la
clasificación de transparencia desde el 2012 al 2024. En tal sentido,
insuficientes salvaguardas han creado oportunidades que aprovecharon los
actores sin escrúpulo y que generan la necesidad de establecer patrones de
detección temprana. Además, esta figura de corrupción o abuso de confianza
se origina en referencia a la existencia de la dispersión normativa y vacíos
jurídicos existentes (De La Torres y Quiroz, 2020)

En ese contexto, las herramientas tecnológicas disponibles por ley, por tratarse
de datos de acceso público, pueden no solo transformar la contratación
pública, como sucede en Colombia con la plataforma del Sistema Electrónico
para la Contratación Pública (SECOP) (Uribe, 2021) sino permitir la
identificación de ciertos patrones o comportamientos para la detección
temprana de irregularidades de corrupción, en la adquisición de bienes y su
indeseada sobrevaloración de precios (Guillén y Matute, 2014), contratación
de servicios y obras, y consultorías. Además, si se considera que una de las
tipologías del fraude es la corrupción pública porque emplea su autoridad para
obtener beneficios no autorizados (De La Torres & Quiroz, 2020), el fraude
puede reducirse por medio de una combinación de medidas de prevención,
disuasión y detección, lo cual resalta la conveniencia de las acciones
preventivas (Toro et al., 2021).

Al respecto, Gonçalves (2019) señala que, en Brasil, la Ley de Acceso a la
Información Pública se ha convertido en una herramienta clave para que los
ciudadanos puedan ejercer su derecho a la transparencia, porque facilita el
cumplimiento del compromiso de incorporar, dentro de las administraciones
públicas y mediante políticas internas y disposiciones legales, los principios del
gobierno abierto. Resalta, especialmente, el uso de tecnologías de la
información asociadas a la web 2.0., pues se convierte en una herramienta
efectiva que ayuda de manera significativa a desalentar las conductas
corruptas al incrementar las probabilidades de ser detectadas y, en
consecuencia, elevar los costos asociados a dichas prácticas.

En ese sentido, es indispensable identificar patrones o banderas rojas en
materia económica, financiera, tributaria, laboral o hasta legal de los distintos
agentes económicos que intervienen en una contratación pública, bajo las
diferentes modalidades de contratación de la nueva ley de contrataciones Ley
n° 32069 que entró en vigencia el 22 de abril de 2025.
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Además, se debe considerar que existe un filtro inicial por parte del organismo
supervisor, hoy denominado Organismo Especializado para las Contrataciones
Públicas Eficientes (OECE), anteriormente OSCE, cuya implementación busca
mejorar la eficiencia, eficacia y economía en las contrataciones públicas. 

De acuerdo con la nueva ley de contrataciones, si bien la celebración de un
contrato que se perfecciona con el apoyo de un contratista implica superar una
serie de requisitos y lineamientos para poder convertirse en proveedor, en la
práctica se aprecian incumplimientos de los Términos de Referencias (TDR)
acompañado de ciertos favoritismo que se materializan en ciertas
irregularidades. Estas pueden darse en el perfil del proveedor o en facilidades
de atención de pago que distan mucho de un expediente de servicios de un
proveedor en condiciones de independencia, que se caracteriza por asegurar
la calidad del servicio y su sostenibilidad en el tiempo.

El aporte principal del estudio radica en poner en evidencia el débil filtro que
establecen los comités de selección de las entidades públicas y sus
organismos supervisores. Además, propone un manual de patrones para
detectar de manera temprana los riesgos de corrupción y busca servir como
manual de control gubernamental para la autoridad de control gubernamental y
como servicio de alerta ciudadana sobre irregularidades en procesos de
convocatorias de contratación pública.  Esto se logrará partir de estudios a 6
contrataciones de servicios de distintas unidades ejecutoras a nivel país, a
través del uso de herramientas tecnológicas como la inteligencia artificial,
aplicaciones y plataformas relacionadas con los SIAF que permiten de manera
viable aplicar los hallazgos y alertar irregularidades en pro de obtener servicios
de calidad a la sociedad. 

El estudio se presenta como una propuesta original al no existir investigación
en el Perú que utilice datos reales, en este caso fuentes de información pública
de diversa índole, sobre los patrones de corrupción en la etapa temprana de
contratación con locadores de servicios en los últimos años, y no meramente
percepciones de actores económicos que muchas veces pueden verse
sesgados por miedo a no declarar o a exagerar por temas políticos. Además,
se presenta como una propuesta técnica y sustentada al no solo evaluar la Ley
de contrataciones y bases teóricas de revistas indexadas, sino al revisar el
funcionamiento del sistema de abastecimiento, el SIAF y el mecanismo de
transparencia en el Perú, utilizando herramientas tecnologías y de tendencia
como la inteligencia artificial. Pá
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Por lo que, mediante una metodología firme y comprensiva, acompañada del
rigor técnico confiable de los datos obtenidos en los portales de consulta y
utilizando herramientas tecnológicas, se constituye como un mecanismo para
enfrentar la corrupción que vuelve más eficiente el uso de recursos públicos.
Como muy bien señala Uribe (2021), en general, la corrupción es un
fenómeno sistémico, complejo y adaptativo que requiere de enfoques
multidisciplinarios para su correcta detección y combate. 
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2. Marco Teórico
La corrupción en la gestión pública de bienes y servicios básicamente se da en
las unidades de logística y se concretiza con mayor probabilidad ante la
ausencia de medidas de detección temprana de actos de corrupción. Este
escenario va en contra lo que se conoce como un buen gobierno, el cual
implica la práctica de la imparcialidad, calidad regulatoria, efectividad
gubernamental, control de la corrupción y respeto a la ley. Ospina et al. (2024)
señalan que el problema de la corrupción se suscita en el sector público
debido a aspectos culturales y la ausencia de valores de ciertos ciudadanos
que anteponen sus intereses personales por encima del bien común.

Como indica Gutiérrez (2017), esta demanda la coordinación y colaboración
estructurada entre las diversas instituciones encargadas de la transparencia, la
supervisión y la sanción de delitos y actos de corrupción. Si bien cuando se
detecta un delito, se procede a informar a la Fiscalía y se hacen los
seguimientos correspondientes en el Poder Judicial, el ratio de litigiosidad se
puede aminorar con la implementación de patrones de detección temprana de
corrupción al fomentar la colaboración eficaz y destapar los esquemas
corrupción en la cadena de abastecimiento o contratación de servicios.

La falta de transparencia de las finanzas públicas tiene incidencia en variados
casos de corrupción por lo cual es necesario que el marco jurídico tenga un rol
fundamental para prevenir, detectar y sancionar el manejo indebido de
recursos y evitar que persistan actos fraudulentos en la administración pública.
Con ello, se evita que la opacidad se imponga y da lugar a que la corrupción
se normalice (Astudillo et al., 2017). Por ejemplo, hoy en día los precios en
Perú Compras y en contratación de obras son muy elevados, lo cual se puede
explicar por la corrupción que eleva el costo en determinadas operaciones
económicas. 

Detección temprana de corrupción en contrataciones públicas: un análisis de patrones
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En la práctica, la corrupción, que por sí misma es compleja, se concretiza con
la ausencia de un trato justo para todos los proveedores por parte de los
funcionarios públicos encargados del abastecimiento o logística de bienes o
contratación de servicios, es decir, distorsiona la competencia. Esto se explica
porque va acompañado de la protección de personas o institución con poder
político y/o económico que a cambio recibe una comisión económica o un
cambio de favor político. Ante ello, Piña et al. (2021) sostienen que es
necesario se refuerce la política gubernamental de eliminación de lazos
indebidos entre el mundo empresarial y político. Esto debido a la injerencia
política de personas que forman parte del círculo personal-político del
contratista que afecta la imparcialidad (Martínez, 2021).

Al respecto, Negrín y Ortún (2024) hacen referencia a la calidad institucional, la
cual está compuesta por varias facetas como la rendición de cuentas,
efectividad gubernamental, calidad regulatoria respecto a la ley y los contratos
y control de la corrupción. Todos estos indicadores permiten una calidad en la
formulación de políticas públicas y su implementación. En España persisten
déficits importantes de calidad institucional en las facetas señaladas,
específicamente en un abuso generalizado de contratos temporales (Gonzáles
y Ortún, 2022). 

La lucha temprana para controlar la corrupción implica una serie de acciones,
entre ellas, la identificación de patrones o rasgos que compartan en común los
actores involucrados. Estas características son definidas por Escobar et al.
(2017) como ambiciosas, lucrativas, estafadoras, corruptas, poco éticas,
manipuladoras, sinvergüenzas, tramposas y usureras. Incluso, se encuentran
negligentes, insolentes y con insuficiente capacidad profesional (Krakowiak &
Seixas, 2025) hasta descarados, ineficientes y cínicos. Resulta notable la
escasa voluntad de resolver los casos de corrupción o mala administración  
(Millan & Esteinou, 2017) que da lugar a una figura de poca transparencia en
el desempeño de sus funciones.

Entre los patrones que se pueden identificar para detectar comportamientos
de contratación con actores corruptos, destacan la fecha de creación reciente
del contratista y la del primer contrato, si no cumple el perfil académico o de
experiencia necesario para brindar el servicio o si tiene experiencia, pero con
un solo funcionario, o tienen influencias políticas que, en este caso, hacen que
potencialmente los actores corruptos sean menos vulnerables a las
intervenciones de transparencia. Por ejemplo, como indican Keefer y Roseth
(2024), la ley colombiana prescribe auditorías extensas y costosas de los
operadores de PAE (Programa de Alimentación Escolar) por ende, los
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gobiernos departamentales prefieren desviar los fondos de auditoría a la
compra de comidas escolares adicionales seleccionados por factores políticos.
Así, las intervenciones de transparencia son prometedoras en la lucha contra
la gran corrupción cuando las estrategias de auditoría de bajo costo,
implementadas por actores no gubernamentales, parecen ser una alternativa
viable.

En la misma línea, García y Argimon (2016) sostuvieron que el fortalecimiento
de la calidad y la transparencia en la gestión del sistema de salud influyen
positivamente en el estado de salud de la población al incidir en las políticas
sanitarias e intersectoriales, en la administración de las instituciones de salud y
en la atención clínica. Todo ello se traduce en una mayor eficiencia y en
mejores resultados en términos de salud y bienestar social. Por lo que, si los
datos están disponibles, los agentes interesados tendrán los elementos para
poder opinar e incidir en la sociedad. Por ello, se resalta la importancia de la
interconectividad para evitar problemas de coordinación en los procesos de
contrataciones públicas. 

Por su parte, Krakowiak y Seixas (2025) determinaron que el monitoreo
aumenta la detección de ineficiencias administrativas y corrupción, pues
reduce los gastos municipales y mejora la salud fiscal municipal. Más aún en
un país, como Brasil, mayoritariamente compuesto por municipios pequeños,
los cuales a menudo son afectados por la corrupción y las ineficiencias
administrativas. 

Debe considerarse que tanto la ineficiencia administrativa como la corrupción
incrementan los costos de la administración pública. La primera desperdicia
recursos mediante el consumo irracional de fondos públicos, mientras que la
segunda impone sobreprecios en los bienes contratados, otorga beneficios
indebidos a cambio de sobornos y desvía recursos, lo cual obliga a modificar
los contratos para completar los proyectos (Krakowiak y Seixas, 2025).

Entre los factores utilizados para identificar posibles irregularidades vinculadas
a la corrupción en los procesos de contratación pública en Colombia se incluye
la detección de similitudes entre propuestas técnicas, la identificación de
manipulación en las ofertas y la existencia de posibles carteles. Estos
aspectos pueden ser abordados mediante la implementación de sistemas que
analicen datos de forma automatizada que facilitan la identificación y
prevención de nuevos casos. 
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Esto implica el uso de software capaz de establecer índices de riesgo de
presuntas prácticas corruptas en convocatorias públicas a través de la
integración y articulación de diversos servicios especializados (Luna et al.,
2023). Para el caso peruano, la variante de manipulación de ofertas hace que
por razones políticas, financieras o favoritismos el perfil del contratista calce
con los Términos de Referencia de los servicios contemplados en el Cuadro
Multianual de Necesidades de toda entidad pública. En la misma línea, Garate
et al. (2023) señalan que los indicadores que miden el funcionamiento de
compras públicas mediante inteligencia artificial permiten capturar riesgos en
los procesos de contrataciones públicas.

A nivel sistemático, Piña et al. (2021) proponen un esquema integrador que
articule los sistemas administrativos del Estado, las responsabilidades de las
autoridades en cuanto a derechos humanos, el derecho a la información
pública, es decir, la transparencia, la rendición de cuentas y la colaboración
entre los distintos niveles de gobierno en la prevención, detección y sanción de
faltas administrativas y actos de corrupción; así como en la supervisión y
control del uso de los recursos públicos y en el cumplimiento de las
obligaciones de los servidores públicos.

Los patrones de detección están enmarcados en el objeto de una auditoria
forense, la cual es sin duda un tema de actualidad e importancia, vinculado
directamente con la detección y lucha contra la corrupción y con la labor que
deben desarrollar no solo el gobierno sino organizaciones profesionales en los
sectores públicos del Ecuador con evidencias y pruebas necesarias (Toro et
al., 2021). De esta manera, la detección representa una recomendación
práctica que puede facilitar a las autoridades el trabajo y reducir el tiempo
requerido para evaluar la idoneidad de un programa. Un sistema que carece
de mecanismos eficaces de detección, o cuyos componentes funcionan de
manera deficiente, no puede considerarse adecuado, incluso una
implementación deficiente de investigaciones internas puede hacer que el
sistema de detección de conductas ilícitas resulte claramente ineficaz (Boehler
& Montiel, 2021). En un sentido sistemático, si se no se detecta la corrupción
de manera temprana, esta se propaga a otros procesos de manera paralela
durante la ejecución del proceso afectado, lo cual corrompe su estado final
(Diego et al., 2011).

De lo expuesto, se evidencia que la corrupción y las ineficiencias
administrativas en el sector público, a menudo ignoradas por la prensa,
causan daños significativos, especialmente a los grupos más vulnerables de
las ciudades tanto económica como socialmente subdesarrolladas. 
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Por ello, estos patrones buscan aumentar la probabilidad de detectar y
sancionar conductas oportunistas, reduciendo tanto las posibles ganancias
derivadas de la corrupción como la probabilidad de ineficiencia causada por
patrones de comportamiento negligentes o indolentes entre los servidores
públicos.

De esta manera, la pregunta de investigación es la siguiente: ¿La identificación
de patrones de los contratistas, mediante análisis de datos e inteligencia
artificial, se asocia con una detección temprana de corrupción en
contrataciones públicas de servicios? Ante lo cual se plantea la siguiente
hipótesis: la identificación de patrones de los contratistas, mediante análisis de
datos e inteligencia artificial, se asocia significativamente con una detección
temprana de corrupción en contrataciones públicas de servicios. Así, el
objetivo es identificar y analizar los patrones de comportamiento asociados a la
corrupción en las contrataciones públicas de servicios, mediante análisis de
datos e inteligencia artificial, con el fin de desarrollar un modelo predictivo para
su detección temprana.
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3. Método
Para efecto de la investigación contable, el enfoque o modelo de investigación
siguió las bases filosóficas de la corriente intelectual del pragmatismo, el cual
se enfoca en las soluciones prácticas a partir de ideas efectivas. En este caso,
el desarrollo de patrones de detección de corrupción busca resolver un
problema real, como la corrupción, de forma práctica y basada en la
experiencia. Se prioriza la solución que produce el mejor resultado práctico en
el sector público con sus propias herramientas tecnológicas disponibles.

La investigación es descriptiva porque muestra diferentes tipologías de
patrones que tienen los contratistas al perfeccionar la contratación de un
servicio como locadores de servicios. Para ello, se procedió a evaluar su
situación académica para fines del perfil solicitado, situación financiera y
tributaria, situación previsional, naturaleza de los contratos firmados, y
situación social y administrativa. Y es de corte longitudinal, ya que se recogen
los datos de órdenes de servicios y demás información (patrones) en
diferentes periodos fiscales.
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En tanto los comportamientos de las variables en estudio no fueron
provocados intencionalmente por el investigador, se presenta un diseño de
investigación no experimental. Con ello, se tuvo como población al total de
procesos de contratación de servicios a nivel país en sus tres niveles, y una
muestra seleccionada por muestreo no probabilístico por conveniencia de 37
órdenes de servicio correspondiente a 6 actores públicos ubicados en los
distintos niveles de gobierno nacional, regional y local del país, lo que permitió
observar diferencias contextuales entre niveles administrativos y territoriales. El
tamaño de la muestra hace referencia a casos documentados de
contrataciones de servicios bajo la modalidad de contrataciones menores y se
excluyeron licitaciones de bienes y ejecución de obras públicas.

Con la elaboración de un sólido marco teórico, la investigación tiene un
enfoque mixto: es cualitativo toda vez que se enfoca en un análisis de
ocurrencia de palabras de la documentación recolectada de las fuentes de los
6 actores públicos objeto de estudio que realizaron contrataciones por los
periodos 2018-2025, lo cual se ve en la Tabla 1.
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Tabla 1
Contratistas con irregularidades en contratación de servicios

Para tal efecto, se realizó un análisis de ocurrencia de palabras medida no por
su frecuencia sino por su relevancia, es decir, para que mostrara la fortaleza
que existe entre las palabras. En tal sentido, se procedió con la creación de
Mapa de Ocurrencia de Términos basado en datos de texto, utilizando para
ello el software VOSviewer - Visualizing scientific landscapes, el cual muestra
el 60% de los términos de mayor relevancia con un conteo binario de una base
de datos proporcionada y se estableció un nivel de ocurrencia por término de
2.
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Del mismo modo, se realizó un análisis cuantitativo y con inteligencia artificial,
a través de ChatGPT 4, con los datos extraídos de fuentes de acceso de
información pública.  Para ello, se utilizaron las siguientes fuentes para
recopilar información:
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Búsqueda de órdenes de servicios por RUC y entidad contratante:
https://prod2.seace.gob.pe/seacebus-
uiwdpub/buscadorPublico/buscadorPublico.xhtml

  
Fecha inicio de actividades - ficha ruc, así como su condición activo,
habido, tipo de contribuyente: https://apps.oece.gob.pe/perfilprov-
ui/ficha/10463969383

Ficha Sunedu: https://enlinea.sunedu.gob.pe/

Afiliación a partido político:
https://sroppublico.jne.gob.pe/Consulta/Afiliado/Index

Afiliación vigente o no a un sistema pensionario:
https://servicios.sbs.gob.pe/reportesituacionprevisional/afil_consulta.aspx

 
Perfil activo en el registro nacional de proveedores y su fecha de
inscripción con respecto a los contratos obtenidos
https://www.rnp.gob.pe/constancia/rnp_constancia/ConsultaRuc.asp?
action=enviar

Importe total contratado con el Estado, filtro por años, gobierno y
departamento: https://apps5.mineco.gob.pe/proveedor/   

 
Y finalmente, se comprobó si tiene vida activa en redes sociales

Detección temprana de corrupción en contrataciones públicas: un análisis de patrones
en el perú utilizando inteligencia artificial

Consecuentemente, los datos confirmaron la presencia y efectividad de
patrones o banderas rojas en el proceso de detección temprana de casos de
corrupción en las contrataciones de servicios en el sector público.
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Basado en las fuentes referenciadas y en los datos de acceso abierto y
público, se tuvieron los siguientes patrones consistentes en irregularidades en
las contrataciones públicas de servicios en el Perú en los 6 actores
involucrados en sus distintas 37 órdenes de servicios en global celebradas en
los últimos años.

En la figura 1 se evidencia que dos contratistas tienen vinculación con un
partido político, de los cuales uno no tiene el grado académico de bachiller
mínimo, lo cual es un requisito para contratar con una entidad pública, en este
caso, un municipio (gobierno local – GOLO). Respecto al grupo libre de
influencia política, se obtiene un patrón en el que tres sujetos tampoco tienen
grado académico suficiente para cerrar una orden de servicios con entidades
del gobierno nacional como los ministerios. 

Respecto a la búsqueda integral de todas las bases de datos referenciadas, se
realizó la revisión de literatura en base a estudios alojados en revistas
indexadas: Scopus, Web of Science, Science Direct, Elsevier, y Scielo. La
búsqueda de documentos y publicaciones se realizó buscando una ecuación
que incluía los siguientes términos: “compras" and "públicas" and
"transparencia" and "corrupción" para ubicar registros que contengan todos los
términos deseados y realizar una búsqueda más selectiva.
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4. Resultados

Figura 1
Patrones de los contratistas: pertenencia a un partido político, grado
académico y nivel de gobierno de la entidad contratante. 

Irvin Luis Llave Angulo

Nota. Elaborado por datos tomados de Consulta detallada de afiliación por Jurado
Nacional de Elecciones, del Registro Nacional de Grados Académicos y Títulos
Profesionales de SUNEDU; y del Buscador Público de Órdenes de Compra y
Órdenes de Servicios por Sistema Electrónico de contrataciones del Estado
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También se aprecia que todos los actores contrataron bajo la modalidad más
crítica a nivel de control gubernamental: las contrataciones menores a 8 UIT
o conocidas como contratos menores según la nueva Ley 32069. Si bien se
puede contratar por importes debajo del umbral indicado, resalta cuando los
contratos en grupo y en corto tiempo superan dicho límite, lo cual se ve en la
tabla 3. Este fenómeno es conocido como fragmentación de contratos que
ocurre para evitar la competencia en un proceso de contratación de servicios y,
por ende, quedar excluidas del ámbito de aplicación de la antigua Ley N.º
30225, es decir, la Ley de Contrataciones del Estado. 

[1]

Se observa que el contratista 1 tiene sus tres primeras órdenes de servicios en
menos de 5 meses, las cuales superan el umbral de 8 UIT (67,500 soles). Del
mismo modo, si se observan las tres últimas órdenes de servicios, estas se
emiten en menos de 5 meses también por un importe superior a 8 UIT (75,000
soles). Respecto a los contratistas 2 al 6, si bien no se observa superar el
umbral de 8 UIT, sí se aprecia una única experiencia como locadores de
servicios con un solo contratante, pues no muestran experiencia previa en
otras instituciones públicas. 

[1] Nuevo valor en el tipo de contratación: contrataciones hasta 9 UIT (D.U. 016 - 2022)

Detección temprana de corrupción en contrataciones públicas: un análisis de patrones
en el perú utilizando inteligencia artificial

Tabla 2
Lista de Órdenes de Servicios: Datos SIAF, Importe y Fechas, 2018-2025
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Tabla 2
Lista de Órdenes de Servicios: Datos SIAF, Importe y Fechas, 2018-2025

La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979



Página 145

Integrando más patrones, se obtiene que la mayoría de los contratistas tiene
como intención no solo iniciar actividad ante la administración tributaria con el
CIIU 9609 - OTRAS ACTIVIDADES DE SERVICIOS PERSONALES N.C.P.,
sino que registran una presunta actividad comercial al evidenciarse códigos
como el 28111, 7110 y 8411. Lo más insólito es que, para operar bajo la figura
de dos primeros códigos, se tiene que emitir factura electrónica; sin embargo,
a la fecha solo pueden emitir boleta electrónica, lo cual evidencia que tuvieron
actividad comercial que fue dada de baja. Lo anterior se demuestra en la
Figura 2.

Detección temprana de corrupción en contrataciones públicas: un análisis de patrones
en el perú utilizando inteligencia artificial

Figura 2
Patrones de los contratistas: tipo de comprobantes que emite, modalidad de
contratación y tipo de actividad según CIIU

Nota. Elaborado con datos tomados de Consulta RUC por SUNAT (https://e-
consultaruc.sunat.gob.pe/cl-ti-itmrconsruc/FrameCriterioBusquedaWeb.jsp), del
Buscador Público de Órdenes de Compra y Órdenes de Servicios por Sistema
Electrónico de contrataciones del Estado (https://prod2.seace.gob.pe/seacebus-
uiwd-pub/buscadorPublico/buscadorPublico.xhtml
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Dicha realidad empresarial puede poner en evidencia malos manejos
financieros que son explicados por la calificación crediticia de la Figura 3. Se
observa que el 50%, es decir, tres actores, no tienen una calificación normal
sino de deuda castigada, lo cual coincide con lo afirmado en la Figura 2. Esta
bandera roja se afianza más cuando los tres autores (50%) tienen sanciones
administrativas referente a papeletas de tránsito, lo cual puede tomarse como
una evidencia de la figura de una persona con estrés financiero y mental. 

Del mismo modo, se aprecia que el 50% de los seis contratistas evaluados no
tiene redes sociales, lo que podría mostrar un escenario de poca transparencia
en su quehacer, ya que es un requisito al ser parte del aparato estatal. En
cuanto al sistema de pensiones al que están afiliados, se aprecia que la
mayoría está afiliado al Sistema Privado de Pensiones; sin embargo, la
persona con patrones negativos de deuda castigada, con papeletas de tránsito
y sin redes sociales muestra una tendencia a no tener una relación laboral o
estar sujeto a planilla, donde se le aplicarían una serie de descuentos.

Irvin Luis Llave Angulo

Figura 3
Patrones de los contratistas: calificación crediticia, régimen pensionario,
sanciones administrativas de tránsito, y uso de redes sociales

Nota. Elaborado por datos tomados de Consulta el Reporte de Crédito de terceros
por Mi Sentinel, de la Búsqueda de Afiliado en el Sistema Privado de Pensiones por
Asociación Privada de Pensiones, de Consulta de Papeletas por Servicio de
administración Tributaria – Lima, de Consulta de Papeletas del Ciudadano por MTC
y el análisis de redes sociales. 
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Para establecer un grado de ocurrencia de los términos procesados en el
proceso de identificación de los distintos patrones de detección temprana de
actos corruptos en contrataciones públicas de servicios, junto con el análisis
de la información brinda a la inteligencia artificial, se elaboró la Figura 4. La
detección temprana de actos de corrupción parte de la investigación del
contexto en que se convocó el contrato, evaluar si tiene experiencia con otras
entidades públicas para tener un bajo riesgo de corrupción, revisar si la buena
pro fue por una vinculación política, esto con el afán de evitar retrasos o
incumplimientos en los plazos, verificar la situación financiera (condición
normal o deuda castigada) del contratista. De esta forma, la falta de control
permitirá el incumplimiento de los requisitos de una contratación de servicios y
su recurrencia cotidiana en el aparato estatal.  

Detección temprana de corrupción en contrataciones públicas: un análisis de patrones
en el perú utilizando inteligencia artificial

Figura 4
Mapa de Ocurrencias de Términos
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De los resultados presentados, se puede establecer que los patrones que
permiten la detección anticipada de contrataciones corruptas con locadores de
servicios se encuentran vinculados a la ausencia de filtros o controles de
revisión de contar con título profesional para participar como locador de
servicio a pesar de que las bases indican dicha exigencia. Del mismo modo,
se puede apreciar la vinculación política para concretar la contratación de
servicios, lo que explica la omisión de revisar si se cuenta con el grado
académico respectivo, y esta incidencia se da más a nivel de gobierno
regional y local.Como indica Keefer y Roseth (2024), en Colombia solo unos
pocos contratistas con influencia política en cada departamento (estado)
proporcionan comidas escolares y atienden a miles de estudiantes cuyas
familias individualmente sufren pequeñas pérdidas por la elusión de
responsabilidades de los contratistas.

En materia de inteligencia artificial, Garate et al. (2023) hallaron 4 indicadores
de riesgo de anomalías en la gestión de los procesos de adquisiciones por
parte de las entidades públicas del Perú. Estos indicadores son los
funcionarios mal remunerados, control interno insuficiente, mala aplicación de
contratos y procedentes de corrupción. Además, estos guardan relación con
los patrones identificados: situación crediticia, débil control interno,
fragmentación de contratos y vinculación política respectivamente.

A nivel nacional, se aprecia que el expediente de los contratos no cuenta con
el grado académico exigido. Esta realidad se agudiza más cuando en este
nivel de gobierno se tienen contratos fragmentados para evitar el concurso
público, según la ley de contrataciones. De manera similar, Krakowiak y
Seixas (2025) establecieron que implementar controles más efectivos sobre
las actividades del sector público aumenta la probabilidad de detectar y
sancionar la mala conducta. Así, la corrupción, la negligencia y la indolencia
serán menos atractivas para los agentes, en otras palabras, el control social
tiene el potencial de combatir la corrupción local y mejorar la eficiencia y la
rendición de cuentas de la gestión pública.

Del mismo modo, al evaluar la situación comercial y/o financiera, se cuenta
con contratistas que han tenido un historial de haber ejercicio actividades
empresariales y que luego proceden a dar de baja a los mismos al tener
códigos CIIU diferentes a la de un locador de servicios.

5. Discusión

Irvin Luis Llave Angulo
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Esto está alineado al hecho de que se hallaron contratistas que reportan
calificación crediticia en deuda castigada y con una situación administrativa
inadecuada en el comportamiento ante la sociedad en cuanto a papeletas de
tránsito. 

En virtud de lo señalado por Luna et al. (2023), los servicios propuestos e
implementados de una herramienta de software a partir de fuentes de
información pública hacen posible detectar posibles casos de corrupción en la
información y documentación relacionada con los procesos de contratación
pública con un elevado nivel de precisión. En la misma línea, Toro et al. (2021)
señalan que la auditoría financiera  y forense son herramientas de detección y
prevención de fraudes en entidades.

Detección temprana de corrupción en contrataciones públicas: un análisis de patrones
en el perú utilizando inteligencia artificial

Para concluir, es importante mencionar que para detectar anticipadamente la
corrupción en los procesos donde participan los locadores de servicios, es vital
considerar el perfil académico que es poco evaluado cuando hay influencia
política. Además, si el contratista tiene sanciones administrativas en materia de
tránsito, tiene calificación crediticia baja, y tiene únicamente experiencia en
una sola entidad, requisito que es solicitado en términos independientes en
varias convocatorias, y contrata por montos pequeños y variados.

Por los hallazgos obtenidos, podemos tener el siguiente modelo a implementar
por parte del Área de Logística o Abastecimiento en la fase de compromiso en
el SIGA. De acuerdo con el funcionamiento del Módulo de Logística del SIGA,
el área de logística autoriza el Pedido de Compra o Servicio, y como área
responsable de la investigación de mercado de los proveedores, procede a
actualizar los datos de los proveedores de servicios en el Plan Anual de
Obtención PAO y luego procede a registrar los datos en la ruta Adquisiciones/
Orden de Servicio los datos del mismo proveedor previamente anotado. Por
ende, la aplicación de patrones se daría antes de la fase de certificación y
también en la fase de compromiso para evitar la generación de un número de
expediente SIAF que perfecciona la orden de servicio (ver en la Figura 5).

6. Conclusiones
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Figura 5
Modelo de Patrones de detección temprana de riesgo de corrupción 

Nota. Elaboración propia.

Irvin Luis Llave Angulo

La principal limitación del estudio ha sido el no exponer los nombres reales de
los involucrados de manera directa, a pesar de que la información es pública
según la Ley de Transparencia y Acceso a la Información Pública. No
obstante, sí se alcanza a compartir datos administrativos para realizar el
análisis cualitativo de los patrones que comparten entre ellos. Del mismo
modo, en materia gubernamental, pocos estudios se hallaron con respecto a
banderas rojas en la detección de corrupción en servicios contratados por
entidades públicas. 

Una de las acciones a recomendar va dirigida a la Escuela Nacional de
Control. Esta institución debe incorporar en el contenido de los cursos, que
forman parte de las acciones de capacitaciones, mayores patrones de
detección temprana de esquemas de corrupción en las capacitaciones que
realizan las distintas oficinas de control institucional. También se sugiere a las
Oficinas de Control Previo instaladas en cada Dirección General de
Abastecimiento junto con el Comité de Selección implementar mayores
requisitos y políticas de control en la evaluación de los expedientes que
presenten los postores que buscan convertirse en contratistas.
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A la Contraloría General de la República, se le recomienda no limitarse a
acciones de control posterior y destinar mayores esfuerzos y recursos a las
acciones de control previo, ya que al cierre del año 2024 representa el 0.3%
del universo de servicios de control que efectúa la autoridad nacional de
control. Del mismo modo, es necesario implementar cláusulas de conformidad
normativa para la prevención de la corrupción y, de tener antecedentes,
establecer programas de compromiso.

Al Ministerio de Economía y Finanzas, se le recomienda replantear el diseño
del sistema SIAF Web para obtener una mayor interconectividad e
interoperabilidad en cuanto a la disponibilidad de consulta de mayores fuentes
de información vinculadas a los patrones ya revisados, esto con el afán de que
funcione como un filtro de control en las fases de certificación y compromiso.
Esto se puede replicar en el SIGA en la fase de indagación, investigación de
mercado, según la nueva ley de contrataciones. 
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Corresponde a la Presidencia del Consejo de Ministros (PCM) informar a la
ciudadanía acerca de la existencia de portales web gubernamentales que
contienen datos sobre el presupuesto público y estadísticas relevantes.
También le corresponde analizar la cantidad de consultas realizadas a través
del Portal de Transparencia, con el objetivo de implementar acciones que
tengan un mayor impacto en la sociedad.

Para futuras investigaciones, se proponen las siguientes preguntas con el fin
de ampliar el estudio de este problema: ¿Qué factores adicionales pueden
evidenciar una detección temprana de corrupción en contratación de
servicios?, ¿qué patrones de detección anticipada de corrupción en
contratación de servicios existen en el proceso de litación publica de bienes?
Y, por último, ¿a nivel de gobierno, los patrones tienen el mismo nivel de
relevancia en los contratistas de servicios?  
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LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable, busca ser un
referente y fuente de consulta en el desarrollo académico y empresarial.
Dirigida a investigadores y profesionales relacionados con estas disciplinas.El
Comité Editorial de la REVISTA acepta para publicación, artículos en español,
inglés y portugués, inéditos y originales, producto de investigación, reflexión y
revisiones bibliográficas, que sigan una rigurosa metodología investigativa, con
aportes significativos para nuevos conocimientos. Las áreas temáticas en las
que se publican los artículos son, contabilidad financiera, finanzas, tributación,
contabilidad de gestión, auditoría, educación, ética y responsabilidad social
empresarial, y tecnologías de la información y comunicación.

Los artículos seleccionados, serán sometidos a una revisión por dos pares,
bajo la modalidad doble ciego, es decir, el autor no sabe quién lo evalúa, y los
árbitros no saben a quién están evaluando.Los artículos seleccionados para
su publicación en la revista, deben seguir los siguientes criterios:

• Extensión entre diez (10) y quince (15) páginas
• Formato Word en letra Arial 11 a espacio y medio
• Márgenes de 2.5 a cada lado
• Citas y referencias bibliográficas según el sistema APA

El orden que debe seguir la estructura del artículo seleccionado debe ser el
siguiente, o uno similar:

1. Página de presentación

Título en español, inglés y portugués, el cual debe ser conciso e informativo,
sobre el contenido central de la publicación. No debe exceder de 20
palabras.Breve reseña de cada autor: Los autores serán identificados con su
nombre, apellido(s), los niveles de formación alcanzados (indicando de mayor
a menor grado obtenido), vinculación institucional -ciudad, país-, cargo actual,
dirección de correspondencia y correo electrónico de contacto. En el caso de
varios autores, se debe seleccionar uno de ellos para la correspondencia y
comunicaciones sobre la publicación.
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Resumen analítico en español, inglés y portugués, con una extensión no
mayor a 200 palabras, el cual debe describir los propósitos u objetivos, el
material y método, los resultados principales, y las conclusiones más
importantes del trabajo. Se deben evitar las citas y ecuaciones.

Palabras clave en español, inglés y portugués Los autores deben proponer de
tres (3) a ocho (8) palabras clave que identifiquen el contenido principal del
artículo.

2. Cuerpo del artículo

Introducción. Debe dar cuenta de los antecedentes y objetivos del trabajo de
investigación, por lo que plantea el hilo conductor del artículo.

Marco teórico. Este apartado comprende la revisión de la literatura que justifica
la investigación. Debe incorporar los resultados de otras investigaciones u
obras que validan y respaldan la importancia y necesidad del trabajo de
investigación realizado.

Metodología. Debe presentar y justificar la metodología seleccionada para la
investigación, así como los métodos y procedimientos que se utilizaron para
llegar a los resultados.

Resultados. Presenta los principales resultados que se han obtenido, producto
de la aplicación de la metodología seleccionada, lo cual debe hacerse de
manera comprensible y explícita para evaluar la validez de la investigación.

Conclusiones. Se conectan con los objetivos del estudio, establecidos en la
Introducción, mas no representa un resumen del mismo. Se resaltan las
recomendaciones y limitaciones del artículo y se plantean futuras líneas de
investigación, de ser el caso.

Bibliografía o fuentes de información. Se incluye todos los documentos que se
citaron en el texto y deben ir en una sección al final del artículo. 

Todas las referencias se presentan de acuerdo al estilo APA séptima edición.
En los casos que existan referencias bibliográficas que no han sido citadas, el
Editor se reserva el derecho de eliminarlas del texto del artículo aprobado para
publicación. Asimismo, todas las citas incluidas en el texto del artículo, deben
estar incluidas en las referencias bibliográficas.
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3. Cuadros y figuras

Los cuadros y figuras deben ser incluidos en la sección o párrafos
correspondientes y deben ser enviados, en forma adicional, en el programa
original (Excel, power point o similares).Instrucciones a los autores.

4. Envío de comunicaciones

Los artículos para evaluación deben ser enviados a la dirección de correo
electrónico siguiente:revistalajunta.org@gmail.com

5. Página web

LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable cuenta con la
siguiente página web: www.revistalajunta.jdccpp.org.pe

LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable
se publica dos veces al año, en junio y diciembre
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LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable, seeks to be a
reference and source of consultation in academic and business development.
Directed to researchers and professionals related to these disciplines.The
Editorial Committee of the REVISTA accepts for publication, articles in Spanish,
English and Portuguese, unpublished and original, product of research,
reflection and bibliographic reviews, which follow a rigorous research
methodology, with significant contributions for new knowledge. The thematic
areas in which the articles are published are financial accounting, finance,
taxation, management accounting, auditing, education, ethics and corporate
social responsibility, and information and communication technologies.The
selected articles will be subjected to a review by two pairs, under the double
blind modality, that is, the author does not know who evaluates it, and the
referees do not know to whom they are evaluating.The articles selected for
publication in the journal must follow the following criteria:

• Extension between ten (10) and fifteen (15) pages
• Word format in Arial 11 font a space and a half
• Margins of 2.5 on each side
• Appointments and bibliographical references according to the APA systemThe
order that the structure of the selected article should follow should be the
following, or a similar one

1. Presentation page

Title in Spanish, English and Portuguese, which must be concise and
informative, about the central content of the publication. It should not exceed
20 words.Brief review of each author: The authors will be identified with their
name, surname (s), the levels of training achieved (indicating from highest to
lowest degree obtained), institutional linkage -city, country-, current position,
correspondence and mail address electronic contact. In the case of several
authors, one of them must be selected for correspondence and
communications about the publication.
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Analytical summary in Spanish, English and Portuguese, with an extension of
no more than 200 words, which should describe the purposes or objectives,
the material and method, the main results, and the most important conclusions
of the work. Citations and equations should be avoided.Keywords in Spanish,
English and Portuguese Authors should propose three (3) to eight (8) keywords
that identify the main content of the article

2. Article body

Introduction. It must give an account of the background and objectives of the
research work, so that raises the thread of the article.Theoretical framework.
This section includes a review of the literature that justifies the investigation. It
must incorporate the results of other research or works that validate and
support the importance and necessity of the research work carried
out.Methodology. You must present and justify the methodology selected for
the research, as well as the methods and procedures that were used to arrive
at the results.Results. It presents the main results that have been obtained,
product of the application of the selected methodology, which must be done in
a comprehensible and explicit way to evaluate the validity of the
investigation.Conclusions. They are connected to the objectives of the study,
established in the Introduction, but it does not represent a summary of it. The
recommendations and limitations of the article are highlighted and future lines
of research are proposed, if applicable.Bibliography or sources of information. It
includes all the documents that were cited in the text and must go in a section
at the end of the article. All references are presented according to APA style
seventh edition. In cases where there are bibliographic references that have
not been cited, the Editor reserves the right to eliminate them from the text of
the article approved for publication. Likewise, all citations included in the text of
the article must be included in the bibliographic references.

3. Pictures and figures

The tables and figures must be included in the corresponding section or
paragraphs and must be sent, in addition, in the original program (Excel, power
point or similar).

4. Sending communications

The articles for evaluation must be sent to the following e-mail
address:revistalajunta.org@gmail.com
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5. Website

LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable has the following
web page: www.revistalajunta.jdccpp.org.pe

LA JUNTA. Revista de innovación e investigación
contableis published twice a year, in June and December
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	Palabras de la presidenta
	Página 6
	Estimados colegas e investigadores:
	La contabilidad no es solo un lenguaje de los negocios, pues es también una herramienta para transformar realidades y abrir caminos hacia un futuro más justo, sostenible e innovador. En tal sentido, se presenta una nueva edición de LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable, un espacio que refleja el compromiso de nuestra profesión con la ciencia y el desarrollo económico y social.
	Los artículos que conforman esta segunda edición del año 2025 abordan temas de especial relevancia para la evolución de la disciplina contable. Destacan investigaciones vinculadas a la contabilidad ambiental, las finanzas sostenibles, la gestión de costos ambientales, la responsabilidad social empresarial, el capital intelectual y el análisis financiero; asimismo, se incorporan aportes en el ámbito educativo y gubernamental, con especial atención al uso de la inteligencia artificial para la detección temprana de riesgos de corrupción en las contrataciones públicas. Cada artículo representa un aporte valioso que combina experiencia e investigación en busca de la calidad y pertinencia de nuestra profesión.
	La Junta de Decanos de los Colegios de Contadores Públicos del Perú reconoce y valora el trabajo de los autores, revisores y del equipo editorial. Su esfuerzo y dedicación hacen posible que nuestra revista se consolide como referente académico en el ámbito

	contable y empresarial. Por ello, invitamos a la comunidad profesional y académica a recorrer estas páginas, difundir el conocimiento y reflexionar sobre el rol de la profesión en un entorno en un entorno cada vez más dinámico.
	Al ser esta la última edición que me corresponde presentar como presidenta del periodo 2025, expreso mi especial reconocimiento a quienes han contribuido al fortalecimiento de esta importante publicación académica, con la convicción de que la investigación contable seguirá siendo una base fundamental para innovar, inspirar y dejar huella en la sociedad.

	Wendy July Allauca Castillo Presidente JDCCPP
	Página 7
	Palabras de la directora
	Página 8
	Nos complace presentar la segunda edición del año 2025 de La Junta. Revista de Innovación e Investigación Contable, publicación científica de la Junta de Decanos de los Colegios de Contadores Públicos del Perú. Desde su creación en el año 2018, nuestra revista ha mantenido una periodicidad semestral, consolidándose progresivamente como un espacio de difusión del conocimiento y de reflexión académica en las ciencias contables, financieras, de gestión pública y afines.
	Desde la segunda edición del 2023, la indexación en Latindex 2.0 se mantiene como un reconocimiento al trabajo realizado para fortalecer la calidad editorial, el proceso de evaluación por pares y el compromiso con las buenas prácticas de la comunicación científica. Este logro ha sido posible gracias al esfuerzo conjunto del comité editorial, del comité científico, de los revisores y de los autores que confían en este espacio para compartir sus investigaciones.
	De esta manera, los estudios presentados reflejan la participación de investigadores de distintas regiones del país, lo que fortalece el propósito de la revista de promover la investigación contable a nivel nacional y contribuir al debate académico sobre los desafíos contemporáneos de la profesión.
	Esta edición tiene un significado especial y personal, ya que marca el cierre de mi gestión como directora de la revista. Ha sido un honor contribuir al desarrollo de este proyecto editorial que busca fortalecer la investigación contable y promover el intercambio académico. Expreso mi sincero agradecimiento a la Junta de Decanos, al comité editorial, a los revisores y a todos los autores que han sido parte de este proceso.

	Confío en que las futuras gestiones continuarán fortaleciendo este proyecto editorial, ampliando su visibilidad, consolidando su posicionamiento en la comunidad académica nacional e internacional y alcanzando indizaciones de mayor impacto, lo cual seguirá elevando la calidad de la revista.
	Invitamos a nuestros lectores a recorrer los artículos de esta edición, seguros de que encontrarán en ellos aportes valiosos para el desarrollo de la investigación, la práctica profesional y la formación académica en las ciencias contables.

	Lorenza Morales Alvarado Directora
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	Editorial
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	La Junta, Revista de Innovación e Investigación Contable, promovida por la Junta de Decanos de los Colegios de Contadores Públicos del Perú, constituye un espacio académico destinado a fomentar, divulgar y consolidar la investigación y el análisis crítico en el ámbito de la ciencia contable y disciplinas relacionadas. En su décima quinta edición, correspondiente al segundo número del año 2025, la revista mantiene su propósito fundacional. De este modo, presenta tres secciones cuidadosamente revisadas y aprobadas por el comité editorial que garantiza su nivel de investigación.
	La Junta, Revista de Innovación e Investigación Contable, promovida por la Junta de Decanos de los Colegios de Contadores Públicos del Perú, constituye un espacio académico destinado a fomentar, divulgar y consolidar la investigación y el análisis crítico en el ámbito de la ciencia contable y disciplinas relacionadas. En su décima quinta edición, correspondiente al segundo número del año 2025, la revista mantiene su propósito fundacional. De este modo, presenta tres secciones cuidadosamente revisadas y aprobadas por el comité editorial que garantiza su nivel de investigación.
	La cuarta investigación aborda las perspectivas sobre los supuestos en la estimación de provisión para cierre de minas en el sector minero peruano. Los resultados destacan la importancia del conocimiento normativo y sectorial, el análisis de eventos futuros y la adecuada revelación y medición de supuestos. El aporte del estudio radica en identificar estos criterios a partir de la experiencia profesional y el análisis de escenarios.

	Y, por último, en esta sección, la quinta investigación analizó la relación entre costo y gestión ambiental en empresas industriales no primarias de Abancay. Los resultados evidencian la relación de las variables, especialmente en prevención, control e imagen, por lo que se recomienda fortalecer su implementación y seguimiento oportuno.
	La segunda sección fue denominada “Educación” y contiene un artículo donde el propósito fue evaluar el cumplimiento de los Estándares Internacionales de Educación (IES) en los programas de contabilidad de universidades de la región Junín. El estudio concluye que los programas de educación contable de las universidades de la región Junín si cumplen con la incorporación de los IES, aunque en distintos niveles.
	La tercera sección es nombrada “Gestión Gubernamental” y presenta un estudio donde identificaron patrones para detectar tempranamente actos de corrupción en contrataciones de locadores del Estado Peruano. Para ello, analizaron órdenes con irregularidades del periodo 2018-2025 y concluyen que un modelo preventivo basado en datos públicos fortalece el control y la transparencia en la gestión pública.
	Finalmente, el Comité Editorial agradece a quienes hacen posible la continuidad de este proyecto, especialmente a los autores por sus valiosas contribuciones sobre problemáticas contables actuales, que permitieron publicar esta segunda edición del año. Asimismo, reafirma su compromiso de promover un espacio de difusión y reflexión sobre temas relacionados con organizaciones públicas y privadas.

	Patricia Padilla Vento Editora
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	Contabilidad ambiental y finanzas sostenibles en las empresas del régimen general de Huaraz – Ancash
	Javier Pedro Hidalgo Mejía Universidad Nacional Santiago Antúnez de Mayolo. Perú Walter Medrano Acuña Universidad Nacional Santiago Antúnez de Mayolo. Perú
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	Resumen
	Frente a la escasa información financiera sobre los activos y pasivos ambientales, y la deficiente administración de las decisiones de inversión en aspectos ambientales, sociales y de gobernanza en las organizaciones, surgió la necesidad de identificar el rol de la contabilidad en la gestión ambiental y de las finanzas sostenibles de las empresas del régimen general de Huaraz – Ancash.
	El objetivo fue determinar la relación de la contabilidad ambiental con las finanzas sostenibles de las empresas del régimen general de esta zona en el periodo 2023. El método de investigación fue el cuantitativo, de nivel correlacional, diseño no experimental y transversal; para la recolección de datos se aplicó la técnica de la encuesta y el instrumento fue el cuestionario. Los resultados evidencian la existencia de relación entre la contabilidad ambiental y las finanzas sostenibles, siendo ésta directa muy alta y significativa con un valor ρ = 0.901 y p = .000. Se concluye que la relación entre las variables aún no se maximiza, en tanto existen limitantes en la implementación de la contabilidad ambiental y las finanzas sostenibles, generadas por la ausencia de políticas de gestión ambiental, información financiera razonable y lineamientos que maximicen el valor empresarial.
	Palabras claves: contabilidad, medioambiente, finanzas y sostenibilidad.


	Environmental Accounting and Sustainable Finance in Companies under the General Regime in Huaraz – Ancash
	Abstract
	Given the scarce financial information on environmental assets and liabilities, and the deficient administration of investment decisions in environmental, social and governance aspects in organizations, the need arose to identify the role of accounting in environmental and health management. the sustainable finances of the companies of the general regime of Huaraz – Ancash. The objective of the study was to determine the relationship between environmental accounting and the sustainable finances of companies in the period 2023. The research method used was quantitative, correlational level, non-experimental and transversal design; for data collection, the survey technique was applied with its instrument, the questionnaire. The results of the research show the existence of a relationship between environmental accounting and sustainable finance, this direct relationship being very high and significant with a value ρ = 0.901 and p = .000. Concluding that the relationship between the variables is not yet maximized, since there are limitations in the implementation of environmental accounting and sustainable finance, generated by the absence of environmental management policies, reasonable financial information and guidelines that maximize business value..
	Keywords: accounting, environment, finance and sustainability.
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	Contabilidade ambiental e finanças sustentáveis ​​em empresas sob o regime geral em Huaraz – Ancash
	Página 14
	Resumen
	Dada a escassa informação financeira sobre activos e passivos ambientais, e a deficiente administração das decisões de investimento nos aspectos ambientais, sociais e de governação nas organizações, surgiu a necessidade de identificar o papel da contabilidade na gestão ambiental e da saúde das finanças sustentáveis das empresas. o regime geral de Huaraz – Ancash. O objetivo do estudo foi determinar a relação entre a contabilidade ambiental e as finanças sustentáveis das empresas do regime geral de período 2023. O método de pesquisa utilizado foi quantitativo, nível correlacional, não experimental e desenho transversal; para a coleta de dados foi aplicada a técnica de survey com seu instrumento, o questionário. Os resultados da investigação mostram a existência de uma relação entre a contabilidade ambiental e as finanças sustentáveis, sendo esta relação direta muito elevada e significativa com um valor ρ = 0,901 e p = 0,000. Concluindo que a relação entre as variáveis ainda não é maximizada, uma vez que existem limitações na implementação da contabilidade ambiental e das finanças sustentáveis, geradas pela ausência de políticas de gestão ambiental, informações financeiras razoáveis e diretrizes que maximizem o valor do negócio.
	Palavras chaves: contabilidade, meio ambiente, finanças e sustentabilidade.


	1. Introducción
	A fin de comprender la magnitud de la escasa información financiera y su impacto en las finanzas sostenibles de las organizaciones, es necesario conocer las teorías que fundamentan las funciones de la contabilidad ambiental y las finanzas. La Agencia Europea del Medioambiente (1999) explica que contabilidad ambiental es el conjunto de instrumentos y sistemas útiles para medir, evaluar y comunicar la actuación medioambiental de la organización; en tanto que las finanzas sostenibles son decisiones de inversión que se basan en tres criterios importantes, el medioambiental, social y de gobierno corporativo (Caro y Puch, 2020). Es particularmente preocupante la carencia de registros sistematizados sobre la utilización de recursos naturales, pues solo entre el 40% y el 75% de empresas incorporan indicadores ambientales en sus reportes (Zabala, 2016; Quispe, 2010; Avellán, 2019). En la práctica regional, esta débil cultura contable impide evaluar externalidades y limita la eficiencia. Los estudios muestran que una adecuada contabilidad ambiental puede generar ahorros significativos y aumentar la confianza de inversionistas, aunque, en el contexto planteado de Huaraz, la limitada industrialización y el predominio de MYPEs dificultan la implementación de esquemas sostenibles.
	A nivel internacional, las finanzas sostenibles han adquirido protagonismo tras las crisis sanitarias y conflictos globales, lo que impulsó la atención en criterios ASG (Climate Bonds Initiative, 2021). Sin embargo, la inversión preventiva es insuficiente; por ejemplo, en América Latina menos del 2% del presupuesto se destina a ello, pese a los más de 1,500 desastres ocurridos entre 2000 y 2022 que generaron costos anuales de USD 58,000 millones (Luna, 2024). Asimismo, ecosistemas vitales como los humedales muestran un deterioro del 22% desde 1970. Pese a ello, en cuanto a financiamiento climático, la región recibe USD 35,000 millones anuales que resultan insuficientes frente a la magnitud de la crisis, lo que evidencia una respuesta fragmentada.
	En el ámbito corporativo latinoamericano, aunque se registran gastos ambientales, el compromiso real es limitado: solo el 46% tiene políticas formales de sostenibilidad y menos del 40% publica reportes ASG (RSM International, 2024; Helmi Group, 2025). Además, solo un 30% de empresas
	Página 15

	Página 16
	monitorea KPIs ambientales, mientras que la capacidad técnica para adoptar estándares IFRS S1 y S2 es baja. El desconocimiento del rol de la contabilidad ambiental explica que se registren gastos, pero no se revelan inversiones ni beneficios (Martínez et al., 2021).
	El Perú enfrenta alta vulnerabilidad frente al cambio climático, especialmente por eventos asociados a “El Niño”, que explican el 70% de desastres nacionales. Las pérdidas podrían llegar al 6% del PBI en 2030 y superar el 20% en 2054 (Climate Bonds Initiative, 2022). Aunque las finanzas sostenibles representan una alternativa, las MIPYME, que constituyen el 99.6% del tejido empresarial y generan el 88% del empleo, rara vez adoptan estos enfoques debido a baja formación financiera y limitada capacidad para generar reportes ambientales. El mercado GSS+ alcanzó USD 4,800 millones en 2021, pero estos recursos casi no llegan a las MIPYME, que además enfrentan alta informalidad (60%) y dependencia del financiamiento no bancario (52%).
	En el contexto regional de Áncash, menos del 20% de Pymes destinan recursos a sostenibilidad y solo el 12% incorpora variables ambientales en sus registros, lo que genera políticas meramente declarativas (Albornoz, 2026). La falta de sistemas de reporte impide orientar decisiones hacia el valor empresarial sostenible. El 90% del impacto ambiental proviene de la cadena de suministro y gestionar adecuadamente estos procesos podría reducir costos en 16% y aumentar la rentabilidad en 47% (El País, 2025).
	En Huaraz, el 95% de las Pymes del régimen general no incorpora principios de contabilidad ambiental ni criterios de finanzas sostenibles, pues carecen de políticas alineadas, reportes integrados e inversiones ambientales (Ministerio del Ambiente, 2023).
	De persistir esta situación, se limitará la capacidad de desarrollar procesos articulados de gestión contable ambiental y de tomar decisiones de inversión basadas en responsabilidad ambiental, social y gobernanza corporativa. Los resultados de la investigación permitirán comprender la importancia de implementar procesos adecuados de contabilidad ambiental y finanzas sostenibles, no solo para mejorar la rentabilidad, sino también para mitigar el impacto ambiental negativo generado por sus actividades económicas.
	Por las razones expuestas fue necesario indagar sobre el grado de relación entre las variables objeto de análisis. Para ello, se planteó la interrogante general ¿Cómo se relaciona la contabilidad ambiental con las finanzas sostenibles de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023?
	Considerando los hechos descritos, la fundamentación teórica y el marco conceptual correspondiente, se planteó el objetivo general siguiente, determinar la relación de la contabilidad ambiental con las finanzas sostenibles de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023. Asimismo, se planteó como hipótesis general que la contabilidad ambiental se relaciona directamente con las finanzas sostenibles de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.


	2. Marco teórico
	Los antecedentes revisados muestran una convergencia entre contabilidad social, contabilidad ambiental y finanzas sostenibles. Los estudios de Díaz-Gil (2024), Lavrova-Manzenko et al. (2023), Khodamipour et al. (2023) y Dash y Sahoo (2024) evidencian que tanto la contabilidad social y ambiental influyen en la gestión empresarial, la responsabilidad social corporativa y la sostenibilidad, aunque persisten limitaciones metodológicas, vacíos normativos, barreras culturales, escasa adopción tecnológica y dificultades para cuantificar beneficios ambientales y sociales.
	En el ámbito de las finanzas sostenibles, Sainz y Galarraga (2024), Barrera y González (2021), Beltrán (2021), Culasso (2022), Cita y Aparicio (2022) y Galarza et al. (2021) resaltan la relevancia creciente de la financiación climática, los instrumentos financieros verdes y la consolidación de modelos financieros sostenibles, así como la necesidad de integrar el entorno natural en los sistemas contables y fortalecer la regulación ambiental.
	Los estudios empíricos de Sinforoso (2022), Mantilla et al. (2019), Medina y Rojas (2021), Gómez y Orozco (2021) y Quispe (2020) demuestran que la contabilidad ambiental se vincula directa y significativamente con la competitividad, la rentabilidad y la sostenibilidad empresarial, al apoyar la toma de decisiones, la prevención de costos futuros y el fortalecimiento del desempeño operativo y financiero.
	El soporte teórico revisado, desde Ludevid (1999) hasta la Agencia Europea del Medio Ambiente (1999), concibe la contabilidad ambiental como un enfoque que integra dimensiones sociales, naturales y económicas para identificar, registrar y gestionar las interacciones entre organizaciones y entorno. Para ello incorpora información financiera, tributaria y ecológica, lo que favorece la eficiencia y la preservación de recursos.
	En el campo financiero, las aportaciones de Block et al. (2000), Gallopín (2003), Guajardo (2013), Roldán (2024), Padilla (2022) y Oviedo (2022) subrayan que las finanzas buscan la asignación eficiente de recursos, la maximización del valor organizacional y la administración en contextos de
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	de riesgo e incertidumbre. Así, se articulan con la sostenibilidad desde los pilares ecológico, social y económico.
	Respecto a las finanzas sostenibles, los planteamientos de Santander (2023), Papageorgiou (2019), Sifuentes (2022), Larrán y García (2004), UNICEF (2022), Pérez (2015) y Terry (2022) indican que las decisiones de inversión deben integrar criterios ASG y considerar tanto información financiera como no financiera. Para ello deben apoyarse en procesos estructurados de análisis, consenso y orientación al logro de objetivos, dentro de los cuales deben considerarse los proyectos ambientales.
	Finalmente, desde la perspectiva social y de gobernanza, Lee (2008) y CEPAL (2018) plantean que las decisiones deben responder al bienestar colectivo y a principios de transparencia y rendición de cuentas. En el ámbito peruano, la Ley N.º 28611 establece las funciones de advertir y remediar perjuicios de carácter ambiental, lo que muestra la consolidación de un marco de gobernanza ambiental que articula normas, instituciones e instrumentos orientados a la sostenibilidad.


	3. Metodología
	El estudio fue de carácter cuantitativo de alcance correlacional y diseño no experimental, pues busca estudiar el fenómeno en su contexto natural sin manipulación y mediante una medición única de carácter transversal. El análisis de datos se sustentó en el método hipotético-deductivo que resulta adecuado para identificar los factores que explican la relación entre la contabilidad ambiental y las finanzas sostenibles.
	Se empleó el método de encuesta, aplicándose el cuestionario elaborado conforme a los indicadores de estudio, compuesto por dieciocho ítems en escala Likert para medir seis dimensiones teóricas. El instrumento incluyó variables complementarias como objeto del negocio, género y ocupación. Su confiabilidad fue evaluada mediante el coeficiente Alpha de Cronbach y se obtuvo 0,715 para la dimensión de contabilidad ambiental y 0,873 para la de finanzas sostenibles. La validez fue acreditada por dos especialistas en la temática y un experto en metodología, quienes confirmaron la pertinencia, claridad y congruencia del instrumento.
	La población estuvo constituida por 789 directivos con conocimiento en contabilidad ambiental y finanzas sostenibles. La muestra, obtenida mediante muestreo probabilístico por conglomerados, consideró empresas de los sectores servicios, comercial, e industrial pertenecientes al régimen general. Se consideró ese sector dada la formulación de estados financieros y la incidencia
	ambiental de sus actividades, y se alcanzó un total de 176 directivos. Finalmente, la operacionalización de variables se estructuró conforme a los criterios del estudio. De esta manera, la operacionalización de variables tiene la siguiente estructura que se observa en la tabla 1:
	Tabla 1 Operacionalización de variables
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	Para procesar la información, se emplearon técnicas estadísticas respaldadas por aplicaciones informáticas especializadas. Se realizaron estimaciones de la composición muestral, se verificó la confiabilidad a través del Alfa de Cronbach y se validaron los instrumentos con criterio de expertos. Todas estas actividades se desarrollaron utilizando la versión 28 del software IBM SPSS, reconocido por su eficacia en el análisis de datos empíricos.

	3. Resultados
	El estudio presenta, la descripción de la muestra, el análisis de la estabilidad interior del instrumento, la verificación de su validez metodológica, el análisis relacional entre las variables estudiadas y la contrastación estadística empleada para confirmar o rechazar las hipótesis planteadas en la investigación.
	La información expuesta a continuación detalla cómo se encuentra conformada la muestra según las distintas categorías de clasificación establecidas. Eso se visualiza en la tabla 2.
	Tabla 2 Estructuración de la Muestra
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	De la tabla precedente se infiere que casi el 63% de directivos encuestados pertenecen a empresas cuya actividad económica es la de servicios, el 29% de directivos corresponde a empresas comercializadoras; casi el 66% de los directivos encuestados son profesionales ingenieros, y el 6% de los directivos son contadores. Son estos los aspectos más destacados de la segmentación.
	Tabla 3 Test de confiabilidad
	La Tabla 3, enfocada en la confiabilidad del instrumento de medición, muestra que el constructo “Políticas ambientales” alcanza un Alfa de Cronbach de 85,20%, lo que confirma su fiabilidad. La dimensión “Contabilidad ambiental” registra un coeficiente de 71,50%, es decir, supera el umbral mínimo recomendado de 70% por lo que se considera confiable y válida. Las demás dimensiones presentan niveles de consistencia interna aún mayores, con valores entre 78,00% para “Información no financiera” y 94,30% para “Decisiones sociales”, lo que evidencia una sólida fiabilidad en todos los casos.
	Tabla 4 Validez convergente de los constructos exploratorios, bajo el análisis factorial.
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	La Tabla 4 resume los hallazgos obtenidos mediante la evaluación de elementos fundamentales, empleado para examinar preliminarmente la coherencia interna de las dimensiones teóricas evaluadas. Bajo los criterios del índice de KMO (0.800 a 1.00) se confirma que el muestreo es el adecuado; en tanto que las variables se midieron con 9 ítems cada una, las dimensiones con tres ítems cada una y el AVE para estos osciló entre 0.631 y 0.844, lo que significa, que en promedio, los porcentajes de las variaciones de los constructos se explican mediante estos ítems.
	La Tabla 5 presenta de manera resumida los hallazgos obtenidos al analizar la relación entre los distintos constructos, los mismos que oscilan entre 0.30 y 0.80. Se evidencian correlaciones positivas bajas (0.20 a 0.39), moderadas (0.40 a 0.69) y altas (0.70 a 0.89).
	Tabla 5 Coeficientes de Correlación de Rho Spearman entre constructos (*)
	La tabla 6 muestra que poco más del 27% de los directivos que indicaron estar de acuerdo en que la contabilidad medioambiental se vincula con las finanzas sostenibles también señalaron estar de acuerdo en que estas finanzas se complementan significativamente con dicha contabilidad. Asimismo, casi el 11% de los directivos que expresaron estar de acuerdo con dicha relación manifestaron estar totalmente de acuerdo en que las finanzas sostenibles se complementan de manera significativa con la contabilidad ambiental.
	Tabla 6 Interpolación de variables “contabilidad ambiental” y “finanzas sostenibles”
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	Finalmente, con respecto a la comprobación de la hipótesis, se demuestra lo siguiente con relación a la hipótesis general:
	Ho: La contabilidad ambiental no se relaciona directamente con las finanzas sostenibles de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.
	Ha: La contabilidad ambiental se relaciona directamente con las finanzas sostenibles de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.
	Asimismo, se detalla lo siguiente con relación a la hipótesis y fórmula estadística:
	Hipótesis estadística Ho: ρ = 0, Ha: ρ ≠ 0, y α = 0.05

	Fórmula estadística
	En la tabla 7, se evidencia cómo el análisis estadístico evidenció una relación muy alta entre las variables, con un valor p de 0.000 y un coeficiente de Spearman de 0.901, lo que confirma la hipótesis alternativa y demuestra una fuerte asociación positiva dentro del rango de 0.90 a 0.99.
	Tabla 7 Validación de hipótesis a través del Rho de Spearman
	Con relación a la hipótesis específica 1, como se observa en la tabla 8, se comprueba lo siguiente:
	Ho: Las políticas ambientales no se relacionan directamente con las decisiones de inversión ambiental de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.
	Ha: Las políticas ambientales se relacionan directamente con las decisiones de inversión ambiental de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.
	Hipótesis estadística Ho: ρ = 0, Ha: ρ ≠ 0, y α = 0.05

	Fórmula estadística
	Tabla 8 Validación de la hipótesis especifica 1 mediante el Rho de Spearman
	El análisis estadístico revela una asociación altamente significativa, evidenciada por un valor p de 0.000 y una correlación de 0.907, lo que confirma una vinculación intensa y directamente proporcional entre las dimensiones estudiadas, ubicada dentro del nivel más elevado de fuerza asociativa.
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	En la tabla 9, se evidencian los resultados de la hipótesis específica 2, los cuales pueden sintetizarse de la siguiente manera:
	Ho: La información financiera y no financiera no se relacionan directamente con las decisiones de inversión social de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.
	Ha: La información financiera y no financiera se relacionan directamente con las decisiones de inversión social de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.
	Hipótesis estadística Ho: ρ = 0, Ha: ρ ≠ 0, y α = 0.05

	Fórmula estadística
	Como resultado del examen estadístico realizado, se alcanzó un nivel de significancia de 0.000, acompañado de un índice de relación según Spearman de 0.912, lo cual brinda evidencia sólida y contundente para respaldar la hipótesis alternativa planteada. En la tabla 9, se demuestra una vinculación intensamente fuerte entre las dimensiones analizadas dentro del rango superior de asociación positiva (entre 0.90 y 0.99).
	Tabla 9 Validación de la hipótesis especifica 2 mediante el Rho de Spearman
	Es decir, con respecto a la hipótesis específica 2, se establece lo siguiente:
	Ho: La información financiera y no financiera no se relacionan directamente con las decisiones de inversión social de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.
	Ha: La información financiera y no financiera se relacionan directamente con las decisiones de inversión social de las empresas del régimen general de Huaraz - Ancash, periodo 2023.
	Hipótesis estadística Ho: ρ = 0, Ha: ρ ≠ 0, y α = 0.05

	Fórmula estadística
	Los resultados estadísticos muestran hallazgos muy significativos (p = 0,000) y un coeficiente de 0,905, que evidencian una relación extremadamente positiva entre las variables como se puede observar en la tabla 10. Se confirma así la hipótesis alternativa y se demuestra una fuerte asociación entre la contabilidad ambiental y la gestión de finanzas sostenibles en las empresas del régimen general de Huaraz, respaldada por un Rho de Spearman de 0,901. Esto sustenta que las prácticas contables orientadas a identificar y comunicar impactos ambientales contribuyen favorablemente a la sostenibilidad financiera.
	Tabla 10 Validación de la hipótesis especifica 3 mediante el Rho de Spearman
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	Estos resultados se vinculan con Ludevid (1999), quien sostiene que la contabilidad ambiental incorpora los efectos de la actividad económica sobre el entorno, lo cual facilita la adaptación empresarial frente a las exigencias de compromiso económico, ambiental y social. Asimismo, coinciden con los principios de Santander (2023), para quien las decisiones basadas en criterios ambientales, sociales y de gobernanza fortalecen la imagen institucional y la estabilidad económica de largo plazo.
	De igual modo, Lavrova-Manzenko et al. (2023) afirman que un modelo contable con enfoque social y ambiental refleja integralmente costos económicos, sociales y ecológicos, pues reafirma el rol estratégico de la contabilidad ambiental en la sostenibilidad. Esta perspectiva también se vincula con Dash & Sahoo (2024), quienes destacan que la contabilidad social ambiental influye en la responsabilidad social empresarial al brindar información útil para las estrategias sostenibles.
	En conjunto, la evidencia empírica confirma un vínculo directo entre contabilidad ambiental y gestión financiera sostenible, coherente con estudios internacionales que enfatizan la necesidad de modelos contables integrales para reflejar la interacción entre actividad económica y entorno. Este enfoque favorece la transparencia y mejora la eficiencia en la sostenibilidad financiera ante crecientes demandas ambientales y sociales.


	4. Conclusiones
	Se determinó estadísticamente que la contabilidad ambiental y las finanzas sostenibles como variables generales reflejan una relación significativa, por cuanto se obtuvo un valor “p” igual a (0.000), por lo que se confirma que la muestra es significativa. En consecuencia, se acepta la hipótesis alterna de la investigación; así mismo, al obtenerse un coeficiente de (0.901) se confirmó que entre las variables analizadas prevalece una correlación positiva muy alta (0.90 a 0.99).
	Así mismo, la investigación advierte que existen factores que limitan la implementación y desarrollo el desarrollo de la contabilidad ambiental a nivel de las organizaciones del régimen general de Huaraz – Ancash. Esto ocurre porque los directivos aún no valoran la importancia de la contabilidad como fuente generadora de información financiara para tomar decisiones en materia ambiental; por ello, no han optimizado políticas de gestión ambiental, no poseen información no financiera y financiera razonable y mucho menos se maximiza el valor de las empresas.
	Las limitaciones también alcanzan a las finanzas sostenibles de las empresas en tanto no han tomado decisiones importantes con respecto a la ejecución de inversiones vinculadas a la gestión ambiental, social, ni de gobierno corporativo. Esto afecta la planificación de fondos de inversión, la maximización de la satisfacción de la sociedad y la prevención de conflictos de intereses.
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	Resumen
	El presente estudio analiza la relación entre la Responsabilidad Social Empresarial (RSE) y el Capital Intelectual (CI) en organizaciones de las regiones de Tacna y Moquegua en Perú. Este tema es relevante ante el creciente interés por comprender cómo las prácticas de RSE contribuyen al desarrollo sostenible y a la generación de valor intangible dentro de las empresas. Se adoptó un enfoque cuantitativo con diseño transversal y se consideró una muestra de 141 representantes de micro, pequeñas y medianas empresas. Para la obtención de datos se aplicaron dos instrumentos validados: la Escala de Responsabilidad Social Empresarial (RSE) y la Escala de Capital Intelectual (CI). Los resultados muestran que la mayoría de las empresas (97,2%) evidencian niveles altos de RSE, mientras que el 71,6% presentan un nivel elevado de CI. Además, se identificó una correlación moderada y estadísticamente significativa entre ambas variables (r = 0,563; p < 0,001). En el análisis dimensional, las prácticas de responsabilidad económica, legal y ética-filantrópica mostraron vínculos consistentes con las dimensiones del capital humano, relacional y estructural. En conjunto, estos hallazgos resaltan la interacción estratégica entre la RSE y el CI como factores determinantes del desarrollo empresarial sostenible en el contexto regional de Tacna y Moquegua.
	Palabras claves: Responsabilidad social empresarial, capital intelectual, empresarios, organizaciones.


	Corporate Social Responsibility and Intellectual Capital in Organizations of Tacna and Moquegua
	Abstract
	This study examines the relationship between Corporate Social Responsibility (CSR) and Intellectual Capital (IC) in organizations located in the regions of Tacna and Moquegua, Peru. The topic is particularly relevant given the growing interest in understanding how CSR practices contribute to sustainable development and the creation of intangible value within firms. A quantitative approach with a cross-sectional design was adopted, involving a sample of 141 representatives from micro, small, and medium-sized enterprises. Two validated instruments were used for data collection: the Corporate Social Responsibility Scale (CSR) and the Intellectual Capital Scale (IC). The results indicate that most companies (97,2%) exhibit high levels of CSR, while 71,6% show elevated levels of IC. Moreover, a moderate and statistically significant correlation was identified between the two variables (r = 0,563, p < 0,001). At the dimensional level, the economic, legal, and ethical–philanthropic components of CSR showed consistent relationships with the human, relational, and structural dimensions of IC. Taken together, these findings highlight the strategic interplay between CSR and IC as key determinants of sustainable business development within the regional context of Tacna and Moquegua.
	Keywords: Corporate social responsibility, intellectual capital, entrepreneurs, organizations.
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	Resumo
	Este estudo se concentra em analisar a relação entre a Responsabilidade Social Corporativa (RSC) e o Capital Intelectual (CI) em organizações localizadas em Tacna e Moquegua. Esta análise é particularmente relevante, dado a crescente importância da RSC no ambiente empresarial atual e seu impacto no desenvolvimento sustentável das organizações. O estudo adota uma abordagem quantitativa, transversal, envolvendo 141 representantes de micro, pequenas e médias empresas da região. A Escala de Responsabilidade Social Corporativa (RSC) e a Escala de Capital Intelectual (CI) foram administradas à amostra do estudo. Os resultados revelaram que 97,2% das empresas apresentam um alto nível de RSC, enquanto 71,6% possuem um alto nível de CI. A correlação entre as variáveis foi moderada e significativa (r = 0,563; p < .001), destacando uma relação moderada entre as dimensões da responsabilidade econômica, legal e ética-filantrópica, e as dimensões do capital humano, relacional e estrutural. Essas descobertas destacam a importância de considerar a interação entre RSC e CI para promover o desenvolvimento empresarial sustentável na região de Tacna e Moquegua.
	Palavras-chave: Responsabilidade social corporativa, capital intelectual, empreendedores, organizações.


	1. Introducción
	En el contexto empresarial contemporáneo, la Responsabilidad Social Empresarial (RSE) se ha consolidado como un modelo de gestión clave que pretende armonizar el desarrollo económico con el bienestar social y ambiental. Este enfoque va más allá del simple cumplimiento de las normas legales, pues implica que las organizaciones asuman un compromiso activo y sostenido con sus grupos de interés, entre ellos los empleados, clientes, proveedores, la comunidad y el entorno natural (Vega et al., 2023).   En América Latina, el estudio de la Responsabilidad Social Empresarial (RSE) ha transitado de un interés principalmente teórico hacia una aplicación más práctica dentro de las estrategias corporativas, impulsada por la búsqueda de legitimidad institucional. Según un estudio reciente, cerca del 70 % de las empresas latinoamericanas aplican políticas de RSE, lo que refleja un compromiso creciente del sector empresarial con los principios de sostenibilidad (Usuriaga-Medrano et al., 2023).
	Las prácticas de RSE exigen que los miembros de una organización —como parte de su capital intelectual (CI)— orienten sus capacidades y conocimientos hacia los objetivos institucionales. En este sentido, el CI se consolida como un recurso intangible esencial para asegurar el éxito y la permanencia de las empresas en la actual economía del conocimiento. Este concepto comprende activos de difícil medición, pero determinantes para generar valor, innovación y ventajas competitivas sostenibles (Barrios et al., 2022).
	Bajo esta perspectiva, resulta pertinente examinar la relación entre la RSE y el CI en el ámbito organizacional. El CI abarca los activos intangibles que fortalecen la posición competitiva de la empresa, como el capital humano, el capital estructural y el capital relacional (Avellán-Herrera, 2019). La conexión entre ambos constructos es bidireccional. Por un lado, una gestión responsable de la RSE puede estimular el desarrollo del CI, al favorecer la atracción y retención del talento humano, mejorar la motivación y el sentido de pertenencia del personal, reforzar la reputación corporativa y consolidar relaciones de confianza con los grupos de interés (Bradbury et al., 2022).
	Por otro lado, un CI fortalecido impulsa la implementación de políticas y programas de RSE. El conocimiento, las competencias y la experiencia del capital humano son claves para diseñar e implementar prácticas sostenibles en tanto el capital estructural proporciona los sistemas y procesos que facilitan su gestión; y el capital relacional posibilita alianzas estratégicas con actores sociales y ambientales relevantes (Ali et al., 2020).
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	La relación entre la Responsabilidad Social Empresarial (RSE) y el Capital Intelectual (CI) en Tacna y Moquegua presenta un reto importante en cuanto se debe comprender cómo las prácticas de RSE impactan en la gestión y desarrollo del capital intelectual dentro de las organizaciones. En estas regiones, las micro, pequeñas y medianas empresas enfrentan contextos socioeconómicos particulares que dificultan el aprovechamiento pleno de sus recursos humanos y conocimiento, factores clave dentro del capital intelectual. Problemas como la falta de capacitación adecuada, limitado acceso a tecnologías avanzadas, y una cultura empresarial poco consolidada afectan negativamente el nivel de capital intelectual y, por ende, su competitividad.
	Al investigar la interacción entre RSE y CI, se puede identificar cómo las prácticas socialmente responsables contribuyen a fortalecer el talento humano, promover una mejor reputación corporativa y fomentar el desarrollo sostenible. Este análisis es especialmente relevante para diseñar estrategias que impulsen no solo el desempeño económico, sino también el bienestar social y ambiental en las empresas de estas regiones, lo cual apoyará así un crecimiento más equilibrado y duradero.
	Esta problemática también refleja la necesidad de que las organizaciones en Tacna y Moquegua adapten y potencien sus prácticas de RSE para vincularse de manera eficiente con su capital intelectual, al reconocer su rol en la creación de valor y ventaja competitiva dentro de la economía del conocimiento. Además, el desarrollo de capacidades internas y la institucionalización de una cultura organizacional basada en la responsabilidad social podrían ser elementos decisivos para superar las barreras existentes y mejorar la sostenibilidad empresarial en estos territorios.
	En esa línea, se busca analizar la relación de la Responsabilidad Empresarial y el Capital Intelectual de las organizaciones de Tacna y Moquegua, para lo cual formulamos la siguiente interrogante: ¿Cuál es la relación que existe entre la Responsabilidad Social Empresarial y el Capital Intelectual en las organizaciones de Tacna y Moquegua?, siendo la hipótesis de estudio la existencia de correlación entre la Responsabilidad Social Empresarial y el Capital Intelectual en las organizaciones de Tacna y Moquegua.
	Esta investigación podría ofrecer valiosas implicaciones para las empresas, al ayudarles a entender cómo las prácticas de RSE fortalecen el capital intelectual y, así, mejoran su desempeño y competitividad. Asimismo, sería relevante para los responsables de la toma de decisiones en el sector público, al brindarles información útil para fomentar la implementación de RSE en las empresas de la región.
	El artículo se divide en cinco secciones: marco teórico, metodología, resultados y su interpretación y concluye con implicaciones y futuras líneas de investigación. Cada sección revisa la literatura, describe métodos, presenta hallazgos y analiza su contribución al conocimiento.


	2. Marco teórico
	El primer concepto clave para el estudio es el de responsabilidad social empresarial. En su estudio, Remache-Rubio et al. (2018) destacan que la Responsabilidad Social Empresarial (RSE) representa una iniciativa asumida de manera voluntaria por las empresas, orientada no solo a mejorar su rendimiento económico, sino también a generar un impacto social y ambiental positivo a través de sus actividades. Por su parte Bustos & Moreno (2020) plantean que la RSE pretende modificar la dinámica entre la empresa y el consumidor, ya que hoy en día, este último toma decisiones de compra no solo por el precio o la calidad del producto o servicio, sino también al evaluar el compromiso social y las prácticas responsables de la empresa. Asimismo, Camarán et al. (2019) enfatizan que se trata de un instrumento de gestión integrado en los planes estratégicos empresariales, cuyo propósito es fortalecer la imagen de la empresa como una entidad que logra equilibrar sus objetivos económicos con las metas sociales.
	Las distintas definiciones revisadas coinciden en concebir la Responsabilidad Social Empresarial (RSE) como una iniciativa integral que incorpora dimensiones sociales, ambientales y de gestión estratégica. En conjunto, los autores subrayan que las empresas deben ir más allá de los objetivos económicos tradicionales, pues deben promover el bienestar colectivo, la sostenibilidad ambiental y relaciones sólidas con sus grupos de interés.
	El fundamento teórico de la RSE se sustenta en diversas corrientes que aportan marcos explicativos complementarios. Por ejemplo, la Teoría de los Stakeholders plantea que las organizaciones deben considerar las expectativas de todos los grupos afectados por sus decisiones equilibrando sus intereses y responsabilidades (Cardona-Arbeláez et al., 2020). Mientras que, desde la Teoría de la Responsabilidad Social Corporativa, se argumenta que las empresas tienen el deber de contribuir activamente al bienestar social y ambiental como parte inherente de su estrategia de gestión (Navarro, 2024). Por su parte, la Teoría de los Recursos y Capacidades interpreta la RSE como una vía para generar valor compartido al aprovechar de forma sostenible los recursos y competencias internas de la empresa (García & Sorhegui, 2020).
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	Finalmente, la Teoría de la Ética de los Negocios sostiene que las organizaciones poseen una responsabilidad moral intrínseca de actuar con justicia y transparencia en todos sus ámbitos de operación (Valbuena & Monfort, 2020).
	Las teorías analizadas ofrecen una comprensión más amplia del modo en que las empresas interactúan con la sociedad y el entorno natural. Además, resaltan la necesidad de gestionar dichas responsabilidades de manera equilibrada para consolidar un valor sostenible. Integrar estos enfoques permite diseñar estrategias de RSE más coherentes y efectivas, ajustadas a los desafíos del contexto actual. En concordancia con Wendlandt et al. (2016), la RSE se estructura en tres dimensiones principales: a) responsabilidad económica, que implica encontrar un punto de equilibrio entre los objetivos financieros y los compromisos sociales para crear valor compartido; b) responsabilidad legal, vinculada al cumplimiento de las normas y expectativas sociales respecto al actuar empresarial dentro del marco jurídico; y c) responsabilidad ética-filantrópica, que abarca principios y valores no escritos orientados a un comportamiento íntegro, e incluye acciones voluntarias dirigidas a mejorar la calidad de vida de la comunidad. La relevancia de la RSE radica en su capacidad para fortalecer la reputación corporativa, consolidar vínculos con los grupos de interés, generar confianza y fidelidad en los clientes, incrementar la competitividad y sostenibilidad a largo plazo, y aportar beneficios tangibles al desarrollo social y ambiental (Ramos, 2021).
	En síntesis, la Responsabilidad Social Empresarial trasciende su dimensión ética para posicionarse como una estrategia clave de gestión empresarial en un entorno global cada vez más orientado hacia la sostenibilidad y la responsabilidad social. Por ende, adoptar prácticas responsables no solo mejora la imagen institucional, sino que también fortalece las relaciones con empleados, clientes y comunidades. De esta manera, se promueven las ventajas competitivas duraderas y se contribuye al equilibrio entre negocio, sociedad y medio ambiente.
	Otro concepto clave es el de capital intelectual. El estudio del capital intelectual (CI) tiene sus orígenes en el siglo XIX, cuando comenzó a asociarse con los descubrimientos e innovaciones que impulsaban el progreso económico. Con el paso del tiempo, el concepto ha evolucionado y se ha consolidado gracias a las contribuciones de diversos investigadores.
	Según Gómez et al. (2022), el capital intelectual puede entenderse como el conjunto de activos intangibles que favorecen el crecimiento organizacional mediante la integración del conocimiento y la experiencia.
	Así, se genera valor a través de las personas y las relaciones que se establecen tanto dentro como fuera de la organización. En la misma línea, Limache (2017) plantea que el CI abarca los sistemas y procesos que facilitan la creación, el intercambio y la difusión del conocimiento, alineados con los objetivos estratégicos de cada entidad. Este constructo se compone principalmente de tres dimensiones del capital humano, estructural y relacional, las cuales aportan valor añadido y determinan, en buena medida, el desempeño organizacional.
	En el contexto actual de una economía basada en el conocimiento, el capital intelectual se posiciona como un indicador clave de generación de valor, convirtiéndose en un recurso esencial para la innovación, la productividad y la sostenibilidad de las empresas (Rincón et al., 2021). En conjunto, los autores coinciden en que la gestión eficiente del CI es determinante para comprender el éxito empresarial en este nuevo escenario económico. Administrar adecuadamente estos activos intangibles permite a las organizaciones generar valor sostenible, fortalecer su competitividad y alcanzar sus metas estratégicas. Asimismo, Ochoa et al. (2021) identifican diversas teorías que sustentan el concepto de capital intelectual, entre las cuales destacan las siguientes:
	a) Teoría de los recursos y capacidades: sostiene que las empresas pueden desarrollar ventajas competitivas sostenibles al aprovechar de forma eficiente sus recursos. Esta teoría reconoce que la diversidad de recursos influenciada por decisiones históricas y contextuales determina su valor estratégico, y subraya la relevancia de los activos intangibles.
	b) Teoría del capital intelectual: surge como una extensión crítica de la anterior, buscando superar su carácter tautológico y su falta de aplicación práctica. Propone un enfoque orientado a comprender cómo distintas configuraciones de recursos y capacidades pueden conducir a resultados organizacionales equivalentes.
	c) Teoría basada en el conocimiento: establece que el conocimiento constituye el recurso más valioso dentro de las organizaciones contemporáneas. Este paradigma ha transformado la economía global al promover el crecimiento mediante la innovación, la tecnología y la gestión del capital intelectual, convirtiéndose en la principal fuente de ventaja competitiva en la denominada sociedad del conocimiento.
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	Por ello en palabras de Núñez et al. (2021), el capital intelectual está compuesto por tres dimensiones. En primer lugar, la del capital humano, la cual es crucial para cualquier organización porque facilita la generación de nueva información en la economía y permite agregar valor a la empresa, siempre y cuando los directivos respalden los recursos intangibles conformados por las habilidades, experiencia y conocimientos de las personas. En segundo lugar, se encuentra el capital estructural. Este se vincula con aspectos internos como la configuración organizativa, la tecnología disponible, los sistemas de gestión implementados, los manuales operativos, las patentes registradas y la cultura corporativa. Este tipo de conocimiento representa el capital intangible que una empresa acumula, derivado tanto de la experiencia y habilidades de sus empleados como de los recursos y procesos institucionalizados, los cuales son fundamentales para mantener la innovación, eficiencia y ventaja competitiva.
	Finalmente, la tercera dimensión es el capital relacional, el cual es un activo intangible de gran valor para las empresas que operan en la economía actual. Al invertir en la construcción de relaciones sólidas con sus stakeholders (clientes, proveedores, trabajadores), las empresas pueden generar valor a largo plazo y alcanzar sus objetivos estratégicos.
	De la teoría analizada, el capital intelectual es un activo esencial para las organizaciones que buscan prosperar en la economía del conocimiento. Al invertir en el desarrollo de su CI, las empresas pueden generar valor, obtener una ventaja competitiva, lograr un crecimiento a largo plazo y construir una organización sostenible y exitosa.


	3. Metodología
	El diseño de investigación empleado es de tipo ex post facto, caracterizado por la recolección de datos para establecer hipótesis sobre la relación entre variables, donde la variable independiente se observa tal como ocurre naturalmente, sin que el investigador realice ninguna intervención o manipulación directa. Este enfoque es útil para estudiar fenómenos en los que no es posible o ético alterar las condiciones originales, lo cual permite analizar las asociaciones y posibles causas a partir de la información obtenida retrospectivamente (Ñaupas et al., 2018). El tipo de investigación corresponde al tipo aplicada, ya que se consideró la aplicación de teorías e instrumentos utilizados en otras investigaciones que buscan resolver problemas concretos de la realidad (Bernal, 2016).
	De acuerdo con la información del Instituto Nacional de Estadística e Informática (INEI), para el año 2024 la región Tacna registró aproximadamente 18,600 empresas formales, mientras que la región Moquegua contó con alrededor de 9,300, lo que representa una población aproximada de 27,900 empresas formales en total. Tomando como referencia esta población, se estimó un tamaño de muestra teórico de 379 empresas, y se consideró un nivel de confianza del 95% y un margen de error del 5%, parámetros comúnmente utilizados en estudios de carácter social y empresarial. No obstante, el estudio adoptó un muestreo no probabilístico por conveniencia debido a que el acceso a los participantes dependió de la disponibilidad y disposición de los representantes de las empresas para participar en la investigación, situación muy frecuente en estudios aplicados al ámbito organizacional. En ese contexto, se logró recolectar 141 cuestionarios válidos de miembros de micro, pequeñas y medianas empresas de las regiones Tacna y Moquegua, lo que representa una tasa de respuesta del 37.2% con respecto al tamaño de muestra teórico estimado.
	Para el presente artículo, se emplearon dos instrumentos para medir las variables de estudio. La Escala de Responsabilidad Social Empresarial (RSE) de Wendlandt et al. (2016) de 16 ítems y elaborada en cuatro dimensiones: responsabilidad económica, responsabilidad legal, responsabilidad ética y responsabilidad filantrópica. Se utilizó la escala Likert de 5 puntos que va desde "muy en desacuerdo" hasta "muy de acuerdo". Y el otro instrumento fue la Escala de Capital Intelectual (CI) de Nuñez et al. (2021), la cual constó de 14 ítems y aborda tres dimensiones: capital humano, capital relacional y capital estructural, también mediante una escala Likert de 5 puntos.
	La recopilación de datos se realizó mediante cuestionarios en línea enviados por WhatsApp y correo electrónico, incorporando los objetivos del estudio y el consentimiento informado para garantizar la participación voluntaria. Se aseguró el anonimato y la confidencialidad mediante el uso de información únicamente obtenida para esta investigación. Además, se realizaron análisis descriptivos con frecuencias absolutas y relativas para entender la distribución de las variables. Para evaluar la normalidad, se analizaron los coeficientes de asimetría y curtosis, buscando valores dentro de ±1.0. Finalmente, se aplicó el coeficiente de correlación de Spearman para determinar la relación entre las variables. (López-Martín et al., 2018).
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	En la Tabla 1 se aprecian las características sociodemográficas de los participantes. Se encontró que la mayoría pertenece al sector de la microempresa (58,9%). El rango de creación de las empresas está entre los 6 y 10 años (32,6%). En relación con el cargo que desempeñan en la organización, el 39% son gerentes. Además, la mayoría son mujeres (55,3%), con edades en el rango de 30 a 35 años (22,7%). Por otro lado, la mayoría han manifestado ser solteros (46,1%), seguidos de casados (34,0%). En cuanto al nivel de instrucción, el más común es titulado (29,1%), seguido de maestro (27,7%).
	Tabla 1 Datos sociodemográficos de los participantes
	En la Tabla 2 se observa que la gran mayoría de las empresas (97,2%) alcanzan un nivel alto en Responsabilidad Social Empresarial (RSE), lo que indica un fuerte compromiso con prácticas que mejoran su impacto social. De igual forma, el 71,6% de las empresas presentan un nivel elevado de Capital Intelectual (CI), lo que refleja inversiones significativas en recursos humanos y conocimiento, elementos clave para el éxito empresarial.
	Tabla 2 Niveles de Responsabilidad social empresarial y Capital intelectual de los participantes
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	La Tabla 3 muestra estadísticas descriptivas de las variables analizadas, tales como la media, desviación estándar, asimetría y curtosis. Estas últimas se emplean para determinar la normalidad de los datos; sin embargo, al superar el rango de ±1.0, se concluye que no tienen distribución normal. Por ello, se recurrió a pruebas no paramétricas, como la correlación de Spearman, para analizar las relaciones entre las variables del estudio (Aguilar et al., 2015).
	Tabla 3  Análisis descriptivos de las variables
	La Tabla 4 muestra la correlación entre las dimensiones de las variables, lo cual evidencia una relación moderada y significativa entre la RSE y el CI (r = 0,563; p <0 ,001). Esto indica que existe una conexión moderada y relevante entre la responsabilidad social empresarial y el capital intelectual, particularmente, entre las dimensiones de responsabilidad económica, legal y ética-filantrópica con las de capital humano, relacional y estructural.
	Tabla 4 Correlación de las variables


	5. Discusión
	El estudio evidenció una relación significativa entre la Responsabilidad Social Empresarial (RSE) y el Capital Intelectual (CI) en las organizaciones de Tacna y Moquegua, lo cual revela una correlación moderada (r = 0,563; p < 0,001) entre ambas variables. Este resultado indica que la adopción de prácticas socialmente responsables se vincula con un mayor desarrollo de los activos intangibles que conforman el CI, lo que refuerza la idea de que la sostenibilidad empresarial se construye también desde el conocimiento y la gestión del talento.
	La relación identificada sugiere que la RSE no solo mejora el impacto social y ambiental de las empresas, sino que también contribuye de manera directa a su competitividad y sostenibilidad en la economía del conocimiento. Integrar prácticas de responsabilidad social permite fortalecer el capital humano, estructural y relacional, lo cual genera valor organizacional y consolida ventajas competitivas sostenibles.
	Estos hallazgos coinciden con la evidencia presentada por Usuriaga-Medrano et al. (2023), quienes destacan que el estudio de la RSE en América Latina ha pasado de ser un interés teórico a una estrategia incorporada en la gestión empresarial, con aproximadamente un 70% de las organizaciones de la región
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	implementando acciones concretas en este ámbito. Este avance refleja un compromiso creciente con la sostenibilidad como principio de gestión.
	Asimismo, Barrios et al. (2022) y Avellán-Herrera (2019) sostienen que la RSE no se limita al desempeño económico, sino que implica una transformación profunda de la cultura organizacional y de las relaciones con el entorno. Para que las prácticas de RSE sean efectivas, se requiere un compromiso transversal dentro de la empresa, donde el capital intelectual actúe como motor del cambio y garante de la sostenibilidad.
	De forma complementaria, Remache-Rubio et al. (2018) subraya que la RSE constituye una iniciativa voluntaria orientada a mejorar simultáneamente el rendimiento económico y el impacto social y ambiental. En esa misma línea, Bustos y Moreno (2020) señalan que la RSE redefine el vínculo entre las organizaciones y los consumidores, quienes hoy valoran las prácticas éticas y responsables como parte esencial de la identidad empresarial.
	Desde el enfoque teórico, la teoría de la Responsabilidad Social Corporativa plantea que las empresas deben incorporar el bienestar social y ambiental en su estrategia central (Navarro, 2024). Esta visión les permite fortalecer su reputación, consolidar relaciones con los grupos de interés, y generar confianza y fidelidad entre sus clientes, factores que incrementan su competitividad y sostenibilidad (Ramos, 2021).
	Por su parte, la teoría del capital intelectual complementa esta perspectiva al reconocer la importancia de los activos intangibles en la creación de valor. La gestión del capital humano entendido como el conocimiento y la experiencia de las personas, la teoría del capital relacional comprende las conexiones dentro y fuera de la organización; y, la del capital estructural implica la cultura, los procesos y la capacidad de innovación, se vuelve esencial para potenciar los efectos de la RSE y alcanzar un crecimiento sostenido, especialmente en las micro, pequeñas y medianas empresas de Tacna y Moquegua.
	En síntesis, la evidencia obtenida demuestra que la RSE y el CI se retroalimentan mutuamente: la primera impulsa la generación de conocimiento y cohesión organizacional, mientras que el segundo posibilita la implementación de estrategias responsables y sostenibles. Esta sinergia constituye un pilar clave para el desarrollo competitivo y sostenible de las organizaciones en la actual economía basada en el conocimiento.


	6. Conclusiones
	Lejos de constituir solo un componente ético, la RSE actúa como un catalizador del conocimiento y la innovación dentro de las empresas. Su correcta implementación no solo potencia el impacto social y ambiental, sino que también fortalece la estructura interna, genera valor agregado y contribuye a la obtención de ventajas competitivas sostenibles. Particularmente, el capital intelectual, integrado por los componentes humano, relacional y estructural, representa la base intangible que permite a las empresas adaptarse a los cambios del entorno y aprovechar las oportunidades que ofrece la economía del conocimiento. Invertir en el desarrollo de estos activos permite fortalecer la cultura organizacional, fomentar la creatividad y consolidar relaciones de confianza con los distintos grupos de interés.
	Por ende, para prosperar en un entorno empresarial cada vez más dinámico, las organizaciones deben incorporar la RSE en su estrategia corporativa y alinearla con la gestión del CI. Este enfoque integral posibilita generar valor compartido con los stakeholders y contribuye al progreso social y ambiental de la región. Así, la RSE, entendida no solo como un compromiso ético sino como un instrumento estratégico de gestión, puede mejorar el desempeño financiero, social y ambiental de las empresas. Todo ello se puede lograr mediante la aplicación de prácticas que promuevan el desarrollo del CI, como la atracción y retención del talento, la motivación del personal, el fortalecimiento de la cultura organizacional y la creación de redes colaborativas, así las empresas pueden consolidar su sostenibilidad y competitividad a largo plazo.
	Futuras investigaciones podrían profundizar en casos de éxito donde la integración entre RSE y CI haya generado resultados tangibles con lo cual podrían identificar buenas prácticas y factores determinantes de éxito. También resulta pertinente explorar esta relación en distintos sectores productivos, analizando posibles variaciones y los efectos de largo plazo que las estrategias conjuntas de RSE y CI ejercen sobre el desempeño empresarial.
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	El Beta Contable como alternativa al Beta de Mercado para empresas agrícolas de la Bolsa de Valores de Lima
	Kevin Litman Florez Tolentino Universidad Nacional de Trujillo. Perú
	Resumen
	El objetivo de este estudio fue determinar si el Beta contable podía ser una alternativa efectiva al Beta de mercado para medir el riesgo sistemático en empresas agrícolas cotizadas en la Bolsa de Valores de Lima (BVL) durante el período 2017-2023. Para ello, se seleccionó una muestra de nueve empresas agrícolas, la cual excluyó aquellas que no tienen publicados sus Estados Financieros completos porque no cotizaron durante el periodo seleccionado. Se calculó el Beta de mercado utilizando los precios promedio de las acciones y el Beta contable a partir de los indicadores de rentabilidad como ROA, ROE y EBIT. La información financiera se recopiló del portal de la BVL y de la Superintendencia del Mercado de Valores. El análisis se realizó mediante un cálculo de regresión lineal mediante el software Excel. Los resultados mostraron que, aunque existe una relación positiva entre ambos Betas, esta es débil, lo que sugiere que el Beta contable tiene una capacidad predictiva limitada para medir el riesgo sistemático en este sector específico y en Bolsa de Valores pequeñas que no tienen un alto volumen de operaciones. Se recomienda utilizar el Beta contable con precaución y en combinación con otros enfoques para una evaluación más integral del riesgo.
	Palabras claves: Beta Contable, Beta de Mercado, riesgo sistemático, rentabilidad
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	The accounting Beta as an alternative to the market Beta for agricultural companies on the Lima stock exchange
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	Abstract
	The objective of this study was to determine whether accounting Beta could be an effective alternative to market Beta for measuring systematic risk in agricultural companies listed on the Lima Stock Exchange (BVL) during the period 2017-2023. To achieve this, a sample of nine agricultural companies was selected, excluding those that did not have their complete Financial Statements published because they were not listed during the selected period. Market Beta was calculated using the average stock prices, and accounting Beta was derived from profitability indicators such as ROA, ROE, and EBIT. Financial information was gathered from the BVL portal and the Superintendency of the Securities Market. The analysis was performed through linear regression calculations using Excel software to evaluate the relationship between market and accounting Betas. The results showed that, although there is a positive relationship between both Betas, it is weak, suggesting that accounting Beta has limited predictive ability to measure systematic risk in this specific sector and in small stock exchanges that do not have a high trading volume. It is recommended to use accounting Beta with caution and in combination with other approaches for a more comprehensive risk assessment.
	Keywords: Accounting Beta, Market Beta, Systematic Risk, Profitability


	Beta contábil como alternativa ao beta de mercado para empresas agrícolas na Bolsa de Valores de Lima
	Resumo
	O objetivo deste estudo foi determinar se o beta contábil poderia ser uma alternativa eficaz ao beta de mercado para mensurar o risco sistemático em empresas agrícolas listadas na Bolsa de Valores de Lima (BVL) durante o período de 2017 a 2023. Uma amostra de nove empresas agrícolas foi selecionada, excluindo-se aquelas que não tiveram suas demonstrações financeiras completas publicadas por não estarem listadas durante o período selecionado. O beta de mercado foi calculado utilizando os preços médios das ações, e o beta contábil foi calculado utilizando indicadores de rentabilidade como ROA, ROE e EBIT. As informações financeiras foram coletadas no site da BVL e na Superintendência do Mercado de Valores Mobiliários. A análise foi realizada utilizando regressão linear com o software Excel para avaliar a relação entre os betas de mercado e contábil. Os resultados mostraram que, embora exista uma relação positiva entre os dois betas, ela é fraca, sugerindo que o beta contábil tem poder preditivo limitado para mensurar o risco sistemático neste setor específico e em bolsas de valores de pequeno porte com baixo volume de negociação. Recomenda-se o uso do beta contábil com cautela e em combinação com outras abordagens para uma avaliação de risco mais abrangente.
	Palavras-chave: Beta contábil, Beta de mercado, Risco sistemático, Retorno
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	1. Introducción
	La contabilidad siempre ha sido considerada como la principal fuente de información en la toma de decisiones empresariales; sin embargo, no es la única. Cuando se busca evaluar la relación de riesgo-rendimiento existen modelos financieros que son preferidos por los inversionistas y gerentes. Según Intrisano et al. (2018), entre los modelos más comunes se encuentra el Modelo de Valoración de Activos de Capital (CAPM), que examina la relación entre el riesgo y el rendimiento esperado de una inversión, y sirve para determinar el costo del capital. Un elemento crucial del CAPM que afecta los rendimientos esperados es el Beta, una variable que mide la sensibilidad de una acción en comparación con las fluctuaciones del mercado. Este coeficiente se obtiene mediante un análisis de regresión que compara los rendimientos de la acción con los del mercado. El riesgo sistemático, medido por el Beta, se considera un elemento importante en el cálculo del costo del capital, como lo señala Altaf (2016), porque determina el costo generado por el uso del capital propio de la empresa con el fin de resaltar la creación de valor real de la organización.
	El principal inconveniente que presenta la determinación de esta variable es que sólo se puede obtener para empresas que cotizan en un mercado bursátil. Britzelmaier (2019) propuso alternativas de solución como los siguientes enfoques: analógicos, cualitativos y analíticos. El enfoque analógico utiliza una muestra de empresas cotizadas en bolsa como referencia para calcular el Beta de otras empresas; no obstante, usar el Beta del mercado para empresas no cotizadas puede sesgar los resultados, dando valores que no reflejan el riesgo real y llevando a una posible sobrevaloración o subvaloración. Este método asume que las empresas no cotizadas presentan características similares a las cotizadas, pero encontrar una empresa con características idénticas a la de interés puede ser complicado. En países emergentes como Perú, donde el número de empresas cotizadas es bajo en comparación con el total de empresas, es muy difícil encontrar una empresa con las mismas especificidades. Por lo tanto, tal como lo señala Roztocki & Needy (2000), para empresas del sector público o pequeñas y medianas empresas no cotizadas, es crucial desarrollar un modelo alternativo para calcular el Beta y así determinar el costo de capital.
	En este contexto, el modelo del Beta contable emerge como una alternativa sólida al CAPM, pues ofrece una perspectiva valiosa para calcular el riesgo y, por ende, el costo del capital. Este modelo se basa en la regresión lineal entre la medida contable de una empresa y el promedio de la misma medida contable de todas las empresas del mercado. Este modelo se basa en la
	regresión lineal entre la medida contable de una empresa y el promedio de la misma medida contable de todas las empresas del mercado. Teixeira et al. (2020) señaló que el Beta contable podría ser adecuado para empresas no cotizadas.
	Diversos estudios han demostrado que el Beta contable es una medida relevante para evaluar el riesgo en empresas no cotizadas (Almisher & Kish, 2000; Faiteh & Aasri, 2022; Intrisano et al., 2018; Roque & Carrero, 2021; Rutkowska-Ziarko & Pyke, 2018; Sarmiento et al., 2021; Sarmiento-Sabogal & Sadeghi, 2015; Teixeira et al., 2020). No obstante, algunos otros investigadores han cuestionado su eficacia al señalar que el Beta contable no captura todas las dimensiones del riesgo de mercado, sino que se enfoca casi exclusivamente en la información financiera (St‐Pierre & Bahri, 2006; Vos, 1992). Los estudios sugieren que el Beta contable podría no ser una medida completamente efectiva del riesgo para las empresas, por ende, limitan su aplicación a un análisis más integral del riesgo de mercado.
	El objetivo principal de este estudio es determinar si el Beta contable refleja el riesgo sistemático medido por el Beta del mercado en empresas agrícolas que cotizan en la Bolsa de Valores de Lima. La elección del sector agrario como objeto de estudio responde a una justificación práctica vinculada a sus características estructurales y financieras dentro del mercado peruano. Las empresas agrícolas que cotizan en la Bolsa de Valores de Lima se desenvuelven en un entorno altamente expuesto a riesgos climáticos, variaciones en precios internacionales de commodities y cambios en políticas comerciales, lo que genera volatilidad en sus resultados financieros. Además, se trata de un sector con reducida liquidez bursátil y bajo volumen de negociación, lo que puede distorsionar la estimación del Beta de mercado y, en consecuencia, del costo de capital.  En este contexto, analizar la pertinencia del Beta contable en el sector agrario permite evaluar una alternativa metodológica en un escenario donde las limitaciones del mercado de capitales son particularmente evidentes. De esta manera, se aporta evidencia empírica relevante para economías emergentes con mercados poco profundos como el peruano. Por ende, se formularon las siguientes hipótesis:
	Hipótesis 1 (H1): El Beta contable calculado en función del ROA está positivamente relacionado con el Beta del mercado.
	Hipótesis 2 (H2): El Beta contable calculado en función del ROE está positivamente relacionado con el Beta del mercado.
	Hipótesis 3 (H3): El Beta contable calculado en función de los ingresos netos está positivamente relacionado con el Beta del mercado.
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	2. Marco teórico
	Este enfoque permitió a los inversionistas tomar decisiones más informadas sobre la relación riesgo-rendimiento y facilitó la evaluación del costo de capital para empresas cotizadas en bolsa. Esta teoría sentó las bases para innumerables estudios posteriores, incluyendo los que exploran alternativas para medir el riesgo en empresas no cotizadas, como el Beta contable.
	Algunas de las críticas más fuertes a este modelo son las planteadas por Roll (1977) quien argumentó que el modelo presupone la existencia de un portafolio de mercado que abarca todas las inversiones disponibles. No obstante, este portafolio es una construcción teórica que no puede ser observado directamente en la práctica. Como resultado, Roll concluyó que esta limitación impide llevar a cabo pruebas empíricas definitivas del CAPM, ya que no es posible verificar de manera exhaustiva la relación entre el rendimiento esperado y el riesgo de un activo en comparación con el portafolio de mercado ideal propuesto.
	Desde el punto de vista de Faiteh & Aasri (2022), el modelo CAPM solo se puede aplicar a empresas que cotizan en bolsa, de ahí la necesidad de encontrar alternativas para calcular el riesgo y, posteriormente, el costo de capital para organizaciones no cotizadas. En este contexto, el uso de modelos alternativos para estimar el costo del capital propio para organizaciones que no cotizan en bolsa es crucial. Además, Britzelmaier et al. (2013) evidenciaron los desafíos para estimar el costo de capital en empresas no cotizadas. De esta manera, demostraron que, debido a la falta de datos del mercado de capitales, la estimación del costo del capital para PYMEs requiere enfoques alternativos.
	Dado que el cálculo del riesgo sistemático generalmente requiere datos del mercado; Palliam (2005) propuso como solución el uso del Beta contable, que se fundamenta exclusivamente en datos contables, principalmente en los estados financieros. Kulkarni et al. (1991) justifican el uso del Beta contable como una alternativa al Beta de mercado cuando los datos del mercado no están disponibles y presentan una técnica para vincular los Betas contables con la tasa de descuento divisional en empresas multi-producto. La relación entre los Betas de mercado y contables como medidas de riesgo continúa siendo objeto de análisis. Uno de los primeros estudios en explorar esta relación fue el de Ball & Brown (1969), quienes evaluaron cómo los números contables pueden reflejar el riesgo de una empresa para los inversores del mercado y concluyeron que entre el 35% y el 40% de la variabilidad en el
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	riesgo sistemático puede ser explicada por el movimiento conjunto en los ingresos contables de las empresas. Desde entonces, otros investigadores han seguido validando esta conexión como Almisher & Kish (2000) y Faiteh & Aasri (2022). No obstante, otros estudios han encontrado resultados distintos como es el caso de St‐Pierre & Bahri (2006). En dicho estudio se reveló que el Beta contable, aunque útil, no captura todas las dimensiones del riesgo en las empresas debido a que se enfoca principalmente en la información financiera. Además, Según Eccles (1999), los datos financieros no reflejan completamente el rendimiento de la empresa, ya que no consideran factores intangibles como la satisfacción del cliente, la innovación y la lealtad de los empleados. Finalmente, Cumby & Conrod (2001)  agregan que el rendimiento financiero sostenible a largo plazo depende de factores no financieros.
	La fiabilidad del uso del Beta contable como indicador para medir el riesgo sistemático de una empresa no está exenta de límites. En particular, el uso del Beta contable implica la disponibilidad de información contable para empresas no cotizadas para utilizarla como referencia en su cálculo de acuerdo con Rutkowska-Ziarko & Pyke (2018). Además, requiere la disponibilidad de datos históricos. Vos (1992) probó la posibilidad de usar betas contables como medida de riesgo en una muestra de 209 pequeñas empresas en Nueva Zelanda. El investigador concluyó que el uso del Beta contable para establecer una relación de equilibrio entre riesgo y rendimiento no es suficiente. St‐Pierre & Bahri (2006) buscaron probar si el Beta contable se considera como una medida reconocida de riesgo para las empresas cotizadas y, por lo tanto, para evaluar su posibilidad de ser utilizado para empresas no cotizadas. Los investigadores utilizaron una muestra de 128 empresas pequeñas y medianas en Canadá. Los resultados mostraron que el Beta contable no parece ser una medida integral de riesgo para empresas no cotizadas y, en particular, para las PYMEs. De manera similar, en un estudio de Cohen et al. (2009), los investigadores utilizaron el Beta contable directamente como una representación aproximada del Beta de mercado. Los resultados indicaron que el Beta de mercado puede generar resultados excesivamente optimistas para la estimación de precios de acciones. Adicionalmente, Er & Kaya (2012) argumentaron que no hay una asociación significativamente positiva entre las medidas contables y el Beta de mercado. Encontraron que esta asociación es fuerte solo en mercados desarrollados, con la excepción del mercado turco.
	De esta manera, el estado del arte revela que los estudios que analizan la
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	Tal como se detalla en la Tabla 1, se excluyeron tres empresas de la muestra debido a la falta de estados financieros completos, situación que se produjo como consecuencia de su reciente incorporación o retiro de la BVL durante el período de estudio.
	Los datos utilizados en este estudio comprenden los precios promedios mensuales de las acciones durante cada mes durante los años del período de análisis, los cuales fueron empleados para el cálculo del Beta de mercado. En cuanto a los indicadores de rentabilidad, específicamente el Retorno sobre Activos (ROA) y el Retorno sobre Patrimonio (ROE), se calcularon anualmente con el propósito de estimar el Beta contable correspondiente a cada empresa de la muestra (ver Tabla 2).
	Tabla 2 Definición de las variables

	4. Resultados
	Tabla 4 Determinación de los Beta Contables (ROE, ROA y EBIT)

	Página 64
	Al confrontar los resultados obtenidos en las Tablas 3 y 4 se obtuvo un coeficiente de correlación detallado en la Tabla 5 en el cual se puede apreciar que la correlación más alta, entre el Beta del ROE y el Beta del ROA, es de un valor de 0.886. Esto indica que existe una fuerte relación positiva entre el retorno sobre el patrimonio y el retorno sobre los activos, lo que significa que las empresas con un alto ROE tienden a tener un alto ROA. Este hallazgo es coherente con la lógica financiera, ya que ambos indicadores miden la rentabilidad de la empresa, aunque desde diferentes perspectivas.
	Por otro lado, la correlación entre Beta de mercado y el Beta contable en base al ROE es de 0.230, lo que indica una relación positiva pero débil. Similarmente, la correlación entre el Beta de Mercado y el Beta del ROA es de 0.394, lo que muestra una relación moderada. Estos resultados sugieren que, aunque existe una cierta relación entre el mercado y estos indicadores de rentabilidad, no es lo suficientemente fuerte como para considerar que las variaciones en el mercado impactan significativamente en el ROE o ROA de las empresas agrícolas estudiadas.
	Tabla 5 Coeficiente de correlación
	Finalmente, el Beta contable calculado en base al EBIT muestra correlaciones bajas con el Beta del ROE (0.309) y el Beta del ROA (0.249), lo que sugiere que las variaciones en las ganancias antes de intereses e impuestos no están fuertemente relacionadas con el retorno sobre el patrimonio o los activos. En conjunto, estos hallazgos proporcionan una visión detallada de cómo los diferentes aspectos del rendimiento financiero se relacionan entre sí y con el mercado en las empresas agrícolas de la Bolsa de Valores de Lima. Para cumplir con el objetivo planteado en la investigación se realizó un análisis de regresión a las variables de estudio, el cual se muestra en la Tabla 6.
	Tabla 6 Resultados del análisis de regresión
	La Tabla 6 muestra los resultados del análisis de regresión que busca determinar la relación entre las variables independientes: Beta ROE, Beta ROA y Beta EBIT. Estas variables son comúnmente utilizadas para evaluar el desempeño y el riesgo de las empresas desde distintas perspectivas, pero los resultados obtenidos en este análisis indican una capacidad predictiva muy limitada del modelo utilizado.
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	En primer lugar, con el coeficiente de correlación múltiple, que mide la relación conjunta entre las variables independientes y la variable dependiente, los valores obtenidos son bajos para las tres métricas. El Beta ROE presenta una correlación de 0.2299, lo que sugiere una relación positiva pero débil con las variables independientes. Para el Beta ROA, la correlación es algo mayor (0.3936), pero sigue siendo moderada. Finalmente, el Beta EBIT muestra una correlación muy baja de 0.0889, lo que indica casi nula relación con las variables explicativas consideradas.
	Luego, en el caso del coeficiente de determinación (R2), que indica el porcentaje de la variabilidad de la variable dependiente que es explicado por el modelo, también se obtienen resultados poco alentadores. En el caso del Beta ROE, solo el 5.28% de su variabilidad es explicada por el modelo, lo que sugiere que las variables independientes no son suficientes para capturar los factores que influyen en el ROE. El Beta ROA tiene un R2 de 0.1549 que, aunque es mayor, sigue siendo bastante bajo, lo que señala que la mayoría de la variabilidad en ROA no está siendo explicada por las variables incluidas en el modelo. Para el Beta EBIT, el R2 es extremadamente bajo, de apenas 0.0079, lo que prácticamente descarta la utilidad del modelo en predecir EBIT.
	El R2 ajustado, que corrige el valor de R2 tomando en cuenta el número de variables independientes y la cantidad de observaciones, refleja aún más la ineficiencia del modelo. Para el Beta ROE y Beta EBIT, los valores son negativos (-0.0656 y -0.1161 respectivamente), lo que indica que el modelo es peor que simplemente predecir usando la media de los datos. En el caso del Beta ROA, el R2 ajustado es ligeramente positivo (0.0493), pero sigue siendo un indicativo de la baja capacidad explicativa del modelo.
	Otro aspecto destacable es el error típico, el cual mide la dispersión de los datos alrededor de la línea de regresión. Aquí se observa que hay una significativa variabilidad en las predicciones. Para el Beta ROE, el error típico es 1.0037, lo que muestra una considerable dispersión en los valores predichos. El Beta ROA presenta un error típico menor (0.6539), pero sigue siendo considerable. En contraste, el Beta EBIT muestra un error típico alto de 2.2663, lo que indica que las predicciones están muy lejos de los valores observados.
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	Perspectivas sobre los supuestos en la estimación de provisión para cierre de minas en el sector minero peruano.
	Rosa Milagros Castañeda Moreano Pontificia Universidad Católica del Perú
	Resumen
	Las estimaciones contables forman parte de la elaboración de información financiera y requieren del uso del juicio del profesional contable en cuanto a análisis de escenario y proyecciones. El objetivo del estudio fue identificar las perspectivas en relación con los supuestos asumidos para la estimación de la provisión para remediación y cierre de minas en el sector minero peruano. Se aplicó un enfoque cualitativo mediante entrevistas a profesionales contables de cinco empresas mineras peruanas para identificar las perspectivas sobre los supuestos asumidos para la estimación bajo estudio. Los resultados muestran la relevancia del conocimiento de la normativa contable, conocimiento del sector, análisis de eventos futuros, revelación de supuestos específicos y criterios de medición adecuados para la formulación de supuestos asumidos en la provisión para remediación y cierre de minas. La contribución de este estudio se focaliza en identificar las perspectivas sobre los supuestos utilizados, a partir de la consideración de la experiencia de los profesionales contables de empresas mineras peruanas, la información detallada disponible y el análisis de escenarios.
	Palabras claves: Supuestos, estimaciones, medición, perspectivas, minería
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	Perspectives on the assumptions in the estimation of mine closure provisions within the peruvian mining sector
	Página 72
	Abstract
	Accounting estimates are part of preparing financial information and require the use of the accounting professional's judgment regarding scenario analysis and projections. The study’s objective was to identify the perspectives concerning the assumptions assumed for estimating the provision for remediation and closure of mines in the Peruvian mining sector. A qualitative approach was applied aimed at interviews with accounting professionals from five Peruvian mining companies where perspectives on the assumptions assumed for the estimation under study were identified. The results show the relevance of knowledge of accounting regulations, knowledge of the sector, analysis of future events, disclosure of specific assumptions, and appropriate measurement criteria for the formulation of assumptions assumed in the provision for remediation and closure of mines. The contribution of this study focuses on identifying the perspectives on the assumptions used, based on the consideration of the experience of accounting professionals from Peruvian mining companies, detailed information available, and scenario analysis.
	Keywords: Assumptions, estimates, measurement, perspectives, mining


	Perspectivas sobre as premissas na estimativa da provisão para fechamento de minas no setor minerador peruano
	Resumo
	As estimativas contábeis integram a elaboração das demonstrações financeiras e demandam o exercício do julgamento profissional do contador no que tange à análise de cenários e projeções. O objetivo deste estudo foi identificar as perspectivas relativas às premissas adotadas na estimativa da provisão para remediação e fechamento de minas no setor minerador peruano. Adotou-se uma abordagem qualitativa, fundamentada em entrevistas com profissionais contábeis de cinco empresas mineradoras peruanas, por meio das quais foram identificadas as percepções sobre os pressupostos assumidos para a estimativa sob análise. Os resultados evidenciam a relevância do domínio da normativa contábil, do conhecimento setorial, da análise de eventos futuros, da divulgação de premissas específicas e de critérios de mensuração adequados para a formulação dos pressupostos na provisão para remediação e fechamento de minas. A contribuição deste estudo reside na identificação das perspectivas sobre as premissas utilizadas, fundamentando-se na experiência dos profissionais contábeis, na disponibilidade de informações detalhadas e na análise de cenários.
	Palavras-chave: Premissas, estimativas, mensuração, perspectivas, mineração.
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	1. Introducción
	La información financiera incluye estimaciones que involucran incertidumbre (Chiahemba y Ibiamke, 2019). Un cambio en ciertas estimaciones contables podría tener un impacto en la evaluación realizada por los analistas financieros (Albrecht et al., 2017). Por otro lado, una interpretación inadecuada de los hechos inciertos podría alterar el sentido de la información sobre la situación financiera de las empresas, sesgar la perspectiva de los usuarios de dicha información e incluso tener un efecto en la valuación de las acciones de una empresa (Berardi, 2022; Burcă et al., 2019) o en sus resultados (Raubenheimer, 2013).
	Todos estos aspectos podrían afectar el proceso de toma de decisiones, por lo que es necesario estudiar las consideraciones para las estimaciones contables en contextos inciertos, específicamente para el sector minero peruano, el cual se caracteriza por la incertidumbre del contexto y la volatilidad de los precios de los metales. En ese sentido, las perspectivas que se van construyendo sobre el futuro (Bertsch, 2012) y el conocimiento del marco normativo contable (Morales Díaz, 2016) son elementos relevantes para la definición de supuestos sobre estimaciones contables, con incidencia en la toma de decisiones (Gómez, 2004), debido a la interpretación de la información (Birnberg y Nath, 1967; Bruns, 1968), y a partir de la revelación disponible de información acerca de dichos supuestos (Johnstone, 2018). Por ende, la divulgación de información se constituye en un aspecto relevante, así como la suficiencia de esta en referencia a los supuestos que se tienen presente para las estimaciones contables.
	Dichas empresas representan un sector relevante para la investigación, pues aplican buenas prácticas contables, así como equipos contables capacitados y disponibilidad de recursos asociados a ello. Entonces, el estudio se justifica en tanto, por un lado, las particularidades del sector, como la gestión de escenarios, análisis de la probabilidad de ocurrencia de eventos y sucesos futuros, colaboran para el estudio. Por otro lado, la obligatoriedad de proyectar costos futuros por el cierre de minas y remediación ambiental exige un manejo de escenarios y probabilidades. No obstante, una dificultad es la naturaleza subjetiva de las estimaciones contables y la dependencia del juicio profesional para interpretar hechos inciertos bajo marcos normativos rigurosos.
	A partir de lo anterior, se propuso la siguiente interrogante: ¿cuáles son las perspectivas de los contadores del sector minero, con relación a los supuestos para la estimación de la provisión de cierre de minas por el año 2023?
	Ante ello, el objetivo de investigación fue identificar las perspectivas con relación a los supuestos para la estimación de la provisión de cierre de minas en el sector minero peruano por el año 2023. De esta manera, la investigación se justifica teóricamente en cuanto al análisis de supuestos en contextos inciertos y la justificación práctica se centra en dicho análisis para el sector minero peruano respecto de la provisión por cierre de minas.

	2. Revisión de la literatura
	Con relación al uso del juicio en la contabilidad, Mattessich (1995) se enfocó en la vinculación entre los objetivos y los medios disponibles para alcanzarlos, lo cual se alinea con el propósito de las ciencias sociales que parten de la teoría para dar propuestas de solución a dichos objetivos.
	Desde el campo de la investigación contable, es necesario el desarrollo de modelos que expliquen y analicen los posibles escenarios de un hecho económico o situación que afecte a la empresa. Para ello, se requiere promover el desarrollo de líneas de investigación orientadas a dicho propósito para que el juicio crítico tome un rol primordial. De esta manera, el fin es identificar los métodos más adecuados para el logro de un objetivo concreto como lo es la evaluación de cierre de minas donde el análisis de escenarios posibles es vital.
	Desde esa perspectiva, Mejía (2025) destaca el rol de la aplicación del juicio en la determinación de objetivos y sostiene que la contribución de Mattessich con la introducción de la CoNAT (Teoría Condicional Normativa) proporciona múltiples modelos para la definición de objetivos contables específicos. De igual manera, Cuadrado y Valmayor (1999) argumentan, al igual que Mattessich, que no necesariamente existe una relación directa entre objetivos y medios, pues podrían presentarse diferentes caminos para lograr un objetivo, así como se pueden lograr varios objetivos a través de un medio.
	De acuerdo con el enfoque de la Teoría Condicional-Normativa (CoNAT) propuesta por Mattessich, la construcción del conocimiento contable no es neutral, sino que integra intrínsecamente los juicios de valor dentro de su estructura teórica. Esta perspectiva sostiene que el vínculo entre los instrumentos contables y los fines organizacionales está mediado por diversas variables contextuales tales como la naturaleza de la entidad, los perfiles individuales de los preparadores, el marco fiscal y las restricciones externas.
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	Bajo esta premisa, Mejía (2005) refuerza que la interacción entre medios y fines. Esto implica que la elección de criterios contables no responde únicamente a una eficiencia técnica, sino que involucra dimensiones éticas, de propósito y normativas. Así, desde el enfoque de la CoNAT, es posible comprender cómo los juicios de valor de los contadores en las empresas mineras peruanas generan la información financiera. Finalmente,  Gómez (2004) analiza cómo el proceso de toma de decisiones se ve impactado por las creencias o perspectivas asociadas a cada escenario bajo análisis.
	Otro aspecto por considerar es lo investigado en torno a las estimaciones contables. En este caso, se debe comprender que la estimación de la provisión para el cierre de minas considera los costos asociados con las actividades pertinentes para dicho propósito, como son restauración, cierre y desmantelamiento. Estos costos requieren efectuar estimaciones sobre el futuro e involucran un componente de incertidumbre en los costos, tasas de interés, actividades esperadas, entre otros (Sociedad Nacional de Minería, Petróleo y Energía, 2019).
	Las estimaciones contables cumplen un rol importante en la elaboración de estados financieros. Los lineamientos de KPMG International Financial Reporting Group (2012), recomiendan la revelación transparente de los supuestos asumidos con relación a los sucesos futuros y a la incertidumbre asociada a ellos que puedan tener un impacto en los estados financieros, pues podrían verse afectados en un ajuste material en los siguientes periodos de reporte. En este sentido, la norma se enfoca en aquellas estimaciones que, por su naturaleza, demandan un ejercicio de la dirección más complejo y subjetivo, ya que buscan que el usuario comprenda con precisión los juicios de valor aplicados.
	Por su parte, la IFRS Foundation (2020) indica que no todas las transacciones o hechos económicos reúnen certeza, por lo que la contabilidad no es exacta. La incertidumbre en la medición es parte de la preparación de información financiera, a través de modelos que permitan efectuar la mejor estimación, por ende, es necesario dejar en claro los criterios utilizados a partir del uso del juicio profesional y crítico en el análisis de escenarios, asociados con la ocurrencia de los flujos futuros. Collin (2007) añade que los supuestos asumidos en la preparación de los estados financieros parten del hecho de asumir que una empresa tiene continuidad, es decir, que cumple con el principio de empresa en marcha en un horizonte de tiempo razonable y que la aplicación de sus políticas contables con consistentes en el tiempo. Con respecto a la planificación financiera, Mooney (2008) propone la elaboración de estados financieros desde una óptica prospectiva que considere estimaciones derivadas de eventos o decisiones estratégicas, en línea con
	cursos de acción específicos asociados a los objetivos de la empresa.
	Por otra parte, la dinámica contable exige un monitoreo constante de las estimaciones para reflejar fielmente la realidad económica. Según la IFRS Foundation (2020), los cambios en las estimaciones contables representan ajustes en el valor en libros de activos o pasivos, motivados por la evaluación de su condición actual y las expectativas de flujos futuros. Tales modificaciones son el resultado del surgimiento de nueva información o por sucesos recientes; por consiguiente, poseen una naturaleza prospectiva y no deben ser interpretadas como correcciones de errores de periodos previos, sino como un perfeccionamiento de la medición financiera.


	3. Método
	Se desarrolló un estudio cualitativo con el objetivo de identificar las perspectivas acerca de los supuestos para la estimación de la provisión de cierre de minas a partir de entrevistas a profundidad efectuadas a los contadores de una muestra de empresas del sector minero peruano. Los criterios de selección de los entrevistados fueron los siguientes: a) perfil de contador o carrera afín, b) empresas públicas de gran minería, sujetas a auditoría anual y que reportan a entidades reguladoras, c) experiencia senior en emisión de información financiera, d) cargo de controller, ejecutivo o gerente de área contable o financiera y e) conocimiento de regulación y operaciones del sector minero.
	Asimismo, las entrevistas fueron semiestructuradas y estuvieron orientadas a comprender las perspectivas en relación con los supuestos utilizados para la provisión bajo estudio, por el año 2023. Las preguntas se enfocaron en los aspectos relacionados con la formulación de juicios para las estimaciones contables críticas. Se entiende por estimaciones contables críticas a aquellas partidas contables que no pueden ser medidas con precisión y que requieren ser estimadas, con base en el uso de juicios sobre la información fiable disponible. En ese sentido, se preguntaron por los criterios de medición seleccionados por las empresas, la definición de estos, los factores que influyen en esas decisiones y, finalmente, en cómo se usan esas probabilidades en el proceso de estimación de flujos futuros y otras variables para la provisión por cierre de minas.
	Esto permitió que los entrevistados desarrollen estos temas y analicen el tratamiento contable específico en contraste con lo dispuesto por el marco normativo de las NIIF. Se identificaron a los entrevistados mediante códigos: E1 al E5, con el fin de garantizar la confidencialidad de su identidad, además,
	Página 77
	Página 78
	de garantizar su participación con el respectivo consentimiento informado. El análisis se efectuó a través del software Atlas.ti (versión 23), bajo la siguiente secuencia: primero, se realizó una transcripción de las entrevistas; luego, se realizó una definición de códigos a partir de los antecedentes y literatura revisada; posteriormente, se procedió con la creación de códigos que surgieron de las entrevistas; finalmente, se realizó la elaboración de tablas de vinculación de categorías y códigos, así como el análisis de citas, en línea con el objetivo de investigación propuesto.


	4. Resultados
	Con base en la revisión de la literatura (Mattessich, 1995; Cuadrado y Valmayor, 1999; Mejía, 2005), se definieron los siguientes códigos: análisis de eventos futuros, revelación de supuestos específicos y conocimiento de la normativa contable.
	Las entrevistas efectuadas brindaron información que permitió la identificación de las perspectivas asociadas al uso de supuestos asumidos en relación con el objetivo de la investigación. En el contexto de la teoría condicional-normativa contable, las estimaciones contables críticas requieren la adopción de juicios de valor enfocados en la información sobre la gestión de recursos, la gestión de gobierno y las expectativas relacionadas con la situación financiera y los futuros flujos de efectivo. De esta manera, la Tabla 1 muestra la codificación a partir de los códigos a priori como los emergentes.
	Tabla 1 Codificación asociados a la formulación de supuestos
	Como resultado de las entrevistas realizadas a los responsables de la emisión de información financiera, se identificó lo siguiente: en primer lugar, con respecto de las consideraciones para la medición, es esencial considerar elementos como la regulación actual, las particularidades del fenómeno o evento en cuestión, los niveles de medición pertinentes y la disponibilidad de herramientas adecuadas, según sea necesario. Los entrevistados indicaron que disponen de criterios de evaluación previamente definidos que les permiten realizar estimaciones de manera oportuna y precisa, con la participación de especialistas.
	Los entrevistados expresaron que el proceso de formulación de supuestos requiere de estándares definidos de medición. Po ejemplo, los E1 y E2 coincidieron al afirmar: “Nosotros tenemos una métrica ya consensuada con nuestro equipo”. Con relación a las estimaciones, respondieron que “todo se trabaja bajo esas probabilidades de que los precios se mantengan o que los precios suban, y buscamos siempre una media”. Adicionaron que oportunamente se va decidiendo “cuál es la mejor forma de aplicarlo y en qué momento debemos hacerlo. En el caso del E3, añade que la participación de los especialistas es relevante, pues menciona: “Hemos obtenido ese porcentaje en base a la consulta a expertos externos que también tienen estos modelos de todas las minas y han hecho un ponderado, determinándolo como el más adecuado”. Y en cuanto al aporte de los criterios de medición, el E4 añade: “Acá hay varios criterios que se suman, el criterio que viene de la política analizada, cómo tratar estos eventos, la participación del especialista nos da unos inputs adicionales para el análisis y la experiencia que se tiene en finanzas y contabilidad”.
	Con respecto al entendimiento del sector y del negocio, se enfatiza en las características del sector y la regulación aplicable. En base a esto, los entrevistados expresaron que el comienzo del proceso de desarrollo minero es fundamental para las proyecciones, pues se considera la volatilidad de precios futuros, la regulación vigente, los estándares de la industria, la viabilidad operativa y su impacto tanto social como ambiental. Asimismo, desde el punto de vista de los entrevistados, existen aspectos relevantes como la declaración de inicio de operaciones, la incertidumbre del mercado, así como la regulación aplicable y las características de la industria. Por ejemplo, el E4 resalta “la complejidad del tema minero, los eventos que ocurren en nuestra compañía a nivel financiero, a nivel económico, desde el punto de vista comercial, desde el punto de vista de medioambiente”.
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	También reconoce algunas particularidades de la operación, entre las que considera los “ingresos, la producción, lo que tenemos por costos asociados a producción, las inversiones” y el impacto del entorno, pues menciona: “El tema social va a depender en el momento que ocurra y si algún reclamo o demanda de ellos afecta al programa de cierre de minas en cuanto al término de actividades dentro del plazo establecido”. Con respecto al efecto en los usuarios, el E5 añade la importancia “del conocimiento del negocio y del entorno del negocio, así como del interés de las partes interesadas”.
	Con relación al conocimiento del contexto tanto internacional como regional, este aspecto contempla las dinámicas del mercado, las tendencias de precios a futuro, las tasas de riesgo, variables de mercado, entre otros factores. Estos aspectos implican conocer las particularidades del mercado, la volatilidad del precio del metal, la tasa de interés, información sobre la competencia y expectativas asociadas. Como precisa E5, es necesario conocer los “mercados emergentes, nuevas tecnologías, potenciales crisis del entorno global, principalmente en países consumidores, oferta y demanda de metales, problemas energéticos, precios de principales insumos”.
	Con respecto al análisis de eventos futuros, este es esencial para formular supuestos en la planificación minera, a partir de la identificación de posibles escenarios y sus consecuencias. Los entrevistados destacaron la importancia de ello y su incidencia en el plan de producción y en las actividades de cierre de mina. En este aspecto existe un consenso entre los entrevistados con respecto a la obligatoriedad de realizar un análisis prospectivo de eventos críticos al definir las premisas de valoración. Por ejemplo, tanto E1 como E2 coinciden en que “al cierre de cada año se va haciendo una estimación de esas reservas, su actualización y en función a ello se actualiza hacia adelante los rubros que dependen de ese juicio”. Además, añaden la importancia de la elaboración de modelos prospectivos que permitan proyectar el comportamiento futuro de las variables bajo análisis, pues resaltan lo siguiente: “En general esta es una etapa primordial para este llevar a cabo la explotación de una mina. Incluso acá se establece este lo que se necesita o sea cuánto va a durar digamos la explotación y en qué tiempo se estima llegar a la etapa de cierre y todo esto, es soportado por estudios técnicos de especialistas en cada rubro”. Adicionalmente, inciden en la consecuente estimación de recursos que posteriormente serán consideradas reservas. Al respecto, los mismos entrevistados señalan: “nosotros tenemos un procedimiento para determinar los recursos potenciales con que cuenta la compañía y que se puede convertir más tarde en reservas”, lo cual tiene un efecto en la planificación de la producción.
	La evaluación de escenarios constituye un factor determinante para la modelación prospectiva de las actividades de cierre, pues facilita el ajuste y la actualización de dicha provisión. Los E1 y E2 indican que con “respecto al plan de cierre de minas la ley indica que el plan debe ser actualizado en un periodo no mayor a 5 años, pero dependiendo de nuestros juicios podemos presentar una actualización a los 2 o 3 años máximo en 5 años”. Y, con relación al horizonte de tiempo estimado, añaden: “empezamos a trabajar el plan que se elabora en función a estimados o supuestos de precios que van a regir de acá a 3, 4, 5, 6, 10 o 20 años”. De igual manera, la proyección de escenarios permite evaluar la operación. El E4 indica al respecto lo siguiente:  “Cuando hacemos la proyección de futuros ingresos en función a la producción esperada, ahí es donde viene evaluar el mejor precio que podamos tener como referencia del mercado”. Sin embargo, incide que se maneja mediante un criterio conservador : “Pero tratamos de ser conservadores, manejar escenarios que no se salgan de esa línea de una mayor expectativa o de una expectativa muy reducida”.
	Con relación a la divulgación de supuestos específicos, estos sirven de base para realizar proyecciones futuras mediante la evaluación de diversos escenarios mediante el uso de información obtenida de fuentes externas como Bloomberg u otras bases de datos. De esta manera, la revelación de supuestos facilita la construcción de modelos prospectivos y la evaluación rigurosa de diversos escenarios de riesgo. E1 y E2 precisan: “Con toda esa información, se proyectan flujos, se hacen modelos matemáticos de proyección y generan sensibilidades para ver si el precio sube o baja no, a efectos de poner en valor alguna de nuestras unidades”. Estos resultados orientan las decisiones de producción, ya que, como añaden los entrevistados, “dependiendo de cómo se mueven los precios también podemos redireccionar la producción” o las decisiones a futuro, pues “después del reconocimiento inicial necesitamos hacer las actualizaciones a valor presente de los desembolsos que se van a realizar en el futuro, utilizando la tasa libre de riesgo … de forma anual al 31 de diciembre actualizamos las nuevas tasas”. Finalmente, E1 y E2 añaden que completan la información con la proveniente de otras fuentes:  “En el tema de supuestos nos apoyamos en fuentes externas como por ejemplo la plataforma Bloomberg, que provee información sobre precios futuros, wacc, commodities y los reportes que soportan los datos de dicha plataforma”.
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	Con respecto al conocimiento de la normativa contable, este es necesario para dimensionar los requerimientos de reconocimiento, medición y revelación de información de supuestos asumidos para este tipo de estimaciones. La Tabla 2 muestra que el juicio profesional utilizado en la estimación de la provisión de cierre de minas está fuertemente anclado en el conocimiento normativo (f=29). No obstante, existe una convergencia significativa entre el conocimiento del sector y la capacidad prospectiva (f=25), lo que sugiere que es el resultado de una síntesis entre el cumplimiento regulatorio y la gestión estratégica de la incertidumbre.
	Tabla 2 Códigos identificados, entrevistados y citas efectuadas
	Una limitación del marco normativo contable es la ausencia de especificaciones basadas en un rigor matemático o estadístico estricto, lo que genera espacios para diversas interpretaciones. Para mitigar este efecto, debe existir una orientación hacia la revelación de los supuestos matemáticos específicos que reduzcan sesgos en la interpretación.
	En última instancia, la información contable debería comunicar detalladamente los fundamentos matemáticos subyacentes a las estimaciones. Además, la información contable debe ayudar a los usuarios a formar creencias o fundamentos mejor sustentados.


	5. Discusión de Resultados
	La contrastación de los hallazgos se articula estrictamente con el objetivo de la investigación. Bajo un enfoque cualitativo, se examinan las percepciones de los contadores de empresas mineras peruanas respecto a las estimaciones contables críticas, integrando los requerimientos de las NIIF y el Marco Conceptual con los postulados de la Teoría Condicional-Normativa (CoNAT).
	Como resultado de la investigación efectuada, el marco normativo de las NIIF cumple un rol relevante respecto de la emisión de información suficiente, detallada y disponible para la toma de decisiones de los usuarios. En ese sentido, las entrevistas realizadas muestran que el proceso de análisis y uso del juicio requiere la consideración de supuestos, los cuales provienen de diversos factores a considerar, tanto exógenos como endógenos, como la volatilidad de los precios, riesgos de mercado, riesgos ambientales o los conflictos sociales, donde todas estas variables pueden afectar la estimación de reservas, las cuales son fundamentales para proyectar escenarios futuros.
	En contraposición con la investigación de Raubenheimer (2013), la cual se enfocó en el cumplimiento general de aspectos de revelación, esta investigación se centró en la provisión por cierre de minas. Por ello, se identificó que, a pesar de que las empresas mineras peruanas incluyen notas específicas sobre la provisión de cierre de minas, tanto a nivel de importe y movimientos, la revelación sobre la naturaleza de los supuestos asumidos es genérica. Sin embargo, las entrevistas mostraron la perspectiva de los contadores en cuanto a la importancia del uso de modelos que incluyan la probabilidad en el análisis de ocurrencia de los diversos factores para medir la incertidumbre con el fin de mapear sus efectos en las estimaciones contables.
	En ese sentido, se confirma el hecho de que las estimaciones requieren de un análisis multidisciplinario a fin de cubrir la mayor cantidad de factores asociados a ello. Para el caso de la provisión de cierre de minas, los entrevistados coinciden en que se requiere la participación de especialistas en geología, estadística y planificación financiera. Esta interacción entre la medición técnica y el juicio del experto, consistente con los planteamientos de Cooke (1991) y Johnstone (2018), es vital para la calidad de la información cualitativa y la predicción de flujos de efectivo futuros.
	Finalmente, la Teoría Condicional-Normativa de Mattessich (1995) aporta en la presente investigación en cuanto indica que la definición de políticas y estimaciones contables no es un proceso neutral, sino que requiere la aplicación de juicios de valor (Mejía, 2005). Estos juicios involucran la gestión de recursos y la gobernanza corporativa con las expectativas de desembolsos futuros.

	Página 83
	Página 84
	Cabe precisar que en la presente investigación, si bien se tuvo la limitación sobre el acceso a un mayor número de participantes por la confidencialidad de la información, la profundidad de las entrevistas permitió obtener una saturación suficiente a nivel interpretativo respecto de los resultados presentados. Después de la cuarta entrevista, no surgieron nuevos códigos que revelen características adicionales a considerar, puesto que cada código tiene respaldo empírico basado en las citas presentadas. La quinta entrevista confirmó los códigos identificados dentro del grupo de entrevistados que representan a las empresas mineras, lo cual se muestra en la Tabla 2. Por ende, la trazabilidad está respaldada por el nivel de saturación obtenido.
	Es importante precisar que los hallazgos son transferibles a empresas que pertenecen a la gran minería, que adoptan el marco normativo de las NIIF y que reportan información a entidades reguladoras, con lo cual no es posible transferir los resultados de esta investigación a empresas que se encuentren fuera de este alcance.


	6. Conclusiones y recomendaciones
	La conclusión principal se centra en que el conocimiento de la normativa contable y del sector minero, así como la consideración del análisis de eventos futuros, sumados a la capacidad de análisis prospectivo, son aspectos relevantes en la estimación de la provisión por cierre de mina. La revelación de los supuestos asumidos y los criterios de medición se muestran en menor medida y no de manera suficiente debido a la naturaleza estratégica de las empresas y su carácter confidencial.
	A pesar de que las empresas mineras peruanas cumplen con incluir notas explicativas sobre dicha provisión, la transparencia respecto a las incertidumbres y supuestos subyacentes tiende a ser superficial. La ausencia de revelaciones sobre análisis de sensibilidad, horizontes de resolución de incertidumbres o efectos financieros de corto plazo, contrasta significativamente con el discurso de los entrevistados, quienes validan el uso de modelos probabilísticos como una herramienta esencial en la formulación de supuestos.
	Finalmente, la contribución de este estudio se focaliza en identificar las perspectivas sobre los supuestos utilizados, a partir de la experiencia, información detallada disponible y análisis de escenarios. Se ha considerado el mercado, marco normativo y regulatorio, contexto económico y social, lo cual proporciona una base sólida de información para la toma de decisiones informada.
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	Costo y gestión ambientales en empresas industriales no primarias del distrito de Abancay, región de Apurímac, Perú – 2024
	Arístides Melchor Peláez Santi Universidad Nacional Federico Villareal. Perú
	Resumen
	El objetivo general fue mostrar la relación existente entre costo y gestión ambiental en las Empresas Industriales no Primarias del Distrito de Abancay en el periodo 2024. El tipo de estudio fue correlacional, el diseño fue no experimental transversal con enfoque cuantitativo. La población estuvo constituida por 882 contribuyentes registrados en la base de datos de la Administración Tributaria del Perú – SUNAT y perteneciente a la actividad económica de las industrias no primarias en el distrito de Abancay en el periodo 2024. La muestra se realizó sobre 239 directivos responsables de las áreas de gerencia y producción mediante el uso de una encuesta, la cual fue ejecutada mediante un cuestionario en escala de Likert. La investigación ha obtenido resultados significativos que demostraron que el costo ambiental influye en la gestión ambiental en las empresas industriales no primarias del distrito de Abancay en el periodo 2024 en las direcciones costo de prevención, costo de control y costo de imagen. Las recomendaciones van por el camino de las implementaciones y seguimientos oportunos.
	Palabras claves: costo ambiental, gestión ambiental, costo de prevención, costo de control, costo de imagen, contabilidad ambiental
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	Environmental costs and management in non-primary industrial companies in the district of Abancay, Apurímac region, Peru – 2024
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	Abstract
	The overall objective was to show the relationship between cost and environmental management in non-primary industrial companies in the District of Abancay, period 2024. The study was correlational, with a non-experimental cross-sectional design and a quantitative approach. The population consisted of 882 taxpayers registered in the database of the Peruvian Tax Administration (SUNAT) in the economic activity of non-primary industries in the district of Abancay during the period 2024. The sample consisted of 239 executives responsible for management and production areas, using a survey, which was conducted using a Likert scale questionnaire. The research has obtained significant results that demonstrate that environmental costs influence environmental management in non-primary industrial companies in the district of Abancay during the 2024 period in terms of prevention costs, control costs, and image costs. The recommendations are along the lines of timely implementation and follow-up.
	Keywords: environmental cost, environmental management, prevention cost, control cost, image cost, environmental accounting


	Custos e gestão ambiental em empresas industriais não primárias do distrito de Abancay, região de Apurímac, Peru – 2024
	Resumo
	O objetivo geral foi mostrar a relação existente entre custo e gestão ambiental nas empresas industriais não primárias do distrito de Abancay, no período de 2024. o tipo de estudo foi correlacional, o desenho foi transversal não experimental com enfoque quantitativo, a população foi constituída por 882 contribuintes registrados na base de dados da Administração Tributária do Peru - SUNAT, na atividade econômica das indústrias não primárias, Distrito de Abancay, período 2024. A amostra foi realizada com 239 executivos responsáveis pelas áreas de gestão e produção, utilizando uma pesquisa, que foi executada por meio de um questionário em escala Likert. A pesquisa obteve resultados significativos que demonstraram que o custo ambiental influencia a Gestão Ambiental nas Empresas Industriais não primárias do distrito de Abancay, no período de 2024, nas direções de custo de prevenção, custo de controle e custo de imagem. As recomendações seguem o caminho das implementações e acompanhamentos oportunos.
	Palavras-chave: custo ambiental, gestão ambiental, custo de prevenção, custo de controle, custo de imagem, contabilidade Ambiental
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	1. Introducción
	En la actualidad, las empresas industriales suponen un medio decisivo en el desarrollo económico de los países; sin embargo, también son una de las principales causas del deterioro ambiental vinculado a los procesos productivos. Ello se debe, en gran medida, a que los mercados de bienes no recogen plenamente el valor ambiental real de los recursos utilizados en la producción. Por ello, los impactos negativos que se producen —entendidos como externalidades— suelen repercutir en los costes externos que no acaban por internalizarse en la estructura de los precios finales de los productos. Desde esta óptica, existe una externalidad cuando la producción o el consumo de un bien afecta directamente a consumidores o empresas que no están implicados en su transacción, venta o compra.
	Bajo este marco, puede sostenerse que los recursos naturales utilizados en la producción poseen una dimensión económica susceptible de valoración monetaria; por consiguiente, resulta esencial incorporar los costos ambientales dentro de los costos internos de las organizaciones. Esto exige una gestión ambiental efectiva, sustentada en políticas de medición y reconocimiento de los impactos ambientales (Martínez-Hernández et al., 2025), con el propósito de alcanzar un equilibrio entre el desempeño económico empresarial y la protección del entorno (Fernández Vásquez, 2025; Villalobos y Landazury, 2025). En términos operativos, los costos ambientales comprenden los desembolsos asociados a materias primas, mano de obra directa y costos indirectos incurridos durante el proceso productivo para prevenir, controlar o mitigar los impactos ambientales derivados de la fabricación de bienes o de la prestación de servicios (Cañizares Roig 2014).
	Se indica que, cada año, la industria tabacalera causa más de 8 millones de muertes, consume 600 millones de árboles, 200,000 hectáreas de suelo y 22,000 millones de toneladas de agua y emite 84 millones de toneladas de CO₂. Además, la limpieza de sus residuos recae en los contribuyentes: en China, US$2,600 millones; India, US$766 millones y tanto Alemania como Brasil le dedican más de US$200 millones. Por ejemplo, en Francia, España y jurisdicciones como San Francisco y California aplican “quien contamina paga” vía responsabilidad ampliada del productor (Organización Mundial de la Salud [OMS], 2022). En Perú, solo 3,500 de 150,000 industrias cuentan con instrumentos ambientales aprobados (Gestión, 2019).
	El Banco Central de Reserva del Perú (2022), en su informe “Apurímac: Síntesis de Actividad Económica enero 2022”, señala que la actividad agropecuaria se expandió 7,7 por ciento al compararse con el mismo mes del
	año 2021. Esto se ocasionó debido a un mayor volumen de producción del subsector agrícola (19,4 por ciento), atenuado en parte por un menor volumen de producción del subsector pecuario (-0,9 por ciento). La expansión del subsector agrícola estuvo explicada por la mayor utilización de producción orientada a mercado externo y agroindustria (64,5 por ciento), lo cual fue resultado de un mayor porcentaje de producción de papa (64,6 por ciento). Así mismo, se expandió la producción orientada al mercado interno (7,5 por ciento), por un mayor volumen de producción de palta (72,2 por ciento) y alfalfa (53,3 por ciento).
	Del análisis de los antecedentes internacionales, nacionales y regionales se infiere que de las empresas industriales generan problemas de contaminación en sus procesos de producción. Dichos problemas deben ser identificarlos para su conocimiento y valoración y así convertirlos en costos medioambientales; para ello, es imprescindible establecer políticas de gestión medioambiental para disminuir los impactos que produce la falta de implantación porque podría poner en peligro el logro de los objetivos de la empresa (Martínez-Hernández et al., 2025).
	En esta línea, Vidal y Asuaga (2021) revisan la literatura hispana y destacan los Sistemas de Gestión Ambiental y la Contabilidad de Gestión como marcos para evaluar el cumplimiento e implementar los indicadores de reporte. Sinforoso-Martínez et al. (2019) muestran que reconocer contablemente externalidades ambientales en el costo de producción fortalece la toma de decisiones proambientales. Adicionalmente, Amay-Vicuña et al. (2020) proponen lineamientos de contabilidad ambiental para reconocer y valorar activos, pasivos e ingresos/costos ambientales, mientras que Marrucci y Daddi (2022) cuestionan los efectos uniformemente positivos de los SGA sobre el desempeño ambiental. Otros estudios subrayan el rol de presiones institucionales, regulación y costos ambientales como motores —o límites— del compromiso empresarial, así como sus vínculos con la competitividad, reputación y los resultados económicos (Kharuddin et al., 2022; Andersen & Bams, 2022; Daddi et al., 2022; Torres Garay, 2021).
	Diversos estudios aplicados en el Perú reportan evidencia consistente sobre el deterioro ambiental y la necesidad de fortalecer la gestión. Argota Pérez e Iannacone (2020) advierten concentraciones no deseadas en aguas residuales y limitaciones del tratamiento pasivo sin alcanzar lo recomendado. Cuzcano Quispe (2021) identifica impactos relevantes de los residuos de construcción y demolición sobre la sostenibilidad edilicia.
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	Bustamante Pérez (2022) encuentra una relación significativa entre gestión ambiental y manejo de residuos de solventes que sugieren la necesidad de mejoras de gestión que repercutan en el tratamiento de dichos residuos. Villon Mariluz (2023) y Llique Ahumada et al. (2025) confirman asociación directa entre gestión ambiental y contaminación por relaves mineros. Laguna et al. (2019) estiman costos ambientales de estrategias en cimentación y evalúan sostenibilidad; Rodríguez R. et al. (2022) evidencian niveles de ruido superiores a recomendaciones OMS y demandan planes de mitigación costo-efectivos. En paralelo, Álvarez Vicaño (2023) propone alinear los sistemas con ISO 45001 e ISO 14001. En conjunto, se subraya la urgencia de internalizar costos ambientales y avanzar hacia reportes cuantitativos que reflejen el desempeño real.
	La presente investigación se realizará a las empresas industriales no primarias del distrito de Abancay, provincia de Abancay, región Apurímac, que no están ajenas a los problemas de incorporación de los costos ambientales y políticas de gestión ambiental en su proceso de producción.


	2. Marco teórico
	Murillo & Cano (2021) argumentan que actualmente se va dando un creciente deterioro del medio ambiente. Por ende, se vuelve necesario realizar actuaciones que permitan que los recursos tengan duración en el tiempo y la aplicación de políticas de gestión ambiental a modo de parte del desarrollo operacional que es importante en las empresas. En definitiva, este artículo se centra en ofrecer, una breve disertación sobre el rol que tienen los costes ambientales ante el desarrollo sostenible de las empresas. Los costos ambientales más altos, que China e India lideran, se vinculan con GEI, partículas y acidificación por carbón y acero (Arendt et al., 2022).
	Además, la relación costo/PIB es favorable en países procesadores o petroleros que externalizan impactos. Teplická y Hurná (2023) estiman 1,9–3,1 millones de euros, mientras que los valores mínimos aparecen en Eslovaquia e Italia con el agua como un factor destacado de reducción.
	Valarezo-Vera y Solís-Muñoz (2023) indican que, en remediación ambiental, el mantenimiento del caudal de los ríos suele requerir mayor financiamiento; por ello, el análisis de costos sustenta la continuidad operativa y decisiones estratégicas. Díaz Gómez (2019) sostiene que los sistemas de gestión ambiental generan beneficios económicos y, además, mediante indicadores se pueden permitir medir el desempeño (Carbal et al., 2020).
	Su relevancia crece por la globalización y apertura comercial (Almánzar-Fortuna, 2019; Cardona Castaño, 2025; Yan et al., 2020). Así, a partir de la revisión de literatura, se obtiene la primera hipótesis de trabajo. Esta, denominada H1, propone que existe una relación significativa entre el costo y la gestión ambientales en las empresas industriales no primarias del distrito de Abancay en el período 2024.
	De acuerdo con Doroni (2021) producir implica: (a) explicitar las relaciones entre ambiente y derechos humanos; (b) encuadrar los costos ambientales y sociales de comercializar recursos naturales; (c) contrastar ese encuadre con situaciones de vulnerabilidad socioambiental y (d) proponer abordar la compensación, la remediación de la deuda ecológico-social, como también la prevención de derechos ambientales. Canahuire-Montúfar y Loaiza-Rojas (2022) analizan la relación entre gestión ambiental y responsabilidad social y no hallan asociación significativa en tejas y ladrillos; por ende, resaltan la planificación y la voluntariedad. Se reporta la existencia de una planificación débil e indicadores ineficaces, por lo que se plantea un modelo para conservar recursos y biodiversidad (Pariona-Luque et al., 2023). Un plan con educación ambiental reforzaría la prevención (Loa et al., 2023; Moreno-Salazar-Calderón y Parihuana Mamani, 2025); por ejemplo, en Puno se observan avances de formalización minera (Chavez Flores et al., 2023). Se plantea, a partir de esto, la hipótesis 2 (H2) que propone que existe una relación significativa entre el costo de prevención y la gestión ambiental en las empresas industriales no primarias, en el distrito de Abancay, período 2024.
	Edelman y Estévez (2019) plantean un plan quinquenal para atender problemáticas urbanas en Lima Metropolitana. En línea con ello, Agüero Alva et al. (2020) denuncian insuficiencias municipales en gestión ambiental que se aprecian en minería informal, limitada cobertura de agua y saneamiento, mala gestión de residuos, tala e insalubridad en limpieza y conservación de espacios públicos. Vidal y Asuaga (2021) proponen armonizar rentabilidad, ambiente y bienestar social. Castro y Suysuy (2020) recomiendan instrumentos basados en ISO 14001 e ISO 9001, como matriz de Leopold, análisis causa–efecto y control/registro de costos ambientales. A partir de ello, se plantea la hipótesis 3 que indica que existe una relación significativa entre el costo de control y la gestión ambiental en las empresas industriales no primarias, en el distrito de Abancay, en el período 2024.
	Hernández Pajares y Yagui Nishii (2021) evidencian influencia institucional según el tipo de movimiento empresarial. Así, las prácticas de economía circular presentan baja divulgación, mientras que la mitigación del consumo
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	de insumos y la gestión de residuos se reportan con mayor intensidad; además, ni el tamaño ni el sector se asocian con la información de EC. Al-Waeli et al. (2022) hallan una divulgación ambiental promedio cercana al 20% y efectos positivos de costos ambientales y contingentes en desempeño financiero como mediación parcial de la divulgación. Adicionalmente, Salas Canales (2020) destaca el empleo de las tecnologías limpias como ventaja competitiva y vía para mejorar costos e impactos. De esta manera, se propone la hipótesis 4 que plantea que existe una relación significativa entre el costo de imagen y la gestión ambiental en las empresas industriales no primarias, en el distrito de Abancay, período 2024.


	3. Metodología
	La investigación es de enfoque cuantitativo, de nivel correlacional, con método hipotético deductivo, y diseño no experimental y transversal. La población corresponde a 882 contribuyentes registrados en la base de datos de la Administración Tributaria del Perú - SUNAT, correspondiente a la actividad económica de industria no primaria, del distrito de Abancay en el periodo 2024. La muestra está constituida por los 239 encuestados que son considerados como unidad de análisis.
	Se empleó como instrumento de recolección de datos la encuesta y, el cuestionario como técnica. Este último fue distribuido electrónicamente por Google Forms. Además, se usó la herramienta estadística SPSS para obtener la confiabilidad y resultados de correlación.

	4. Resultados y discusión
	Sobre las respuestas obtenidas de las 239 personas, se obtuvo que 118 personas laboran en el área de gerencia y 121 en producción. Asimismo, en mayor medida, se sitúan principalmente con dos años de tiempo de servicio en la empresa y de igual forma en el cargo, según se presenta en tabla 1.
	Tabla 1 Aspectos demográficos
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	Además, los resultados de las correlaciones efectuadas muestran valores inferiores a 0.05 y, por lo tanto, se aprueban las hipótesis planteadas en el estudio, según se presenta en tabla 2.
	Tabla 2 Resultados de estadística inferencial
	Sobre la base de la mayoría de las respuestas brindadas por las empresas, se obtiene que se tiene una relación significativa del costo y la gestión ambientales. En la misma dirección Díaz Gómez (2019) y Valarezo-Vera y Solís-Muñoz (2023) concluyen que el estudio de costos ambientales es una herramienta que contribuye a la continuidad de sus operaciones y en la toma de decisiones.
	La principal conclusión es el beneficio económico, pues mediante la implementación del sistema de gestión ambiental se concluye que existe una relación costo-beneficio interesante, ya que a la hora de determinar los beneficios que emanan a raíz del sistema son superiores, a su vez, a los costos que se requieren en la implementación y mantenimiento de este. Carbal et al. (2020) muestra un sistema de gestión ambiental integral bajo que permite comunicar, diagnosticar, ejecutar, planear, medir, evaluar y ajustar el comportamiento ambiental de PYMES industriales.  Estos resultados se contrastan con la realidad de las empresas industriales no primarias del distrito de Abancay, donde tienen un sistema de costos ambientales que contribuyen a la gestión ambiental. Esto coincide con las opiniones de Díaz-Gómez, (2019) y Valarezo-Vera & Solís-Muñoz (2023) que se asemejan con los resultados obtenidos en la investigación.
	A partir de la opinión mayoritaria de las empresas, se obtiene que hay un buen manejo del costo de prevención, pero para lograr los objetivos y metas de la empresa se debe mejorar la administración de los indicadores. Por ejemplo, Doroni (2021) explica la relación entre el medio ambiente y los derechos humanos, la delimitación del problema de los costos ambientales y sociales derivados del mercadeo de los recursos naturales mediante la constatación de la relación de costos ambientales y el contexto de vulnerabilidad socioambiental. En el estudio se buscaron las medidas de indemnización, el resarcimiento de la deuda social - ecológica que se generan por el crecimiento económico y sus medidas de prevención de los derechos ambientales. Dichos resultados son muy diferentes a la situación de las empresas industriales no primarias que existen en el distrito de Abancay, donde se cuenta con un sistema de costos principalmente preventivos que favorezcan la gestión ambiental.
	Kharuddin et al. (2022) expusieron la necesidad de que los administradores cuenten con el apoyo gubernamental y empresarial para hacer obligatoria la preservación del medio ambiente y ser financieramente responsables de preservarlo. En contraste, Cheng & Li (2022) dicen que, si todas las provincias pueden mejorar y optimizar sus estructuras industriales, y sus niveles de innovación tecnológica frente a las reglamentaciones ambientales cada vez más estrictas, podrán lograr un desarrollo industrial verde y cambiar mejor el modelo de crecimiento económico. Estos resultados se contrastan con la realidad de las empresas industriales no primarias del distrito de Abancay, donde tienen un sistema de los costos de control que contribuyen a la gestión ambiental. Es decir, la opinión de Cheng & Li (2022) se asemeja con los resultados obtenidos en la investigación.
	Finalmente, a diferencia de Al-Waeli et al. (2022), los resultados evidencian que el porcentaje medio de las empresas industriales muestreadas fue del 20,0 % y la media que se obtuvo fue de 20,2 %. También se obtuvo que los costos ambientales, entendidos como costos sociales externos y costes contingentes, afectan positivamente en el desempeño financiero, mientras que los costos sociales, los costos contingentes, los costos ocultos, los costos de imagen y relaciones tienen un impacto positivo en la divulgación ambiental. Estos resultados se contrastan con la realidad de las empresas industriales no primarias del distrito de Abancay, donde tienen un sistema de los costos de imagen que contribuyen a la gestión ambiental. Consecuentemente, la opinión de Al-Waeli et al. (2022) se asemeja con los resultados obtenidos en la investigación.
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	5. Conclusiones
	En función de los objetivos de la investigación, de la comprobación de las hipótesis y de los resultados obtenidos, se asumieron las siguientes conclusiones. En primer lugar, se determinó que el costo ambiental tiene una influencia sobre la gestión ambiental, por cuanto se obtuvo un nivel de significación inferior a 0,05. Por ende, se concluye que los costos ambientales son una variable relevante para considerar en un 41,4 % de personas encuestadas. Se considera como una variable que la empresa está de acuerdo con el manejo del costo ambiental con una frecuencia de 99; además, el 39,7 % pone de manifiesto que están totalmente de acuerdo con el manejo del costo ambiental con una frecuencia de 95. Lo anterior se debe a que el buen manejo del costo ambiental proporciona la oportunidad de determinar una buena gestión ambiental en las empresas industriales no primarias del distrito de Abancay.
	En segundo lugar, se definió cómo los costos de prevención tienen incidencia en el actuar de la gestión ambiental. Se pudo ver un nivel de significación menor a 0,05, lo que permite concluir que los costes de prevención son un aspecto más que importante para conocer que el 46 % de los encuestados, considera que la empresa está totalmente de acuerdo con el manejo del coste de prevención, con una frecuencia de 110. También el 37.7 % destaca que está de acuerdo con el manejo del coste de prevención, con una frecuencia de 90 y  se consideró también un 61 % que está totalmente de acuerdo, dentro del 39 % de acuerdo. Esto por el buen manejo del coste de prevención que contribuye a determinar una buena gestión en la gestión ambiental en las empresas industriales no primarias en el distrito de Abancay.
	En tercer lugar, se concluyó que los costos de control tienen influencia sobre la gestión ambiental, dado que se obtuvo un nivel de significancia menor a 0,05. Los costos de control son un elemento muy importante para considerar, ya que el 40,2 % de las personas encuestadas, considera que la empresa se encuentra en total acuerdo con el manejo del costo de control con una frecuencia igual a 96. También el 40,6 % recalca que se encuentran de acuerdo con el manejo del costo de control con una frecuencia igual a 90, debido a que el buen manejo de los costos de control permite establecer una buena gestión ambiental en las empresas industriales no primarias, el distrito de Abancay.
	Finalmente, se establece que el costo de imagen es un factor que influye en la gestión ambiental, dado que se obtuvo un nivel de significación menor a 0,05.
	Se establece que el costo de imagen es un tema por considerar, ya que el 37,7 % de las personas encuestadas en relación con lo que la empresa opina respecto de manera total del costo de imagen, con una frecuencia de 90, también el 46,4 % de la gente en relación con lo que la empresa considera que están de acuerdo con el manejo del costo de imagen, con una frecuencia de 111. Esto se debe a que el buen manejo del costo de imagen ayuda a determinar una buena gestión ambiental en las empresas industriales no primarias en el distrito de Abancay.

	6. Recomendaciones
	Es importante realizar sistemas de costeo ambiental propios de la empresa a través de la gestión ambiental, lo cual permitirá, de manera oportuna, un buen manejo del costo de producción para tener información en el menor tiempo posible y así poder ofrecer un buen producto de calidad y captar una gran parte de mercado para sostenerse y que la empresa obtenga una buena rentabilidad. Adicionalmente, se deben implementar planes de capacitación de los trabajadores, mejorar el manejo de los costos de prevención y mitigar los riesgos a los que se enfrenta la empresa.
	Finalmente, se debe desplegar un mejor control de los costos ambientales en el proceso de producción, contratando profesionales capacitados para que aseguren el cumplimiento del sistema de producción de la empresa para la consecución de los objetivos y metas del sistema de producción establecido por la empresa, para lograr los objetivos y metas.
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	Resumen
	Los estándares internacionales de educación (IES) son un conjunto de prescripciones que buscan estandarizar y mejorar la formación de contadores profesionales en el mundo. El propósito del estudio fue determinar el nivel de cumplimiento de los IES en el currículo de los programas de contabilidad de universidades peruanas de la región Junín. Con este fin, se ha realizado un estudio descriptivo y, mediante 12 matrices de datos, se analizaron las asignaturas incluidas en los currículos y las 18 competencias de los IES 2, IES 3 e IES4. El nivel de cumplimiento de incorporación se determinó utilizando una escala tipo Likert que luego se procesó con el análisis de tendencia central. Así, el resultado general indica que los currículos cumplen niveles medio y alto de incorporación de los IES. A nivel específico, se muestran niveles de cumplimiento alto y total de incorporación del IES 2, mientras que niveles bajo, medio y alto de incorporación del IES 3; y niveles bajo y medio de incorporación del IES 4. El estudio llegó a concluir que los programas de educación contable de las universidades de la región Junín si cumplen con la incorporación de los IES, aunque en distintos niveles.
	Palabras claves: IES, currículo, programa de educación contable, nivel de cumplimiento.


	International Education Standards in the Curricula of Accounting Education Programs at Universities in the Junín Region
	Abstract
	The International Education Standards (IES) are a set of prescriptions aimed at standardizing and improving the training of professional accountants worldwide. The purpose of this study was to determine the level of compliance with the IES in the curricula of accounting programs at Peruvian universities in the Junín region. To achieve this, a descriptive study was conducted in which 12 data matrices were used to analyze the courses included in the curricula and the 18 competencies established in IES 2, IES 3, and IES 4. The level of compliance was determined using a Likert-type scale, which was subsequently processed through central tendency analysis. The overall results indicate that the curricula show medium and high levels of incorporation of the IES. At a specific level, the curricula demonstrate high and full incorporation of IES 2, low, medium, and high incorporation of IES 3, and low and medium incorporation of IES 4. The study concludes that the accounting education programs of universities in the Junín region do comply with the incorporation of the IES, although at varying levels.
	Keywords: IES, curriculum, accounting education program, level of compliance.
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	Resumo
	Os International Education Standards (IES) são um conjunto de prescrições que buscam padronizar e aprimorar a formação de contadores profissionais no mundo. O propósito do estudo foi determinar o nível de cumprimento dos IES no currículo dos programas de contabilidade de universidades peruanas da Região Junín. Para isso, foi realizado um estudo descritivo, no qual, por meio de 12 matrizes de dados, analisaram-se as disciplinas incluídas nos currículos e as 18 competências dos IES 2, IES 3 e IES 4. O nível de cumprimento da incorporação foi determinado utilizando uma escala do tipo Likert, posteriormente processada por meio da análise de tendência central. Assim, o resultado geral indica que os currículos apresentam níveis médio e alto de incorporação dos IES. Em nível específico, os currículos mostram níveis alto e total de incorporação do IES 2, níveis baixo, médio e alto de incorporação do IES 3 e níveis baixo e médio de incorporação do IES 4. O estudo concluiu que os programas de educação contábil das universidades da região de Junín cumprem a incorporação dos IES, ainda que em diferentes níveis.
	Palavras-chave: IES, currículo, programa de educação contábil, nível de cumprimento.


	1. Introducción
	En las últimas dos décadas, la economía global ha experimentado un proceso sostenido de consolidación, lo que ha impulsado la armonización internacional de las actividades profesionales, especialmente en el ámbito contable. Este proceso se orienta a través de estándares o normas internacionales que buscan estandarizar la información financiera de las entidades económicas en todo el mundo. Crawford et al. (2014) destacan que la competencia de los contadores profesionales constituye un factor clave para la adecuada aplicación de dichas normas contables internacionales. En consecuencia, la formación académica y profesional de los contadores adquiere una importancia estratégica, particularmente en economías en desarrollo, donde el crecimiento económico intensifica la demanda de información financiera armonizada y de profesionales formados bajo un enfoque internacional.
	En este contexto, la Federación Internacional de Contadores (IFAC), mediante la Junta de Normas Internacionales de Educación en Contabilidad (IAESB), ha emitido y actualizado entre los años 2005 y 2019 los International Education Standards (IES). Estos estándares promueven un enfoque integral para la educación contable global, al establecer requisitos vinculados con el ingreso a los programas de formación (IES 1), las competencias técnicas (IES 2), las habilidades profesionales (IES 3), los valores, la ética y las actitudes profesionales (IES 4), la experiencia práctica (IES 5), la evaluación (IES 6), la educación continua (IES 7) y la competencia del socio encargado de auditoría (IES 8) (IFAC, 2021a). De este conjunto, los IES 2, IES 3 e IES 4 son los que orientan directamente la educación inicial del aspirante a contador profesional y, por tanto, deberían incorporarse de manera explícita en los programas universitarios de formación contable.
	En el caso del Perú, al igual que en otros países latinoamericanos, la implementación de los IES ha sido parcial (IFAC, 2021b). La Junta de Decanos de Colegios de Contadores Públicos del Perú (JDCCPP), representante nacional ante la IFAC, presentó un plan de acción para su aplicación entre octubre de 2019 y diciembre de 2020 (JDCCPP, 2019); sin embargo, hasta la fecha no se han reportado resultados sobre su ejecución. En septiembre de 2021, la IFAC señaló que “no está claro si otros requisitos nacionales cumplen con los requisitos revisados” (IFAC, 2021c), lo que evidencia la falta de claridad en el proceso de adopción. En la región Junín existen cuatro programas de formación contable con licencia vigente, gestionados por la Universidad Nacional del Centro del Perú, la Universidad Continental S.A.C., la Universidad Peruana Los Andes y la Universidad Tecnológica del Perú S.A.C. (SUNEDU, 2022).
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	Si bien estas universidades presentan currículos que incluyen asignaturas vinculadas al desarrollo de competencias profesionales, no se observa evidencia pública de la incorporación formal de los IES en sus planes curriculares, ni de la participación de la JDCCPP en su revisión.
	Ante esta situación, se identifica una brecha de conocimiento sobre el grado de integración de los IES en los programas de educación contable. En consecuencia, la presente investigación tiene como objetivo determinar el nivel de incorporación de los IES en los currículos de las universidades de la región Junín. Se plantea la hipótesis de que los programas de contabilidad cumplen en general con la incorporación de los IES 2, IES 3 e IES 4, aunque con distintos niveles de aplicación. Los resultados de este estudio serán útiles para los aspirantes a contadores profesionales, quienes podrán conocer el estado actual de la adopción de los IES; además, proporcionarán información relevante para los diseñadores curriculares y autoridades universitarias, al ofrecer evidencia sobre la adecuación de la formación contable peruana a los estándares internacionales.


	2. Marco teórico
	Los International Education Standards (IES) son normas que orientan la formación de los contadores profesionales a nivel mundial. Dado que la práctica contable siempre ha estado sujeta a estándares, resulta lógico que su enseñanza también se base en ellos. Estos estándares se sustentan en diversos enfoques teóricos que respaldan su aplicación en los procesos formativos. En esta investigación se consideran tres teorías clave para comprender la formación contable según los IES: la teoría del aprendizaje sociocultural, la del desempeño laboral y la de las necesidades de existencia, relación y crecimiento (ERG).
	En primer lugar, la teoría del aprendizaje sociocultural está basada en las ideas de Lev Vigotsky, sostiene que el aprendizaje humano surge de la interacción con el entorno, las tradiciones culturales y las prácticas sociales. Esta perspectiva enfatiza que la acción humana está regulada y expresada por dichos factores socioculturales, los cuales configuran el desarrollo del pensamiento y las funciones superiores del individuo (Barriga y Hernández, 2002). En este sentido, Vigotsky (1981) señala que “las relaciones sociales o las relaciones entre personas subyacen genéticamente a todas las funciones superiores y a sus relaciones” (p. 163).
	Desde esta teoría, la formación contable se entiende como un proceso socialmente mediado en el que la interacción con el contexto profesional y académico contribuye al desarrollo de competencias y saberes pertinentes para el ejercicio ético y responsable de la profesión.
	En segundo lugar, la teoría del desempeño laboral que fue propuesta por McClelland en la Universidad de Harvard plantea que las competencias permiten predecir distintos grados de éxito en la ejecución del trabajo. Surgió como respuesta a la limitada eficacia de los exámenes de aptitud para evaluar el desempeño e introdujo el concepto de competencia como indicador del conocimiento práctico y de la experiencia demostrada en la ejecución de las tareas laborales (Guevara, 2011). McClelland argumentó que las pruebas académicas tradicionales no garantizaban el éxito profesional ni reflejaban el potencial real de desempeño, además que generaban sesgos hacia minorías y grupos vulnerables. En consecuencia, propuso la búsqueda de variables más objetivas, como las competencias, que pudieran predecir con mayor precisión el rendimiento y la eficacia en el trabajo. En el ámbito de la educación contable, esta teoría sustenta la necesidad de orientar la formación hacia el desarrollo de competencias observables y transferibles al ejercicio profesional, en concordancia con los IES.
	En tercer lugar, la teoría de las necesidades de existencia, relación y crecimiento (ERG) fue formulada por Alderfer (1969) a partir de la reformulación de la jerarquía de necesidades de Maslow en tres dimensiones esenciales: existencia, relación y crecimiento. Esta teoría sostiene que la necesidad de existencia impulsa al ser humano a satisfacer requerimientos físicos y materiales; la necesidad de relación motiva la interacción interpersonal; y la necesidad de crecimiento estimula la realización de actividades creativas y productivas. En el contexto de la formación contable, la teoría ERG permite comprender los factores motivacionales que inciden en el aprendizaje y el desarrollo profesional. Los contadores, frente a los desafíos actuales del entorno global, deben fortalecer sus competencias y habilidades para ser más competitivos y eficientes. Sin embargo, la ausencia de motivaciones intrínsecas de aprendizaje puede limitar los resultados, incluso en entornos laborales favorables. De este modo, integrar la teoría ERG al análisis de las necesidades de capacitación en contabilidad refuerza la comprensión del enfoque por competencias promovido por los IES, al vincular la motivación interna con el desarrollo profesional continuo.
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	3. Antecedentes
	Diversas investigaciones internacionales han analizado el grado de cumplimiento de los International Education Standards (IES) en los programas universitarios de contabilidad y han evidenciado avances desiguales y áreas de mejora en distintas regiones del mundo. En el contexto asiático, Razak (2016) examinó el nivel de cumplimiento de los departamentos de contabilidad de las universidades sauditas con los IES en el desarrollo de sus planes de estudio. Mediante un análisis de contenido de los programas universitarios, encontró que la mayoría de las instituciones cumplían con los requisitos en las áreas de contabilidad, finanzas, conocimiento profesional y tecnología de la información; sin embargo, observó una carencia significativa en la oferta de cursos independientes sobre ética y valores profesionales. Estos resultados coinciden con los de Kutluk y Gnen (2019) en Turquía, quienes, al evaluar 15 programas de contabilidad de pregrado conforme al IES 2, hallaron un adecuado desarrollo en competencias técnicas como normatividad contable, finanzas, costos y tributación, pero deficiencias en áreas vinculadas al riesgo, la gobernanza y el control interno. Es decir, ambos estudios resaltan la necesidad de una alineación más precisa entre los planes de estudio universitarios y las áreas de competencia definidas por los IES, particularmente en los componentes éticos y de control organizacional.
	En el contexto europeo, Lucianelli y Citro (2018) analizaron el alineamiento de los programas de educación contable en Italia con el IES 2 mediante una encuesta aplicada a 21 egresados de distintos programas universitarios. Los resultados mostraron una desconexión entre la formación recibida y las habilidades prácticas y de comportamiento requeridas por la profesión contable según los estándares del International Accounting Education Standards Board (IAESB). Los autores concluyeron que la armonización entre la formación universitaria y las competencias profesionales deseadas siguen siendo un desafío estructural. De manera similar, en el norte de África, Mameche et al. (2020) evaluaron el cumplimiento del programa de educación contable en Túnez con el IES 3 que estuvo enfocado en las habilidades profesionales. A partir de un estudio transversal con 419 encuestados, identificaron avances significativos en el desarrollo de habilidades intelectuales y organizacionales, pero deficiencias notorias en las competencias interpersonales y de comunicación. Estas conclusiones refuerzan la observación de que las universidades tienden a priorizar los aspectos técnicos del aprendizaje contable por encima de las dimensiones sociales y éticas de la profesión.
	En el sudeste asiático, Weli y Marsudi (2022) exploraron las percepciones de estudiantes de último año de contabilidad en Indonesia sobre sus competencias profesionales iniciales. Los resultados revelaron que las habilidades blandas obtuvieron una valoración superior a las competencias técnicas y tecnológicas, además, se demostró que existe una relación significativa entre el nivel de competencia y la preparación laboral de los estudiantes. Este hallazgo sugiere la necesidad de que los currículos de contabilidad integren de manera equilibrada las competencias técnicas y las habilidades transversales, en consonancia con los requerimientos del mercado profesional.
	En el contexto latinoamericano, diversas investigaciones han analizado la incorporación de los Estándares Internacionales de Educación (IES) en la formación contable universitaria. Ávila y Maldonado (2015) realizaron un estudio comparativo en programas de contaduría de Chile y Colombia con una muestra de 348 participantes. Se demostró en el estudio que las características académicas y profesionales de los estudiantes influyen significativamente en los requisitos de ingreso (IES 1) y en los programas de educación profesional continua (IES 7), lo que resalta la necesidad de adaptar estos estándares al contexto académico de cada país para garantizar su implementación efectiva. Por su parte, Huacca-Incacutipa (2022) analizó programas de contabilidad de universidades latinoamericanas con el propósito de verificar la incorporación de contenidos relacionados con control interno conforme a los IES. Se encontró que solo el 62,5 % de las universidades incluye entre una y tres asignaturas vinculadas directamente con esta temática, lo que evidencia una adopción parcial de las recomendaciones del IES 2. De manera complementaria, Cerqueira Lima y Franco de Lima (2025) identificaron en Brasil brechas significativas en la formación introductoria en contabilidad, donde únicamente el 32,14 % de las competencias esperadas mostró un desarrollo sustancial y el 53,57 % se consideró deficiente frente a las recomendaciones del IES 2. Estos estudios evidencian que, en la región, la implementación de los IES aún presenta niveles heterogéneos de incorporación en los programas de educación contable. Estos antecedentes demuestran que, si bien la mayoría de los países analizados han avanzado en la adopción parcial de los IES, persisten desafíos en su implementación integral.
	Las principales brechas se concentran en la falta de alineación entre las competencias técnicas y las habilidades profesionales, así como en la escasa incorporación de la ética y la formación continua en los currículos universitarios.

	Página 115
	Página 116
	Estas evidencias internacionales aportan un marco de referencia para analizar la situación de la educación contable en el Perú y comprender el nivel de incorporación de los IES en los programas de formación profesional.


	4. Metodología
	La investigación se diseñó partiendo de una investigación no experimental, transeccional. Se entendió que la variable IES y sus tres dimensiones IES 2, IES 3 e IES 4 son medidas a partir de los datos recogidos en un momento dado y sin intervención en su comportamiento ni antes o después de la investigación, por ende, hay que limitarse a observar la característica existente más no un efecto causal. Así, las unidades de análisis que conforman la población son los currículos de los programas de contabilidad de las universidades de la región Junín (Tabla 1). Además, no fue necesario definir muestra, ya que el trabajo de investigación se realizó a todas las unidades de análisis, es decir, en los cuatro programas universitarios de formación contable licenciados de la región Junín. El trabajo de investigación usa la técnica de revisión documental para los currículos e IES y se elaboraron cuatro juegos de tablas para cada una de las universidades, por ende, se obtuvieron doce tablas que permitieron recoger datos para el análisis documental.
	Tabla 1 Programas de educación contable profesional
	Del currículo, se recogieron datos de 268 asignaturas de los diferentes programas de educación contable, los que fueron analizados a través de las dimensiones competencia técnica (IES 2), habilidades profesionales (IES 3) y valores, ética y actitudes profesionales (IES 4), además de los 18 indicadores respectivos a cada dimensión. El nivel de cumplimiento de los IES en los currículos de los programas de formación contable de las universidades de la región Junín, se ha medido a través de una escala tipo Likert debido a la naturaleza categórica de la variable. Se adaptó una escala en la que 1 significa un cumplimiento “insuficiente”, 2 indica un “cumplimiento bajo”, 3 indica “cumplimiento medio”, 4 indica “cumplimiento alto” y 5 indica “cumplimiento total” para cada indicador en el currículo del programa analizado. Los datos ya estructurados se observan en la tabla 2.
	Tabla 2 Datos estructurados de las dimensiones de la variable IES
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	5. Resultados
	Respecto a la hipótesis general, la tabla 3 muestra la frecuencia de cumplimiento que tienen los currículos de los programas de educación contable de las universidades de la región Junín en los distintos niveles preestablecidos. Se observa que dos de las cuatro universidades tienen un cumplimiento alto y otras dos universidades tienen cumplimiento medio. Esto indica que, aunque los currículos de todas las universidades analizadas no necesariamente cumplen niveles máximos, sí cumplen con incorporar los diversos criterios establecidos en los IES.
	Tabla 3 Frecuencia de cumplimiento de IES
	La figura 1 indica cuáles son los currículos que cumplen los distintos niveles de cumplimiento de los IES. Así, las universidades UC y UTP alcanzan el punto 4 de la escala, es decir, ambas universidades tiene cumplimiento alto, mientras que UNCP y UPLA alcanzan el punto 3 de la escala; por tanto, estas universidades tienen cumplimiento medio. De esta manera, se rechaza la hipótesis nula y se acepta la hipótesis alterna, es decir, los programas de educación contable de las universidades de la región Junín cumplen con incorporar los IES en sus respectivos currículos.
	Figura 1 Cumplimiento de los IES en el currículo de los programas de educación contable de las universidades de la región Junín
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	Respecto a la primera hipótesis específica, relacionada al cumplimiento del IES 2 denominado competencia técnica, la figura 2 muestra que las universidades UC y UPLA cumplen a nivel total con incorporar el IES 2 en sus currículos, mientras que las universidades UNCP y UTP cumplen a nivel alto con incorporar el IES 2. Esto permite rechazar la hipótesis nula y aceptar la primera hipótesis específica, es decir, los programas de educación contable de las universidades de la región Junín cumplen en distintos niveles con la incorporación del IES 2 en sus respectivos currículos.
	Figura 2 Cumplimiento de IES 2 en los currículos de los programas de educación contable de la Universidades de la Región Junín.
	Con relación a los resultados de la segunda hipótesis específica referida al cumplimiento del IES 3, de habilidades profesionales en los currículos, la figura 3 muestra que la universidad UC tiene un nivel de cumplimiento alto, UPLA y UTP tienen nivel de cumplimiento medio y UNCP tiene nivel de cumplimiento bajo en la incorporación de IES 3. Por tanto, se rechaza la hipótesis nula y se acepta la segunda hipótesis específica, es decir, los programas de educación contable de las universidades de la región Junín cumplen en distintos niveles con incorporar el IES 3 en sus respectivos currículos.
	Finalmente, la tercera hipótesis específica sostiene que los programas de educación contable de la región Junín tienen distintos niveles de cumplimiento al incorporar el IES 4 en sus respectivos currículos. Al respecto, la figura 4 muestra que la universidad UC tiene cumplimiento medio, pero la UNCP, UPLA y UTP tienen cumplimiento bajo en la incorporación del IES 4. En ese sentido, se rechaza la hipótesis nula y se acepta la tercera hipótesis específica. Es decir, los programas de educación contable de la región Junín tienen distintos niveles de cumplimiento al incorporar el IES 4 en sus respectivos currículos.
	Figura 3 Cumplimiento de IES 3 en los currículos de los programas de educación contable de la Universidades de la Región Junín.
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	Figura 4 Cumplimiento de IES 4 en los currículos de los programas de educación contable de la Universidades de la Región Junín.
	La incorporación satisfactoria del IES 2 indica que los currículos de los programas cumplen satisfactoriamente (niveles alto y total) las 11 áreas. Lo mencionado anteriormente concuerda con Razak (2016) quien encontró que la mayoría de las universidades de Arabia Saudita cumplen con los requisitos del IES 2 en áreas de contabilidad, finanzas, tecnología de información, organizacionales y empresariales, y los demás relacionados. Asimismo, los resultados también concuerdan con los de Luccianelli y Citro (2018), quienes a través de encuestas encontraron que los cursos de los programas universitarios italianos consideran los 11 indicadores del IES 2, aunque algunos con más importancia que otras.
	De igual manera, los resultados concuerdan con los de Kutluk et al. (2019) quienes encontraron que todos los componentes de la competencia técnica IES 2 están incluidos en los planes de estudio de los programas de contabilidad de las universidades de Turquía, aunque algunas áreas son más adecuadas que otras.  Finalmente, Weli y Marsudi (2022) hallaron que las percepciones de los estudiantes de universidades indonesas respecto a sus competencias del área técnica son inferiores en comparación con otras áreas del currículo. Esto no se contrapone con los resultados de la presente investigación, pero abre la necesidad de evaluar cómo los estudiantes perciben la incorporación del IES 2. Asimismo, el resultado del IES 2 se encuentra dentro de lo propuesto por Mc Clelland (1969) quien en su teoría de desempeño laboral afirmó que el mejor estado del conocimiento laboral que puede tener una persona es aquél en donde, en forma práctica, es decir, en la ejecución del trabajo, muestre su conocimiento y refleje su experiencia (citado por Guevara, 2011).
	Los distintos niveles de incorporación del IES 3 indican el cumplimiento bajo, medio y alto de las 4 áreas, intelectual; interpersonal y comunicación; personales; y organización. Lo antes mencionado concuerda con Mameche et al. (2020) quienes encontraron que la percepción de todos sus encuestados, entre profesores, profesionales contables, y estudiantes de posgrado, es que el programa de educación contable en Túnez permite el desarrollo de las áreas intelectual y organización, pero, no del área interpersonal y comunicación, en tanto la percepción de profesores y estudiantes de posgrado indica que el programa no contribuye al desarrollo del área personal de la IES 3. Sin embargo, los resultados con respecto al IES 3 se oponen relativamente a lo hallado por Weli y Marsudi (2022) quienes encontraron que la percepción de los estudiantes de las universidades de Indonesia es que las habilidades interpersonales, habilidades blandas relacionadas con la IES 3 eran más adecuadas y suficientes que otro tipo de competencias. De esta manera, se puede reflexionar si el nivel de cumplimiento del currículo en estas competencias son percibidos de la misma manera por los estudiantes. Además, este resultado se relaciona con la teoría del aprendizaje sociocultural de Vigotsky (1981) quien sostiene que “las relaciones sociales o las relaciones entre personas subyacen genéticamente a todas las funciones superiores y a sus relaciones” (p.163).
	En último orden, la incorporación en distintos niveles del IES 4 indica el cumplimiento bajo y medio de las 3 áreas, escepticismo y juicio profesional; principios éticos; y compromiso con el interés público.
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	Este resultado se alinea con lo encontrado por Razak (2016) quien en su análisis encontró que las universidades de Arabia Saudita no ofrecen independientemente un curso de ética y valores profesionales. También, concuerda con lo encontrado por Sarapaivanich et al. (2019) quienes recogieron la percepción de los estudiantes de contabilidad de las universidades del norte de Tailandia respecto a escepticismo y juicio profesional; principios éticos; y compromiso con el interés público. Como resultado, hallaron que los estudiantes no identifican en su crecimiento la necesidad de contar con estas competencias y sí valoran las competencias relacionadas con IES 3.
	Una discusión aparte merece la implementación de los Estándares Internacionales de Educación (IES) en el contexto latinoamericano. Ávila y Maldonado (2015), mediante un estudio comparativo en Chile y Colombia con 348 participantes, evidenciaron que las características académicas y profesionales de los estudiantes influyen significativamente en los requisitos de ingreso a los programas de contaduría (IES 1) y en los procesos de educación profesional continua (IES 7). Por ello, se destaca la necesidad de adaptar los estándares internacionales al contexto académico de cada país para garantizar su aplicación efectiva. Por su parte, Huacca Incacutipa (2022) analizaron programas de contabilidad de universidades latinoamericanas y encontraron que solo el 62,5 % incluye entre una y tres asignaturas relacionadas con control interno, lo que evidencia una adopción parcial de las recomendaciones del IES 2 y la necesidad de fortalecer la formación integral del contador público. De manera similar, Cerqueira Lima & Sampaio Franco de Lima (2025) identificaron en Brasil brechas relevantes en la formación introductoria en contabilidad, donde solo el 32,14 % de las competencias esperadas mostró desarrollo sustancial y el 53,57% se consideró deficiente frente a las recomendaciones del IES 2. En comparación, el presente estudio evidencia que los programas de la región Junín alcanzan niveles altos de incorporación del IES 2, mientras que los IES 3 y 4 presentan niveles menores de implementación.


	6. Conclusión
	Se puede concluir de manera general que los programas alcanzaron niveles medio y alto en la incorporación de los IES en sus respectivos currículos. De esta manera, se acepta la hipótesis que planteaba que los currículos de los programas de educación contable cumplen con incorporar los IES. A nivel específico, se puede concluir que los programas alcanzaron niveles alto y total en la incorporación del IES 2, denominado competencia técnica
	, aceptándose de esta forma la primera hipótesis específica que planteó que los currículos de los programas de educación contable tienen distintos niveles de cumplimiento en la incorporación del IES 2 en sus respectivos currículos. De igual forma, los resultados permiten concluir que los programas alcanzaron niveles bajo, medio y alto en la incorporación del IES 3, lo cual permite aceptar la segunda hipótesis específica que proponía que los currículos de los programas de educación contable tienen distintos niveles de cumplimiento en la incorporación del IES 3 en sus respectivos currículos. Adicionalmente, se concluye que los programas mostraron niveles bajo y medio en la incorporación del IES 4, corroborando así, la tercera hipótesis específica que planteaba que los currículos de los programas de educación contable tienen distintos niveles de cumplimiento en la incorporación del IES 4.
	Este estudio aporta evidencia relevante para analizar los currículos de formación contable en la región Junín, al mostrar que no alcanzan la profundidad requerida por la IFAC, especialmente respecto del IES 4, relacionado con valores, ética y actitudes profesionales. Asimismo, los hallazgos sugieren un cumplimiento parcial del IES 3 sobre habilidades profesionales, pues solo uno de los cuatro programas evaluados se aproxima al nivel esperado. En contraste, los resultados del IES 2 indican que dos programas alcanzan el nivel máximo de incorporación y los otros dos se ubican cerca del estándar, lo que refleja una mayor orientación hacia las competencias técnicas que hacia otras IES.
	No obstante, los resultados deben interpretarse considerando ciertas limitaciones metodológicas. En primer lugar, el estudio se basó exclusivamente en el análisis documental de los currículos y planes de estudio publicados por las universidades, lo cual permite identificar la incorporación formal de los estándares, pero no evaluar su implementación efectiva en los procesos de enseñanza-aprendizaje ni el nivel real de desarrollo de competencias en los estudiantes.
	En segundo lugar, la investigación no incluyó procesos de validación externa ni triangulación con actores relevantes del ámbito académico y profesional —como docentes, egresados o especialistas en educación contable— quienes pueden aportar evidencia adicional sobre la aplicación práctica de los estándares. Finalmente, el análisis se limitó a cuatro universidades de una misma región, por lo que futuras investigaciones deberían ampliar la muestra a nivel nacional e incorporar metodologías mixtas que permitan analizar la relación entre la incorporación curricular de los IES y el desarrollo efectivo de competencias profesionales.
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	Detección temprana de corrupción en contrataciones públicas: un análisis de patrones en el perú utilizando inteligencia artificial
	Irvin Luis Llave Angulo Universidad Nacional Mayor de San Marcos. Perú
	Resumen Ante la vulnerabilidad de los procesos de contratación pública de servicios en el Estado Peruano frente a los actos de corrupción, es necesario evaluar mecanismos de detección temprana eficaces. El objetivo del estudio fue determinar los patrones integrados que permitirán la detección temprana de actos de corrupción en los procesos de contratación con locadores de servicios con el Estado Peruano a través de una propuesta integradora y utilizando inteligencia artificial. Para ello, se realizó una investigación de naturaleza descriptiva, de enfoque mixto y no experimental, basado en el análisis cualitativo de perfiles y condiciones de los contratistas utilizando ChatGPT y Vosviewer. Además, se realizó una evaluación cuantitativa de datos contractuales y su contexto legal, por ende, se analizó una muestra de 37 órdenes de servicios documentadas con irregularidades en su proceso de contratación pública, por los periodos 2018-2025. Las muestras tomadas evidencian patrones significativos en más del 50% de las órdenes de servicios relacionados con el perfil profesional, la situación financiera y tributaria, la calificación crediticia, la naturaleza de los contratos y la situación socio-administrativa de los locadores de servicios, lo cual alerta que los locadores de servicios no cumplen con el perfil deseado o fueron parte de un proceso irregular. Se concluye que la integración holística de datos complejos públicos en patrones desarrollados en un modelo preventivo permite el fortalecimiento de los mecanismos de control público, lo cual muestra que es una herramienta viable, aplicable y replicable para la gestión pública transparente.
	Palabras claves: Contratación pública, locadores de servicio, patrones, corrupción, detección, control público.
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	Early detection of corruption in public procurement: a pattern analysis in Peru using artificial intelligence
	Página 130
	Abstract
	Given the vulnerability of public service procurement processes in the Peruvian State to acts of corruption, it is necessary to evaluate effective early detection mechanisms. The objective of the study was to determine integrated patterns that allow for the early detection of acts of corruption in contracting processes with service providers with the Peruvian State, through an integrative approach and the use of artificial intelligence. The method is descriptive, mixed-approach, non-experimental research, based on the qualitative analysis of contractors' profiles and conditions using ChatGPT and Vosviewer, and with a quantitative evaluation of contractual data and its legal context, where a sample of 37 service orders documented with irregularities in their public procurement process was analyzed, for the periods 2018-2025. The samples taken reveal significant patterns in more than 50% of service orders related to the professional profile, financial and tax situation, credit rating, nature of the contracts, and the socio-administrative status of the service providers. This serves to highlight the types of service providers that do not meet the desired profile or were involved in an irregular process. As a conclusion, the holistic integration of complex public data into patterns developed in a preventive model allows for the strengthening of public oversight mechanisms, providing a viable, applicable, and replicable tool for transparent public management.
	Keywords: Public procurement, service providers, patterns, corruption, detection, public oversight.


	Detecção precoce de corrupção em licitações públicas: uma análise de padrões no Peru utilizando inteligência artificial.
	Resumo
	Dada a vulnerabilidade dos processos de contratação pública de serviços no Estado peruano à corrupção, é necessário avaliar mecanismos eficazes de detecção precoce. O objetivo deste estudo foi determinar os padrões integrados que permitam a detecção precoce da corrupção em processos de contratação de prestadores de serviços pelo Estado peruano, por meio de uma abordagem integrada e do uso de inteligência artificial. Para tanto, foi realizado um estudo descritivo, de métodos mistos e não experimental, baseado na análise qualitativa dos perfis e condições dos contratados, utilizando ChatGPT e Vosviewer. Além disso, foi realizada uma avaliação quantitativa dos dados contratuais e seu contexto legal; portanto, uma amostra de 37 ordens de serviço documentadas com irregularidades em seu processo de contratação pública foi analisada para o período de 2018 a 2025. As amostras obtidas revelam padrões significativos em mais de 50% das ordens de serviço, relacionados ao perfil profissional, situação financeira e tributária, classificação de crédito, natureza dos contratos e situação socioadministrativa dos prestadores de serviços. Isso sugere que os prestadores de serviços não atendem ao perfil desejado ou estiveram envolvidos em um processo irregular. Conclui-se que a integração holística de dados públicos complexos em padrões desenvolvidos dentro de um modelo preventivo fortalece os mecanismos de controle público, demonstrando ser uma ferramenta viável, aplicável e replicável para a gestão pública transparente.
	Palavras-chave: Contratação pública, prestadores de serviços, padrões, corrupção, detecção, controle público.
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	1. Introducción
	El control gubernamental no es ajeno a un mundo caracterizado por la ciencia de datos, herramientas tecnológicas e inteligencia artificial, las cuales son utilizadas para identificar problemas y dar soluciones a muchas cuestiones de índole social en un mundo globalizado y con diversos conflictos de interés entre los agentes económicos. En ese sentido, en este contexto globalizado la incorporación de tecnologías emergentes se convierte en un elemento clave para fortalecer la transparencia y la integridad en la gestión pública.
	En el marco de la contratación pública, los mecanismos de control institucional han mostrado un enfoque predominante posterior y correctivo, que se puede apreciar en la Figura 1. Aquello limita la capacidad de identificar riesgos antes del perfeccionamiento del contrato. En particular, en las contrataciones menores a 8 UIT, los filtros de evaluación del proveedor suelen centrarse en requisitos formales y no en un análisis integral de riesgos económicos, financieros o administrativos del contratista.
	Figura 1 Servicios de Control Concluidos en el 2024
	La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979

	De acuerdo con la versión 2024 de la medición del índice de percepción de la corrupción realizado por la organización Transparencia Internacional, el Perú ocupa el puesto 127 de 180 países con una tendencia a la baja en la clasificación de transparencia desde el 2012 al 2024. En tal sentido, insuficientes salvaguardas han creado oportunidades que aprovecharon los actores sin escrúpulo y que generan la necesidad de establecer patrones de detección temprana. Además, esta figura de corrupción o abuso de confianza se origina en referencia a la existencia de la dispersión normativa y vacíos jurídicos existentes (De La Torres y Quiroz, 2020)
	En ese contexto, las herramientas tecnológicas disponibles por ley, por tratarse de datos de acceso público, pueden no solo transformar la contratación pública, como sucede en Colombia con la plataforma del Sistema Electrónico para la Contratación Pública (SECOP) (Uribe, 2021) sino permitir la identificación de ciertos patrones o comportamientos para la detección temprana de irregularidades de corrupción, en la adquisición de bienes y su indeseada sobrevaloración de precios (Guillén y Matute, 2014), contratación de servicios y obras, y consultorías. Además, si se considera que una de las tipologías del fraude es la corrupción pública porque emplea su autoridad para obtener beneficios no autorizados (De La Torres & Quiroz, 2020), el fraude puede reducirse por medio de una combinación de medidas de prevención, disuasión y detección, lo cual resalta la conveniencia de las acciones preventivas (Toro et al., 2021).
	Al respecto, Gonçalves (2019) señala que, en Brasil, la Ley de Acceso a la Información Pública se ha convertido en una herramienta clave para que los ciudadanos puedan ejercer su derecho a la transparencia, porque facilita el cumplimiento del compromiso de incorporar, dentro de las administraciones públicas y mediante políticas internas y disposiciones legales, los principios del gobierno abierto. Resalta, especialmente, el uso de tecnologías de la información asociadas a la web 2.0., pues se convierte en una herramienta efectiva que ayuda de manera significativa a desalentar las conductas corruptas al incrementar las probabilidades de ser detectadas y, en consecuencia, elevar los costos asociados a dichas prácticas.
	En ese sentido, es indispensable identificar patrones o banderas rojas en materia económica, financiera, tributaria, laboral o hasta legal de los distintos agentes económicos que intervienen en una contratación pública, bajo las diferentes modalidades de contratación de la nueva ley de contrataciones Ley n° 32069 que entró en vigencia el 22 de abril de 2025.
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	Además, se debe considerar que existe un filtro inicial por parte del organismo supervisor, hoy denominado Organismo Especializado para las Contrataciones Públicas Eficientes (OECE), anteriormente OSCE, cuya implementación busca mejorar la eficiencia, eficacia y economía en las contrataciones públicas.
	De acuerdo con la nueva ley de contrataciones, si bien la celebración de un contrato que se perfecciona con el apoyo de un contratista implica superar una serie de requisitos y lineamientos para poder convertirse en proveedor, en la práctica se aprecian incumplimientos de los Términos de Referencias (TDR) acompañado de ciertos favoritismo que se materializan en ciertas irregularidades. Estas pueden darse en el perfil del proveedor o en facilidades de atención de pago que distan mucho de un expediente de servicios de un proveedor en condiciones de independencia, que se caracteriza por asegurar la calidad del servicio y su sostenibilidad en el tiempo.
	El aporte principal del estudio radica en poner en evidencia el débil filtro que establecen los comités de selección de las entidades públicas y sus organismos supervisores. Además, propone un manual de patrones para detectar de manera temprana los riesgos de corrupción y busca servir como manual de control gubernamental para la autoridad de control gubernamental y como servicio de alerta ciudadana sobre irregularidades en procesos de convocatorias de contratación pública.  Esto se logrará partir de estudios a 6 contrataciones de servicios de distintas unidades ejecutoras a nivel país, a través del uso de herramientas tecnológicas como la inteligencia artificial, aplicaciones y plataformas relacionadas con los SIAF que permiten de manera viable aplicar los hallazgos y alertar irregularidades en pro de obtener servicios de calidad a la sociedad.
	El estudio se presenta como una propuesta original al no existir investigación en el Perú que utilice datos reales, en este caso fuentes de información pública de diversa índole, sobre los patrones de corrupción en la etapa temprana de contratación con locadores de servicios en los últimos años, y no meramente percepciones de actores económicos que muchas veces pueden verse sesgados por miedo a no declarar o a exagerar por temas políticos. Además, se presenta como una propuesta técnica y sustentada al no solo evaluar la Ley de contrataciones y bases teóricas de revistas indexadas, sino al revisar el funcionamiento del sistema de abastecimiento, el SIAF y el mecanismo de transparencia en el Perú, utilizando herramientas tecnologías y de tendencia como la inteligencia artificial.
	Por lo que, mediante una metodología firme y comprensiva, acompañada del rigor técnico confiable de los datos obtenidos en los portales de consulta y utilizando herramientas tecnológicas, se constituye como un mecanismo para enfrentar la corrupción que vuelve más eficiente el uso de recursos públicos. Como muy bien señala Uribe (2021), en general, la corrupción es un fenómeno sistémico, complejo y adaptativo que requiere de enfoques multidisciplinarios para su correcta detección y combate.


	2. Marco Teórico
	La corrupción en la gestión pública de bienes y servicios básicamente se da en las unidades de logística y se concretiza con mayor probabilidad ante la ausencia de medidas de detección temprana de actos de corrupción. Este escenario va en contra lo que se conoce como un buen gobierno, el cual implica la práctica de la imparcialidad, calidad regulatoria, efectividad gubernamental, control de la corrupción y respeto a la ley. Ospina et al. (2024) señalan que el problema de la corrupción se suscita en el sector público debido a aspectos culturales y la ausencia de valores de ciertos ciudadanos que anteponen sus intereses personales por encima del bien común.
	Como indica Gutiérrez (2017), esta demanda la coordinación y colaboración estructurada entre las diversas instituciones encargadas de la transparencia, la supervisión y la sanción de delitos y actos de corrupción. Si bien cuando se detecta un delito, se procede a informar a la Fiscalía y se hacen los seguimientos correspondientes en el Poder Judicial, el ratio de litigiosidad se puede aminorar con la implementación de patrones de detección temprana de corrupción al fomentar la colaboración eficaz y destapar los esquemas corrupción en la cadena de abastecimiento o contratación de servicios.
	La falta de transparencia de las finanzas públicas tiene incidencia en variados casos de corrupción por lo cual es necesario que el marco jurídico tenga un rol fundamental para prevenir, detectar y sancionar el manejo indebido de recursos y evitar que persistan actos fraudulentos en la administración pública. Con ello, se evita que la opacidad se imponga y da lugar a que la corrupción se normalice (Astudillo et al., 2017). Por ejemplo, hoy en día los precios en Perú Compras y en contratación de obras son muy elevados, lo cual se puede explicar por la corrupción que eleva el costo en determinadas operaciones económicas.
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	En la práctica, la corrupción, que por sí misma es compleja, se concretiza con la ausencia de un trato justo para todos los proveedores por parte de los funcionarios públicos encargados del abastecimiento o logística de bienes o contratación de servicios, es decir, distorsiona la competencia. Esto se explica porque va acompañado de la protección de personas o institución con poder político y/o económico que a cambio recibe una comisión económica o un cambio de favor político. Ante ello, Piña et al. (2021) sostienen que es necesario se refuerce la política gubernamental de eliminación de lazos indebidos entre el mundo empresarial y político. Esto debido a la injerencia política de personas que forman parte del círculo personal-político del contratista que afecta la imparcialidad (Martínez, 2021).
	Al respecto, Negrín y Ortún (2024) hacen referencia a la calidad institucional, la cual está compuesta por varias facetas como la rendición de cuentas, efectividad gubernamental, calidad regulatoria respecto a la ley y los contratos y control de la corrupción. Todos estos indicadores permiten una calidad en la formulación de políticas públicas y su implementación. En España persisten déficits importantes de calidad institucional en las facetas señaladas, específicamente en un abuso generalizado de contratos temporales (Gonzáles y Ortún, 2022).
	La lucha temprana para controlar la corrupción implica una serie de acciones, entre ellas, la identificación de patrones o rasgos que compartan en común los actores involucrados. Estas características son definidas por Escobar et al. (2017) como ambiciosas, lucrativas, estafadoras, corruptas, poco éticas, manipuladoras, sinvergüenzas, tramposas y usureras. Incluso, se encuentran negligentes, insolentes y con insuficiente capacidad profesional (Krakowiak & Seixas, 2025) hasta descarados, ineficientes y cínicos. Resulta notable la escasa voluntad de resolver los casos de corrupción o mala administración  (Millan & Esteinou, 2017) que da lugar a una figura de poca transparencia en el desempeño de sus funciones.
	Entre los patrones que se pueden identificar para detectar comportamientos de contratación con actores corruptos, destacan la fecha de creación reciente del contratista y la del primer contrato, si no cumple el perfil académico o de experiencia necesario para brindar el servicio o si tiene experiencia, pero con un solo funcionario, o tienen influencias políticas que, en este caso, hacen que potencialmente los actores corruptos sean menos vulnerables a las intervenciones de transparencia. Por ejemplo, como indican Keefer y Roseth (2024), la ley colombiana prescribe auditorías extensas y costosas de los operadores de PAE (Programa de Alimentación Escolar) por ende, los
	gobiernos departamentales prefieren desviar los fondos de auditoría a la compra de comidas escolares adicionales seleccionados por factores políticos. Así, las intervenciones de transparencia son prometedoras en la lucha contra la gran corrupción cuando las estrategias de auditoría de bajo costo, implementadas por actores no gubernamentales, parecen ser una alternativa viable.
	En la misma línea, García y Argimon (2016) sostuvieron que el fortalecimiento de la calidad y la transparencia en la gestión del sistema de salud influyen positivamente en el estado de salud de la población al incidir en las políticas sanitarias e intersectoriales, en la administración de las instituciones de salud y en la atención clínica. Todo ello se traduce en una mayor eficiencia y en mejores resultados en términos de salud y bienestar social. Por lo que, si los datos están disponibles, los agentes interesados tendrán los elementos para poder opinar e incidir en la sociedad. Por ello, se resalta la importancia de la interconectividad para evitar problemas de coordinación en los procesos de contrataciones públicas.
	Por su parte, Krakowiak y Seixas (2025) determinaron que el monitoreo aumenta la detección de ineficiencias administrativas y corrupción, pues reduce los gastos municipales y mejora la salud fiscal municipal. Más aún en un país, como Brasil, mayoritariamente compuesto por municipios pequeños, los cuales a menudo son afectados por la corrupción y las ineficiencias administrativas.
	Debe considerarse que tanto la ineficiencia administrativa como la corrupción incrementan los costos de la administración pública. La primera desperdicia recursos mediante el consumo irracional de fondos públicos, mientras que la segunda impone sobreprecios en los bienes contratados, otorga beneficios indebidos a cambio de sobornos y desvía recursos, lo cual obliga a modificar los contratos para completar los proyectos (Krakowiak y Seixas, 2025).
	Entre los factores utilizados para identificar posibles irregularidades vinculadas a la corrupción en los procesos de contratación pública en Colombia se incluye la detección de similitudes entre propuestas técnicas, la identificación de manipulación en las ofertas y la existencia de posibles carteles. Estos aspectos pueden ser abordados mediante la implementación de sistemas que analicen datos de forma automatizada que facilitan la identificación y prevención de nuevos casos.
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	Esto implica el uso de software capaz de establecer índices de riesgo de presuntas prácticas corruptas en convocatorias públicas a través de la integración y articulación de diversos servicios especializados (Luna et al., 2023). Para el caso peruano, la variante de manipulación de ofertas hace que por razones políticas, financieras o favoritismos el perfil del contratista calce con los Términos de Referencia de los servicios contemplados en el Cuadro Multianual de Necesidades de toda entidad pública. En la misma línea, Garate et al. (2023) señalan que los indicadores que miden el funcionamiento de compras públicas mediante inteligencia artificial permiten capturar riesgos en los procesos de contrataciones públicas.
	A nivel sistemático, Piña et al. (2021) proponen un esquema integrador que articule los sistemas administrativos del Estado, las responsabilidades de las autoridades en cuanto a derechos humanos, el derecho a la información pública, es decir, la transparencia, la rendición de cuentas y la colaboración entre los distintos niveles de gobierno en la prevención, detección y sanción de faltas administrativas y actos de corrupción; así como en la supervisión y control del uso de los recursos públicos y en el cumplimiento de las obligaciones de los servidores públicos.
	Los patrones de detección están enmarcados en el objeto de una auditoria forense, la cual es sin duda un tema de actualidad e importancia, vinculado directamente con la detección y lucha contra la corrupción y con la labor que deben desarrollar no solo el gobierno sino organizaciones profesionales en los sectores públicos del Ecuador con evidencias y pruebas necesarias (Toro et al., 2021). De esta manera, la detección representa una recomendación práctica que puede facilitar a las autoridades el trabajo y reducir el tiempo requerido para evaluar la idoneidad de un programa. Un sistema que carece de mecanismos eficaces de detección, o cuyos componentes funcionan de manera deficiente, no puede considerarse adecuado, incluso una implementación deficiente de investigaciones internas puede hacer que el sistema de detección de conductas ilícitas resulte claramente ineficaz (Boehler & Montiel, 2021). En un sentido sistemático, si se no se detecta la corrupción de manera temprana, esta se propaga a otros procesos de manera paralela durante la ejecución del proceso afectado, lo cual corrompe su estado final (Diego et al., 2011).
	De lo expuesto, se evidencia que la corrupción y las ineficiencias administrativas en el sector público, a menudo ignoradas por la prensa, causan daños significativos, especialmente a los grupos más vulnerables de las ciudades tanto económica como socialmente subdesarrolladas.
	Por ello, estos patrones buscan aumentar la probabilidad de detectar y sancionar conductas oportunistas, reduciendo tanto las posibles ganancias derivadas de la corrupción como la probabilidad de ineficiencia causada por patrones de comportamiento negligentes o indolentes entre los servidores públicos.
	De esta manera, la pregunta de investigación es la siguiente: ¿La identificación de patrones de los contratistas, mediante análisis de datos e inteligencia artificial, se asocia con una detección temprana de corrupción en contrataciones públicas de servicios? Ante lo cual se plantea la siguiente hipótesis: la identificación de patrones de los contratistas, mediante análisis de datos e inteligencia artificial, se asocia significativamente con una detección temprana de corrupción en contrataciones públicas de servicios. Así, el objetivo es identificar y analizar los patrones de comportamiento asociados a la corrupción en las contrataciones públicas de servicios, mediante análisis de datos e inteligencia artificial, con el fin de desarrollar un modelo predictivo para su detección temprana.


	3. Método
	Para efecto de la investigación contable, el enfoque o modelo de investigación siguió las bases filosóficas de la corriente intelectual del pragmatismo, el cual se enfoca en las soluciones prácticas a partir de ideas efectivas. En este caso, el desarrollo de patrones de detección de corrupción busca resolver un problema real, como la corrupción, de forma práctica y basada en la experiencia. Se prioriza la solución que produce el mejor resultado práctico en el sector público con sus propias herramientas tecnológicas disponibles.
	La investigación es descriptiva porque muestra diferentes tipologías de patrones que tienen los contratistas al perfeccionar la contratación de un servicio como locadores de servicios. Para ello, se procedió a evaluar su situación académica para fines del perfil solicitado, situación financiera y tributaria, situación previsional, naturaleza de los contratos firmados, y situación social y administrativa. Y es de corte longitudinal, ya que se recogen los datos de órdenes de servicios y demás información (patrones) en diferentes periodos fiscales.
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	En tanto los comportamientos de las variables en estudio no fueron provocados intencionalmente por el investigador, se presenta un diseño de investigación no experimental. Con ello, se tuvo como población al total de procesos de contratación de servicios a nivel país en sus tres niveles, y una muestra seleccionada por muestreo no probabilístico por conveniencia de 37 órdenes de servicio correspondiente a 6 actores públicos ubicados en los distintos niveles de gobierno nacional, regional y local del país, lo que permitió observar diferencias contextuales entre niveles administrativos y territoriales. El tamaño de la muestra hace referencia a casos documentados de contrataciones de servicios bajo la modalidad de contrataciones menores y se excluyeron licitaciones de bienes y ejecución de obras públicas.
	Con la elaboración de un sólido marco teórico, la investigación tiene un enfoque mixto: es cualitativo toda vez que se enfoca en un análisis de ocurrencia de palabras de la documentación recolectada de las fuentes de los 6 actores públicos objeto de estudio que realizaron contrataciones por los periodos 2018-2025, lo cual se ve en la Tabla 1.
	Tabla 1 Contratistas con irregularidades en contratación de servicios
	Para tal efecto, se realizó un análisis de ocurrencia de palabras medida no por su frecuencia sino por su relevancia, es decir, para que mostrara la fortaleza que existe entre las palabras. En tal sentido, se procedió con la creación de Mapa de Ocurrencia de Términos basado en datos de texto, utilizando para ello el software VOSviewer - Visualizing scientific landscapes, el cual muestra el 60% de los términos de mayor relevancia con un conteo binario de una base de datos proporcionada y se estableció un nivel de ocurrencia por término de 2.
	Del mismo modo, se realizó un análisis cuantitativo y con inteligencia artificial, a través de ChatGPT 4, con los datos extraídos de fuentes de acceso de información pública.  Para ello, se utilizaron las siguientes fuentes para recopilar información:
	Búsqueda de órdenes de servicios por RUC y entidad contratante: https://prod2.seace.gob.pe/seacebus-uiwdpub/buscadorPublico/buscadorPublico.xhtml
	Fecha inicio de actividades - ficha ruc, así como su condición activo, habido, tipo de contribuyente: https://apps.oece.gob.pe/perfilprov-ui/ficha/10463969383
	Ficha Sunedu: https://enlinea.sunedu.gob.pe/
	Afiliación a partido político: https://sroppublico.jne.gob.pe/Consulta/Afiliado/Index
	Afiliación vigente o no a un sistema pensionario: https://servicios.sbs.gob.pe/reportesituacionprevisional/afil_consulta.aspx
	Perfil activo en el registro nacional de proveedores y su fecha de inscripción con respecto a los contratos obtenidos https://www.rnp.gob.pe/constancia/rnp_constancia/ConsultaRuc.asp?action=enviar
	Importe total contratado con el Estado, filtro por años, gobierno y departamento: https://apps5.mineco.gob.pe/proveedor/
	Y finalmente, se comprobó si tiene vida activa en redes sociales
	Consecuentemente, los datos confirmaron la presencia y efectividad de patrones o banderas rojas en el proceso de detección temprana de casos de corrupción en las contrataciones de servicios en el sector público.
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	Respecto a la búsqueda integral de todas las bases de datos referenciadas, se realizó la revisión de literatura en base a estudios alojados en revistas indexadas: Scopus, Web of Science, Science Direct, Elsevier, y Scielo. La búsqueda de documentos y publicaciones se realizó buscando una ecuación que incluía los siguientes términos: “compras" and "públicas" and "transparencia" and "corrupción" para ubicar registros que contengan todos los términos deseados y realizar una búsqueda más selectiva.


	4. Resultados
	Basado en las fuentes referenciadas y en los datos de acceso abierto y público, se tuvieron los siguientes patrones consistentes en irregularidades en las contrataciones públicas de servicios en el Perú en los 6 actores involucrados en sus distintas 37 órdenes de servicios en global celebradas en los últimos años.
	En la figura 1 se evidencia que dos contratistas tienen vinculación con un partido político, de los cuales uno no tiene el grado académico de bachiller mínimo, lo cual es un requisito para contratar con una entidad pública, en este caso, un municipio (gobierno local – GOLO). Respecto al grupo libre de influencia política, se obtiene un patrón en el que tres sujetos tampoco tienen grado académico suficiente para cerrar una orden de servicios con entidades del gobierno nacional como los ministerios.
	Figura 1 Patrones de los contratistas: pertenencia a un partido político, grado académico y nivel de gobierno de la entidad contratante.
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	Detección temprana de corrupción en contrataciones públicas: un análisis de patrones en el perú utilizando inteligencia artificial
	También se aprecia que todos los actores contrataron bajo la modalidad más crítica a nivel de control gubernamental: las contrataciones menores a 8 UIT[1] o conocidas como contratos menores según la nueva Ley 32069. Si bien se puede contratar por importes debajo del umbral indicado, resalta cuando los contratos en grupo y en corto tiempo superan dicho límite, lo cual se ve en la tabla 3. Este fenómeno es conocido como fragmentación de contratos que ocurre para evitar la competencia en un proceso de contratación de servicios y, por ende, quedar excluidas del ámbito de aplicación de la antigua Ley N.º 30225, es decir, la Ley de Contrataciones del Estado.
	Se observa que el contratista 1 tiene sus tres primeras órdenes de servicios en menos de 5 meses, las cuales superan el umbral de 8 UIT (67,500 soles). Del mismo modo, si se observan las tres últimas órdenes de servicios, estas se emiten en menos de 5 meses también por un importe superior a 8 UIT (75,000 soles). Respecto a los contratistas 2 al 6, si bien no se observa superar el umbral de 8 UIT, sí se aprecia una única experiencia como locadores de servicios con un solo contratante, pues no muestran experiencia previa en otras instituciones públicas.
	Tabla 2 Lista de Órdenes de Servicios: Datos SIAF, Importe y Fechas, 2018-2025
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	Tabla 2 Lista de Órdenes de Servicios: Datos SIAF, Importe y Fechas, 2018-2025
	Integrando más patrones, se obtiene que la mayoría de los contratistas tiene como intención no solo iniciar actividad ante la administración tributaria con el CIIU 9609 - OTRAS ACTIVIDADES DE SERVICIOS PERSONALES N.C.P., sino que registran una presunta actividad comercial al evidenciarse códigos como el 28111, 7110 y 8411. Lo más insólito es que, para operar bajo la figura de dos primeros códigos, se tiene que emitir factura electrónica; sin embargo, a la fecha solo pueden emitir boleta electrónica, lo cual evidencia que tuvieron actividad comercial que fue dada de baja. Lo anterior se demuestra en la Figura 2.
	Figura 2 Patrones de los contratistas: tipo de comprobantes que emite, modalidad de contratación y tipo de actividad según CIIU
	Nota. Elaborado con datos tomados de Consulta RUC por SUNAT (https://e-consultaruc.sunat.gob.pe/cl-ti-itmrconsruc/FrameCriterioBusquedaWeb.jsp), del Buscador Público de Órdenes de Compra y Órdenes de Servicios por Sistema Electrónico de contrataciones del Estado (https://prod2.seace.gob.pe/seacebus-uiwd-pub/buscadorPublico/buscadorPublico.xhtml
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	Dicha realidad empresarial puede poner en evidencia malos manejos financieros que son explicados por la calificación crediticia de la Figura 3. Se observa que el 50%, es decir, tres actores, no tienen una calificación normal sino de deuda castigada, lo cual coincide con lo afirmado en la Figura 2. Esta bandera roja se afianza más cuando los tres autores (50%) tienen sanciones administrativas referente a papeletas de tránsito, lo cual puede tomarse como una evidencia de la figura de una persona con estrés financiero y mental.
	Del mismo modo, se aprecia que el 50% de los seis contratistas evaluados no tiene redes sociales, lo que podría mostrar un escenario de poca transparencia en su quehacer, ya que es un requisito al ser parte del aparato estatal. En cuanto al sistema de pensiones al que están afiliados, se aprecia que la mayoría está afiliado al Sistema Privado de Pensiones; sin embargo, la persona con patrones negativos de deuda castigada, con papeletas de tránsito y sin redes sociales muestra una tendencia a no tener una relación laboral o estar sujeto a planilla, donde se le aplicarían una serie de descuentos.
	Figura 3 Patrones de los contratistas: calificación crediticia, régimen pensionario, sanciones administrativas de tránsito, y uso de redes sociales
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	Para establecer un grado de ocurrencia de los términos procesados en el proceso de identificación de los distintos patrones de detección temprana de actos corruptos en contrataciones públicas de servicios, junto con el análisis de la información brinda a la inteligencia artificial, se elaboró la Figura 4. La detección temprana de actos de corrupción parte de la investigación del contexto en que se convocó el contrato, evaluar si tiene experiencia con otras entidades públicas para tener un bajo riesgo de corrupción, revisar si la buena pro fue por una vinculación política, esto con el afán de evitar retrasos o incumplimientos en los plazos, verificar la situación financiera (condición normal o deuda castigada) del contratista. De esta forma, la falta de control permitirá el incumplimiento de los requisitos de una contratación de servicios y su recurrencia cotidiana en el aparato estatal.
	Figura 4 Mapa de Ocurrencias de Términos
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	5. Discusión
	De los resultados presentados, se puede establecer que los patrones que permiten la detección anticipada de contrataciones corruptas con locadores de servicios se encuentran vinculados a la ausencia de filtros o controles de revisión de contar con título profesional para participar como locador de servicio a pesar de que las bases indican dicha exigencia. Del mismo modo, se puede apreciar la vinculación política para concretar la contratación de servicios, lo que explica la omisión de revisar si se cuenta con el grado académico respectivo, y esta incidencia se da más a nivel de gobierno regional y local.Como indica Keefer y Roseth (2024), en Colombia solo unos pocos contratistas con influencia política en cada departamento (estado) proporcionan comidas escolares y atienden a miles de estudiantes cuyas familias individualmente sufren pequeñas pérdidas por la elusión de responsabilidades de los contratistas.
	En materia de inteligencia artificial, Garate et al. (2023) hallaron 4 indicadores de riesgo de anomalías en la gestión de los procesos de adquisiciones por parte de las entidades públicas del Perú. Estos indicadores son los funcionarios mal remunerados, control interno insuficiente, mala aplicación de contratos y procedentes de corrupción. Además, estos guardan relación con los patrones identificados: situación crediticia, débil control interno, fragmentación de contratos y vinculación política respectivamente.
	A nivel nacional, se aprecia que el expediente de los contratos no cuenta con el grado académico exigido. Esta realidad se agudiza más cuando en este nivel de gobierno se tienen contratos fragmentados para evitar el concurso público, según la ley de contrataciones. De manera similar, Krakowiak y Seixas (2025) establecieron que implementar controles más efectivos sobre las actividades del sector público aumenta la probabilidad de detectar y sancionar la mala conducta. Así, la corrupción, la negligencia y la indolencia serán menos atractivas para los agentes, en otras palabras, el control social tiene el potencial de combatir la corrupción local y mejorar la eficiencia y la rendición de cuentas de la gestión pública.
	Del mismo modo, al evaluar la situación comercial y/o financiera, se cuenta con contratistas que han tenido un historial de haber ejercicio actividades empresariales y que luego proceden a dar de baja a los mismos al tener códigos CIIU diferentes a la de un locador de servicios.
	Esto está alineado al hecho de que se hallaron contratistas que reportan calificación crediticia en deuda castigada y con una situación administrativa inadecuada en el comportamiento ante la sociedad en cuanto a papeletas de tránsito.
	En virtud de lo señalado por Luna et al. (2023), los servicios propuestos e implementados de una herramienta de software a partir de fuentes de información pública hacen posible detectar posibles casos de corrupción en la información y documentación relacionada con los procesos de contratación pública con un elevado nivel de precisión. En la misma línea, Toro et al. (2021) señalan que la auditoría financiera  y forense son herramientas de detección y prevención de fraudes en entidades.

	6. Conclusiones
	Para concluir, es importante mencionar que para detectar anticipadamente la corrupción en los procesos donde participan los locadores de servicios, es vital considerar el perfil académico que es poco evaluado cuando hay influencia política. Además, si el contratista tiene sanciones administrativas en materia de tránsito, tiene calificación crediticia baja, y tiene únicamente experiencia en una sola entidad, requisito que es solicitado en términos independientes en varias convocatorias, y contrata por montos pequeños y variados.
	Por los hallazgos obtenidos, podemos tener el siguiente modelo a implementar por parte del Área de Logística o Abastecimiento en la fase de compromiso en el SIGA. De acuerdo con el funcionamiento del Módulo de Logística del SIGA, el área de logística autoriza el Pedido de Compra o Servicio, y como área responsable de la investigación de mercado de los proveedores, procede a actualizar los datos de los proveedores de servicios en el Plan Anual de Obtención PAO y luego procede a registrar los datos en la ruta Adquisiciones/ Orden de Servicio los datos del mismo proveedor previamente anotado. Por ende, la aplicación de patrones se daría antes de la fase de certificación y también en la fase de compromiso para evitar la generación de un número de expediente SIAF que perfecciona la orden de servicio (ver en la Figura 5).
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	Figura 5 Modelo de Patrones de detección temprana de riesgo de corrupción
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	La principal limitación del estudio ha sido el no exponer los nombres reales de los involucrados de manera directa, a pesar de que la información es pública según la Ley de Transparencia y Acceso a la Información Pública. No obstante, sí se alcanza a compartir datos administrativos para realizar el análisis cualitativo de los patrones que comparten entre ellos. Del mismo modo, en materia gubernamental, pocos estudios se hallaron con respecto a banderas rojas en la detección de corrupción en servicios contratados por entidades públicas.
	Una de las acciones a recomendar va dirigida a la Escuela Nacional de Control. Esta institución debe incorporar en el contenido de los cursos, que forman parte de las acciones de capacitaciones, mayores patrones de detección temprana de esquemas de corrupción en las capacitaciones que realizan las distintas oficinas de control institucional. También se sugiere a las Oficinas de Control Previo instaladas en cada Dirección General de Abastecimiento junto con el Comité de Selección implementar mayores requisitos y políticas de control en la evaluación de los expedientes que presenten los postores que buscan convertirse en contratistas.
	La Junta | Revista de Innovación e Investigación Contable (8), 2, 2025 / ISSN 2709-4979
	A la Contraloría General de la República, se le recomienda no limitarse a acciones de control posterior y destinar mayores esfuerzos y recursos a las acciones de control previo, ya que al cierre del año 2024 representa el 0.3% del universo de servicios de control que efectúa la autoridad nacional de control. Del mismo modo, es necesario implementar cláusulas de conformidad normativa para la prevención de la corrupción y, de tener antecedentes, establecer programas de compromiso.
	Al Ministerio de Economía y Finanzas, se le recomienda replantear el diseño del sistema SIAF Web para obtener una mayor interconectividad e interoperabilidad en cuanto a la disponibilidad de consulta de mayores fuentes de información vinculadas a los patrones ya revisados, esto con el afán de que funcione como un filtro de control en las fases de certificación y compromiso. Esto se puede replicar en el SIGA en la fase de indagación, investigación de mercado, según la nueva ley de contrataciones.
	Corresponde a la Presidencia del Consejo de Ministros (PCM) informar a la ciudadanía acerca de la existencia de portales web gubernamentales que contienen datos sobre el presupuesto público y estadísticas relevantes. También le corresponde analizar la cantidad de consultas realizadas a través del Portal de Transparencia, con el objetivo de implementar acciones que tengan un mayor impacto en la sociedad.
	Para futuras investigaciones, se proponen las siguientes preguntas con el fin de ampliar el estudio de este problema: ¿Qué factores adicionales pueden evidenciar una detección temprana de corrupción en contratación de servicios?, ¿qué patrones de detección anticipada de corrupción en contratación de servicios existen en el proceso de litación publica de bienes? Y, por último, ¿a nivel de gobierno, los patrones tienen el mismo nivel de relevancia en los contratistas de servicios?
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	Resumen analítico en español, inglés y portugués, con una extensión no mayor a 200 palabras, el cual debe describir los propósitos u objetivos, el material y método, los resultados principales, y las conclusiones más importantes del trabajo. Se deben evitar las citas y ecuaciones.
	Palabras clave en español, inglés y portugués Los autores deben proponer de tres (3) a ocho (8) palabras clave que identifiquen el contenido principal del artículo.

	2. Cuerpo del artículo
	Introducción. Debe dar cuenta de los antecedentes y objetivos del trabajo de investigación, por lo que plantea el hilo conductor del artículo.
	Marco teórico. Este apartado comprende la revisión de la literatura que justifica la investigación. Debe incorporar los resultados de otras investigaciones u obras que validan y respaldan la importancia y necesidad del trabajo de investigación realizado.
	Metodología. Debe presentar y justificar la metodología seleccionada para la investigación, así como los métodos y procedimientos que se utilizaron para llegar a los resultados.
	Resultados. Presenta los principales resultados que se han obtenido, producto de la aplicación de la metodología seleccionada, lo cual debe hacerse de manera comprensible y explícita para evaluar la validez de la investigación.
	Conclusiones. Se conectan con los objetivos del estudio, establecidos en la Introducción, mas no representa un resumen del mismo. Se resaltan las recomendaciones y limitaciones del artículo y se plantean futuras líneas de investigación, de ser el caso.
	Bibliografía o fuentes de información. Se incluye todos los documentos que se citaron en el texto y deben ir en una sección al final del artículo.
	Todas las referencias se presentan de acuerdo al estilo APA séptima edición. En los casos que existan referencias bibliográficas que no han sido citadas, el Editor se reserva el derecho de eliminarlas del texto del artículo aprobado para publicación. Asimismo, todas las citas incluidas en el texto del artículo, deben estar incluidas en las referencias bibliográficas.
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	3. Cuadros y figuras
	Los cuadros y figuras deben ser incluidos en la sección o párrafos correspondientes y deben ser enviados, en forma adicional, en el programa original (Excel, power point o similares).Instrucciones a los autores.

	4. Envío de comunicaciones
	Los artículos para evaluación deben ser enviados a la dirección de correo electrónico siguiente:revistalajunta.org@gmail.com

	5. Página web
	LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable cuenta con la siguiente página web: www.revistalajunta.jdccpp.org.pe

	LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable se publica dos veces al año, en junio y diciembre
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	LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable, seeks to be a reference and source of consultation in academic and business development. Directed to researchers and professionals related to these disciplines.The Editorial Committee of the REVISTA accepts for publication, articles in Spanish, English and Portuguese, unpublished and original, product of research, reflection and bibliographic reviews, which follow a rigorous research methodology, with significant contributions for new knowledge. The thematic areas in which the articles are published are financial accounting, finance, taxation, management accounting, auditing, education, ethics and corporate social responsibility, and information and communication technologies.The selected articles will be subjected to a review by two pairs, under the double blind modality, that is, the author does not know who evaluates it, and the referees do not know to whom they are evaluating.The articles selected for publication in the journal must follow the following criteria:
	• Extension between ten (10) and fifteen (15) pages • Word format in Arial 11 font a space and a half • Margins of 2.5 on each side • Appointments and bibliographical references according to the APA systemThe order that the structure of the selected article should follow should be the following, or a similar one

	1. Presentation page
	Title in Spanish, English and Portuguese, which must be concise and informative, about the central content of the publication. It should not exceed 20 words.Brief review of each author: The authors will be identified with their name, surname (s), the levels of training achieved (indicating from highest to lowest degree obtained), institutional linkage -city, country-, current position, correspondence and mail address electronic contact. In the case of several authors, one of them must be selected for correspondence and communications about the publication.
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	Analytical summary in Spanish, English and Portuguese, with an extension of no more than 200 words, which should describe the purposes or objectives, the material and method, the main results, and the most important conclusions of the work. Citations and equations should be avoided.Keywords in Spanish, English and Portuguese Authors should propose three (3) to eight (8) keywords that identify the main content of the article

	2. Article body
	Introduction. It must give an account of the background and objectives of the research work, so that raises the thread of the article.Theoretical framework. This section includes a review of the literature that justifies the investigation. It must incorporate the results of other research or works that validate and support the importance and necessity of the research work carried out.Methodology. You must present and justify the methodology selected for the research, as well as the methods and procedures that were used to arrive at the results.Results. It presents the main results that have been obtained, product of the application of the selected methodology, which must be done in a comprehensible and explicit way to evaluate the validity of the investigation.Conclusions. They are connected to the objectives of the study, established in the Introduction, but it does not represent a summary of it. The recommendations and limitations of the article are highlighted and future lines of research are proposed, if applicable.Bibliography or sources of information. It includes all the documents that were cited in the text and must go in a section at the end of the article. All references are presented according to APA style seventh edition. In cases where there are bibliographic references that have not been cited, the Editor reserves the right to eliminate them from the text of the article approved for publication. Likewise, all citations included in the text of the article must be included in the bibliographic references.

	3. Pictures and figures
	The tables and figures must be included in the corresponding section or paragraphs and must be sent, in addition, in the original program (Excel, power point or similar).

	4. Sending communications
	The articles for evaluation must be sent to the following e-mail address:revistalajunta.org@gmail.com
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	5. Website
	LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contable has the following web page: www.revistalajunta.jdccpp.org.pe

	LA JUNTA. Revista de innovación e investigación contableis published twice a year, in June and December
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